18.Данък върху доходите на физическите лица.

 Подоходните данъци имат за предмет и основа на облагане реализирани или придобити доходи. Един от прилаганите у нас подоходни данъци е данъкът върху доходите на ФЛ. С този данък се облагат доходите на ФЛ, доходите на предпр., на ЕТ и доходите на някой предприятия, които са ЮЛ. Облагаем е общият годишен доход и за данъчна година се приема календ. година. На облагане подлежи доходът, получен през данъчната година.

 Данъчно задължени са местните и чуждестранните ФЛ и местните ЮЛ, посочени в закона за облагане доходите на ФЛ.

 Местните ФЛ, без оглед на тяхното гражданство са лицата:

 – чието постоянно местоживеене е в Б-я;

· които пребивават в Б-я повече от 183 дни през всички 365 дневен период. В този случай ФЛ се счита за местно лице през годината, в която пребиваването му надхвърли 183 дни.

Местни ФЛ са и лицата, които пребивават в чужбина по поръчение на българската държава, на нейни органи и/или организации, на български предприятия, чинове на техните с-ва, както и чужди граждани, наети в Б-я от други държави или от м/ународни организации.

Местните ФЛ са данъчно задължени за доходи, произтичащи от източници в България и от чужбина. Чуждестранните ФЛ са данъчно задължени за доходи от източници в Б-я.

 Предпр-ята – местни ЮЛ, с годишен оборот за предходната година до 75 млн.лв. се облагат с окончателен годишен (патентен) данък за доходи, произтичащи от източници в Б-я.

 Източници на д-ди.

 Лице извършва стопанска д-ст на предпр-ия  на страната, когато: 

1. Има място на стопанска д-ст или определена база на територията на Б-я;

 2.Възлага или изпълнява поръчки на територията на Б-я лично или чрез прокурист, търговски пълномощник или по друг начин;

 Трудов доход и доход от предоставяне на услуги е от източник в Б-я, когато трудът е положен или услугите са предоставени на територията на Б-я без оглед на източника, заплащане на труда или на услугите. Независимо от това обаче доходи, платени от местно лице или от място на стопанска д-ст на чуждестранно лице на терит-ята на Б-я, се считат, че са доходи от източник в Б-я. Те са:

1.Възнаграждения за лица, работещи на свободна практика – при условие, че сумата на възнагр-ието се приспада при изчисляването на печалбата или дохода на платеца, или би се приспаднала, ако платецът не бъде освободен от данък в/у печаллбата или от данък в/у дохода;

 2.Вазнагр-ия, различни от работна заплата, изплащана на служител или член на управителен или контролен орган, българско ЮЛ, клон на чуждестранно лице, ръководител, пълномощник или служител в търговско представителство на чуждестранно лице по Закона за чуждестранните инвестиции или на друго лице, изпълняващо идентични или подобни;

      3.Пенсии;

           4. Дивиденти и разпределения на печалба от персонофицирани и неперсонофицирани дружества, включително договори за съвместна д-ст;

5. Лихви;

6. Наеми, възнаграждения по договори за лизинг, франчайзинг, факторинг и други подобни;

7. Авторски и лицензионни възн-ия;

8. анюитети;

9. Обезщетения и неустойки;

 Доходи от изт-ци в Б-я са още:

· доходи от селско и горско стоп., доходи от използване на недвижимо имущ-во и положителни разлики от продажба на имущ-во, намиращо се на територията на стр.;

· доходи от сделки с дялове в местни др-ва;

· доходи от български държ. и общ. ценни книжа, издадени от държавата, общините и местни ЮЛ;

· доходи от прехвърляне на предприятие на ЕТ, без оглед дали приобретателят – български гражданин, е местно или чуждестранно лице;

 Облагаеми доходи: 

На облагане подлежат доходите, произтичащи от:

1. Трудови правоотношения и от приравнени към тях правоотношения;

2. Д-ст като ЕТ, независимо дали е регистриран по ТЗ;

3. Занаятчийска д-ст;

4. Упражняване на свободна професия;

5. Извършване на услуги с личен труд.

6. Д-сти в областта на селското, горското и водното стопанство.

7. Продажба и замяна на недвижимо имущество, пътни, въздухоплавателни и водни превозни средства;

8. Продажба  на акции, дялове и др. участия в търговски др-ва в неперсонифицирани др-ва и др. форми на съвместна д-ст;

9. Прехвърляне на предприятие на ЕТ;

10 Наем, рента и аренда;

11. Временно отстъпване ползването на права по договор за лиценз, фрайчайзинг, факторинг и др. подобни;

12. Авторски и лицензионни възнаграждения;

13. Обезщетения за пропуснати ползи;

14. Лихвите, извън случайте, в които не подлежат на облагане;

15. Възнграждения за положен личен труд в дружества и в кооперации и производствени дивиденти от кооперации;

16. Дивиденти, доходи от дялово участие;

17. Премии и награди от спортни състезания;

18. Други доходи, които не са определени като необлагаеми или не са освободени от облагане по закон;

 Посочените доходи могат да бъдат парични и непарични. Непаричните се оценяват по пазарната цена към датата на придобиването им. Доходът във валута се преизчислява в левове по курса на БНБ към датата на придобиването му. Когато възнаграждението във валута е платено в брой извън страната, прилага се курсът на деня на внасянето му в страната.

Доходът се смята за придобит:

· при плащане по безкасов път – в деня на плащането;

· при плащане по безкасов път – в деня на заверяване на сметката на получателя на дохода, ако получателят е посочил банката, в която да му се плати;

· при плащане в натура – в деня на получаване на облагането;

 Необлагаеми доходи:

 Не подлежат на облагата:

1. Доходите от продажба или замяна на:

а) апартамент, къща или вила, включително прилежаща земя, при условие, че са били основно жилище на продавача не по-малко от 3 г. преди продажбата или замяната;

б) до два недвижими имота, които не са основно жилище на продавача, както и селскостопански и горски имоти независимо от броя им, ако времето между придобиването и продажбата или замяната е повече от 5 г.;

 в) пътни, въздухоплавателни и водни превозни средства, придобити от данъчнозадължено лице не по-малко от 1 г. преди продажбата;

 г) движимо имущество, независимо от времето на придобиване;

2.Сумите, получени от задължително пенсионно, здравно и социално осигуряване;

3.Лихвите по влогове и депозити в ДСК, в местни търговски банки, клонове на чуждестранни банки, взаимоспомагателни каси, спестовно-кредитни кооперации, лихвите и отстъпките от държавни и общински книжа и мораторните лихви по облигационни отношения;

4. Обезщетения и други подобни плащания при средна и тежка телесна повреда, смърт или професионално заболяване, обезщетенията по имуществени застраховки и обезщетенията за отчуждаване на права и загуби до размера на загубата, обезщетения по застраховки “Живот” и други лични застраховки в страната;

5. Лихвите по съдебно установени вземания, които не подлежат на облагане;

6. Паричните и непаричните доходи от социално подпомагане, получени на основание на нормативен акт, и обезщетенията при безработица;

7. Помощи, получени от социални фондове и организации;

8. Добавки, обезщетения и помощи за деца, получена на основание на нормативен акт и плащания за издръжка, получени от правоимащи лица съгласно разпоредбите на Сметния кодекс;

9.Стипендии в полза на местни ФЛ за обучение в страната и в чужбина;

10.Парични суми и материални награди, получени на основание на нормативен акт, от донори за предоставяне на биологични продукти и органи на човешкия организъм;

11.Печалбите от Държавната парично-предметна лотария и от Българския спортен тотализатор, премиите и печалбите от хазартни игри и други игри на щастие;

12. Заплати и възнаграждения на: членовете на персонала на дипломатическите представителства, членовете на консулствата, служители на междудържавни и междуправителствени организации и членовете на семействата на изброените лица, доколкото това е предвидено в съответния международен договор;

13. Резпределената под формата на нови дялове и акции печалба в търговски дружества, както и разпределената печалба под формата на увеличаване на номиналната ст-ст на същуствуващите дялове и акции;

14. Разпределената печалба чрез която е увеличен капиталът чрез издаване на нови акции и дялове или увеличаване на номиналната стойност на съществуващите такива;

 За доход не се смята полученото при продажба или замяна на имущество, придобито по наследство, завет, дарен и на реституирано имущество, както и наследствата и даренията. С данък не се облагат и доходите на земеделските производители – ФЛ, включително извършващи д-ст като ЕТ, за непреработената растителна и животинска продукция.

 Сборът от всички парични е непарични доходи, получени от ФЛ през данъчната година дава общият годишен доход, а облагаемият доход се получава като от общият годишен доход се приспаднат:V – необлагаемите доходи;

· доходите от дейности, обложени с патентен данък;

· освободените от облагане по силата на закон доходи;

·  обложените с еднократен данък доходи по реда на този закон;

· обложените с еднократен данък доходи по реда на закона за корпоративното подоходно облагане;

 След като от облагаемият доход за съответната данъчна година се приспаднат разходите за дейността и предвидените вноски и облекчения, се получава данъчната основа.

 Определяне на данъчната основа.

1. Доходи от трудови правоотношения – облагаемият доход от трудовите правоотношения, включва всички плащания, включително награди в пари и/или в натура от работодателя или за сметка на работодателя, получени от данъчно-задължените лица за календарния месец.

 Не подлежат на облагане.

· стойността на безплатната предпазна храна, противоотровите и личните предпазни средства, както и стойността на безплатната храна на дежурния персонал, изпълняващ 12-часови дежурства в здравните заведения, на операционните екипи, на екипите по кръвонабиране;

· стойността на специалното работно облекло, безплатното работно и униформено облекло;

·  командировъчните пари;

·  стойността на картите за пътуване от местоживеенето до местоработата, осигурени безплатно от работодателя;

·  социалните разходи за сметка на работодателя, обложен по реда на Закона за корпоративното подоходно облагане;

 Данъчната основа за доходите от трудови правоотношения се определя като облагаемият доход за календарния месец се намали с вноските за социалните, здравните, пенсионните и други осигуровки, които работникът или служителят по закон е задължен да прави за своя сметка. Облагаемият доход се намалява също с внесените суми за доброволно социално, пенсионно и/или здравно осигуряване.

2. Доходи от стопанска дейност, включително селско, горско и водно стопанство, и от други дейности по извънтрудови правоотношения.

 ФЛ, извършващи дейност като ЕТ, независимо дали са регистрирани по ТЗ, формират данъчната основа за доходите по реда на ЗКПО.

 Нотариусите и лицата, упражняващи частна и медицинска практика, формират данъчната основа за доходите от тези дейности по реда на ЗКПО или по техен избор по реда на ЗОД (т.е. този закон).

 Лицата, упражняващи свободна професия и други дейности и услуги по извънтрудови правоотношения, както и лицата, извършващи срещу възнаграждение управление и контрол, формират данъчната основа за доходите от тези дейности по реда на ЗОДФЛ.

 Данъчната основа за лицата, които се облагат с този закон се определя, като облагаемият доход се намалява с:

 а) разходи за дейността:

· 70 на сто – за отглеждане на животни и птици, за пчеларство и бубарство, за непреработена продукция от тях и за култивирани гъби;

·  60 на сто – за горско и водно стопанство и за растениевъдство;

·  50 на сто – за производство на декоративни храсти и цветя, за създаване на изобретения, произведения на науката, културата и изкуството, както и на ръчно изработени произведения от майстори на народните художествени занаяти, за авторски и лицензионни възнаграждения;

·  35 на сто – за занаятчийски дейности, за упражняване на свободна професия или за извършване на услуги с личен труд;

·  25 на сто – за управление и контрол;

 б) вноски за социални, здравни, пенсионни и други осигуровки, които лицата по закон за задължени да правят за своя сметка, както и вноски за доброволно социално, пенсионно и здравно осигуряване;

в) облекченията за дарения в размер 5 на сто след намаленията по а) и б);

 Данъчната основа за лицата, упражняващи свободна практика, чийто доход е получен в резултат на дейност, извършвана в продължение на няколко години – научни трудове, художествени произведения, изобретения и други аналогични на тях, може да се определи, като облагаемият доход се раздели на броя на годините, през които съответната дейност е упражняване, но на не повече от четири.

3. Доходи от продажба и замяна на недвижимо и движимо имущество.

 Данъчната основа при продажба или замяна на недвижимо имущество е разликата между продажната и по-високата от фактическата и актуализираната цена на придобиване на това имущество.

Данъчната основа при продажба или замяна на пътни, водни и въздухоплавателни превозни средства е разликата между продажната цена и по-високата от фактическата или актуализираната цена на придобиване на това имущество. За всяко останало движимо имущество данъчната основа е разликата между продажната цена и ревалозираната цена на придобиване.

 Данъчната основа при прехвърляне на предприятие на ЕТ е разликата между определената с договор продажна цена и балансовата стойност на активите.

4.Доходи от наем, рента и аренда – данъчната основа за доходи от отдадено под наем движимо и недвижимо имущество от аренда или от рента се определя, като облагаемия доход се намалява с 20 на сто разходи, освен ако основният ремонт на имуществото или подобряването на качествата на земята е за сметка на ползвателя и при условие, че ползвателят не е приспаднал цялостно или частично разходите за основен ремонт или за подобряване на качеството на земята от наема, арендата или рентата.

 Облагаемият доход се намалява с облекчение за дарение в размер 5 на сто след приспадане на признатите разходи.

5. Други доходи – данъчната основа е брутната сума на получените доходи от:

· временно отстъпване ползването на права, като право по договор за лизинг, франчайзинг, факторинг и др.;

·  парични и предметни награди от състезания и конкурси, които не са предоставени от работодателя или възложителя на дейността;

·  обезщетения за пропуснати ползи и неустойки от такъв х-ер;

·  производствени дивиденти от кооперации;

·  упражняване на права на интелектуална собственост по наследство;

·  случайни сделки;

·  доходи от доброволно, социално, пенсионно и здравно осигуряване;

 Данъчни облекчения.

1. Данъчно облекчение за дарение се ползва при условие, че ни е в полза на: образователни и здравни заведения и организации, които са на бюджетна издръжка; с организации с благотворителни, социални, природозащитни, здравни, научноизследователски, културни и спортни цели; регистрираните в страната вероизповедания; общини; фондове за подпомагане на инвалиди и пострадали от природни бедствия; БЧК; подпомагане на социално слаби, инвалиди, деца с увредено здраве или без родители; възстановяване и опазване на исторически и културни паметници.

2. Данъчно облекчение за дарение се ползва и при условие, че лицата, предоставили дарението, нямат неизплатени декларирани държавни вземания или такива, установени с данъчно облагателен акт към момента на извършване на дарението.

 Когато дарението е в непарична форма, неговата стойност, определя въз основа на документите за придобиване на предмета на дарението от дарителя, ако придобиването е станало до 3 месеца преди датата на дарението. Извън този случай стойността се определя по реда на Закона за местните данъци и такси.

 Дарението се счита за извършено както следва:

- за парични средства, чрез получаване на дарителско свидетелство, на документ за банков превод или други удостоверяващи документи – от датата, на която средствата са получени от надарените;

 - за движими вещи, недвижими имоти и за учредяване или прехвърляне на ограничени вещни права върху тях – от датата на получаването, съответно сключването на сделката за прехвърлянето на имота или правата;

3. Данъчната основа за облагане на доходите на лица е определена от компетентните органи, група инвалидност се определя, като полученият облагаем доход се намалява с двойния размер на необлагамия месечен, съответно годишен минимум.

4. За дейностите, подлежащи на облагане с патентен данък с група инвалидност ползват намаление на окончателния и годишен данък в размер 50 на сто.

 Облагане с окончателен годишен (патентен) данък.

 С патентен данък се облагат ФЛ и предприятия, извършващи дейности, посочени в ЗОДФЛ и с годишен оборот за предходната година до 75 млн.лв.

 Някои от дейностите, подлежащи на облагане с патентен данък са следните: хотели и други средства за настаняване; ресторантьорство; платени паркинги; дърводелски, шивашки, обущарски, металообработващи, кожарски, бръснаро-фризьорски, козметични услуги, маникюр, часовникарски услуги, водопроводни и стъкларски услуги; отдаване на видеокасети под наем; компаньонки и компаньони; масажисти, гадатели и екстрасенси; заложни къщи, продажба на българска и преводна литература и др.

За всяка от упражняваните дейности лицата заплащат данък поотделно.

 Когато с личен труд ФЛ извършва повече от един вид дейности, които са взаимно свързани или се допълват патентният данък е дължим:

- за основна дейност – в пълен размер;

- за друга дейност – 25 на сто от годишния размер на данъка за съответния вид дейност.

 Лицата, извършващи дейност по този закон (без компаньонки, екстрасенси, масажисти и др.), които са пенсионери, упражняват дейността лично и не наемат работници, заплащат 60 на сто от определения окончателен данък за съответната дейност.

 Когато дейността е свързана с използването на постоянно място, като ателие, магазин, склад и други подобни, лицата използват задължително електронни касови апарати с фискална памет.

 Изчисляване и удържане на данъка.

 Сумата на данъка за данъчната година се определя върху данъчната основа, съгласно таблица (чл.35 от ЗОДЮЛ)

 Авансови плащания:

- лицата, упражняващи свободна професия, дължат авансово данък в размер 15 на сто;

- не дължат авансово данък лицата, които извършват дейности, облагаеми с патентен данък.

 Деклариране на дохода и внасяне на данъка.

 Данъчно задължените лица подават годишна данъчна декларация в срок до 15 април на следващата година. Данъчната декларация се подава в данъчната служба по местоживеене, а за чуждестранните лица – по адреса на последното пребиваване в страната.

 Лицата, подлежащи на облагане с окончателен годишен данък подават декларация по образец, утвърден от министъра на финансите, в която декларират обстоятелствата, свързани с определянето на данъка. Лицата декларират осъществяването на дейността за данъчната година. Декларацията се подава в следните срокове:

1. До 31.12 на предходната година – от ФЛ, които не са регистрирани по ТЗ;

2. До 14.01 на текущата година – от лицата, регистрирани по ТЗ;

3.Преди започване на дейността.

17.Данък в/у печалбата.

 Подоходните данъци имат за предмет и основа на облагане реализирани или придобити доходи. Един от прилаганите у нас подоходни данъци е данъкът върху печалбата. Облагането с този данък нормативно е уредено в ЗКПО. Този закон урежда облагането на:

- печалбата и доходите на местните и чуждестранните ЮЛ, включително организациите на бюджетна издръжка, както и на местните и чуждестранните дружества, които не са ЮЛ (неперсонифицираните дружества);

- доходи на местни и чуждестранни ФЛ, посочени в този закон;

 Печалбите се облагат с данък върху печалбата за републиканския бюджет и с данък върху печалбата за общините. Доходите се облагат с данъци, установени по реда на ЗКПО.

 Застрахователните дружества, взаимозастрахователните кооперации както и чуждестранните лица за застрахователната и презастрахователната си дейност, чрез място на стопанска дейност, вместо с данък върху печалбата и данък за общините се облагат с данък върху застрахователите, презастрахователите и всички други премии и приходи от други дейности, включително несвързани със застраховането.

 Местните ЮЛ се облагат с окончателен годишен данък (патентен), когато осъществяват само дейности, посочени в ЗОДФЛ и при условията на същия закон.

 Организаторите на хазартните игри, лотарии, томболи, тото и лото, залагане върху резултати от спортни състезания, Бинго и други, вместо с данък върху печалбата и данък за общините се облагат с окончателен данък върху стойността на получените за всяка игра залози. Лицата, извършващи тази дейност не могат да извършват друга търговска дейност, включително да организират други видове хазартни игри, извън посочените в ЗКПО(мл.2а).

 Според ЗКПО данъчни субекти са местните и чуждестранните лица и местните и чуждестранните неперсонифицирани дружества. Данъчните субекти са носители на данъчно задължение. Данъчно задължени лица са:

1. Местните ЮЛ;

2. Местните ЮЛ, които не са търговци, когато извършват стопанска дейност;

3. Организациите на бюджетна издръжка, когато извършват стопанска дейност;

4. Местните неперсонифицирани дружества;

5. Чуждестранните ЮЛ, когато осъществяват стопанска дейност в страната, включително и чрез място на стопанска дейност;

6. Чуждестранните неперсонифицирани дружества, когато осъществяват стопанска дейност в страната, включително и чрез място на стопанска дейност.

Платци и вносители на данъка са данъчно задължените лица.

 Печалба и доходи от източници в страната.

 Печалбите и доходите се смятат от източник в страната, когато са:

1. На местните ЮЛ и на местните неперсонифицирани дружества;

2. Когато произхождат от стопанска дейност чрез:

- място на стопанска дейност или определена база на територията на страната;

- прокурист, търговски пълномощник или друг зависим представител;

3. Когато са от инвестирани капитали на територията на България, без оглед на произхода на капитала.

4. Когато са от износ, продажба и друга реализация на стоки, услуги и права на и от територията на България. Когато чуждестранни лица купуват в страната и внасят и изнасят стоки и услуги, без да имат място на стопанска дейност, не се смята, че печалбите и доходите са с източник в страната.

5. Други, посочени в ЗКПО.V Когато дейността се осъществява частично на територията на България или в границите на нейната изключителна икономическа зона или континенталния шелф и е невъзможно на базата на изискуемите по Закона за счетоводството и други нормативни актове документи на данъчно задълженото лице да се определи пряко частта от печалбата, произхождаща от източници в страната, за такава се счита частта от общата печалба, съответстваща на относителния дял от дейността, осъществявана в страната.

 Данъчна основа.

1.Основа за определяне на данъка за общините е облагаемата печалба, а основа за определяне на данъка върху печалбата е облагаемата печалба намалена с данъка за общините.

2.Основа за облагане на дейността на застрахователните дружества, взаимозастрахователните кооперации, както и на чуждестранните лица за дейността им чрез място на стопанска дейност е:

а) разликата между размера на получените брутни застраховетелни, презастрахователни и всички други премии, намалени с брутния размер на отстъпените презастрахователни премии и върнатите застрахователни премии през календарния месец;

б) приходите от всички други дейности, включително несвързани със застраховането;

 Ако има отрицателна разлика на образуваната  данъчна основа за календарния месец, тя се приспада от данъчната основа за следващия месец.

3. Основа за облагане на доходите от дивиденти или ликвидационни дялове, начислени (персонифицирани) в полза на местни и чуждестранни лица е брутния размер на тези доходи.

4. Основа за облагане на доходите на чуждестранните лица от продажбата на недвижими имоти, дялови участия, ценни книжа и финансови активи е положителната разлика между тяхната отчетна стойност и продажната им цена.

 Методи за установяване на облагаемата печалба:

 За установяване на печалбата в теорията са разработени и практиката се прилагат следните подходи:

1. Съпоставяне между приходите и разходите на предприятия.

2. Съпоставяне на стойността на общото имущество на фирмата, притежавано от нея в края и в началото на годината, която може да има 2 форми:

а) съпоставяне на имуществото по счетоводния баланс;

б) т.нар. ефективно съпоставяне на имуществото или усложнено…счетоводно балансовото съпоставяне на стойността на имуществото.

 Днес обикновено се прилага “динамичното” установяване на печалбата, т.е. като разлика между приходите и разходите на предприятието за съответния отчетен период.

 Общоприет подход при облагане на печалбата е, че преди да пристъпи към облагане на установената по счетоводния баланс печалба, тя се коригира (намалява или увеличава) и на облагане фактически подлежи не балансовата, коригираната или облагаемата печалба.

 Облагаема печалба.

 Облагаемата печалба е положителната величина, определена на основата на счетоводния финансов резултат, установен като разлика между приходите и разходите преди определяне на данъците за сметка на печалбата и преобразуван по реда на ЗКПО.

 При установяване на облагаемата печалба за данъчни цели се определят разходи за амортизации, които се съпоставят със счетовдно-амортизационна квота. Размерът на амортизациите се установява по категория активи, като се прилага систематично линейния метод. За данъчни цели амортизируемите активи се разпределят в следните категории:

1. Категория І-ва – масивни сгради, съоръжения, предавателни устройства, преносители на електрическа енергия, съобщителни линии (4 % – годишна амортизационна норма).

2. категория ІІ-ра – машини, производствено оборудване, апаратура, компютри и софтуер (20% - год.аморт.норма).

3. категория ІІІ-та – транспортни средства, без автомобили, покритие на пътища и на самолетни писти (8% - год.аморт.норма).

4. категория ІV-та – всички останали амортизируеми активи (15% -годи.аморт.норма).

 Данъчно задължените лица могат да прилагат за данъчни цели или ускорена амортизация за МДА от категория ІІ, както и за преносители на електрическа енергия, съобщителни линии, паропроводи и водопроводи, като използват константно-дегресивния метод (метода на снижаващия се остатък) с коефициент 1,5 за повишаването на данъчната амортизационна норма или като зависимост с 50 на сто данъчната амортизационна норма.

Размерът на облагаемата печалба се получава като финансовия резултат преди данъчното преобразуване, независимо дали е положителна или отрицателна величина, се преобразува чрез неговото увеличаване или намаляване за данъчни цели.

 Финансовият резултат преди данъчното преобразуване се увеличава със:

1. Сумите за дневни пари за командировки, превишаващи определените с нормативни актове размери за държавните служители.

2. Начислените глоби, конфискации и други санкции за нарушаване на нормативни актове, както и с лихвите по Закона за лихвите върху данъци, такси и други подобни държавни вземания.

3. Временната положителна разлика между сумата на счетоводните амортизационни квоти, определени съгласно Закона за счетоводството и данъчно признатия размер на амортизациите на активите на предприятието като цяло.

4. Разходите, несвързани с дейността като: разходи за облекло (без работно и униформено), разходи по поддържане и експлоатация на сграда и други движими и недвижими имущества, включително и наетите, ползвани частично или напълно за лични потребности; разходи за развлечения и курорти на съдружниците, акционерите, персонала, управителите, контрольорите, членовете на съветите на директорите, на управителните и на надзорните съвети и на трети лица.

5. Вноските (премиите) за застраховки “Живот” и други лични застраховки, които не са установени с нормативни актове като задължителни, с изключение на застраховките, отнасящи се за определени рискови работни места и за професии, регламентирани като такива със закони и специфични подзаконови нормативни актове.

6. Разходите за подобрения, модернизация и реконструкция на дълготрайни активи, водещи до увеличаване на тяхната стойност, отчетени като текущи разходи за ремонт.

7. Разходите за подобрения, модернизация и реконструкция на наетите дълготрайни активи, които не са отчетени като дълготраен нематериален актив.

8. Разходите от липси и брак на материални запаси (без начисления ДДС) с изключение на произтичащите от:

а) технологичен брак;

б) промяна на физико-химичните свойства, съответстващи на установените с нормативен акт или фирмени стандарти норми за пределни размери на естествените фира и липси на стоково-материални ценности при тяхното съхранение и транспортиране;

в) изтичане срока на годност съгласно нормативни актове и фирмени стандарти;

г) унищожението или частичното унищожение от стихийни бедствия;

9. Стойността на отписаните липси и брак на застрахованите активи, намалени с получените обезщетения от застраховки до размера на балансовата стойност на активите; когато има различие в периодите на отписване на застрахованите активи и изплащане на застраховката, увеличението се извършва едновременно с получаването на застрахователното обезщетение, а дотогава липсата или бракът в резултат на застрахователното събитие се отчита като разчет (вземане).

10. Разходите, които представляват скрито разпределение на печалбата в полза на акционерите, съдружниците или на трети лица.

11. Разходите за лихви по предоставени кредити от съдружници и акционери, които не са направили съответните вноски по дялове и акции.

12. Необложената печалба в резултат на нереинтегрирани (невъзстановени) провизии при събиране на провизирани вземания.

13. Разходите, които данъчно задължените лица не могат да докажат документално по реда, изискван в съответните нормативни актове, включително и с фискален бон от електронни касови апарати с фискална памет и от електронни системи с фискална памет.

14. Приходите, неотчетени съгласно установения с нормативните актове ред.

15. Разходите, отчетени в резултат на събития от минали отчетни периоди, които водят до намаляване на финансовия резултат през текущия отчетен период.

16. Разходите, произтичащи от сделки между свързани лица.

17. Частта от сумата на разходите за РЗ в търговските дружества с над 50 на сто държавно или общинско участие, превишаваща определените с нормативните актове средства.

18.Частта от лихвите по кредити над определения размер.

19.Отчетените като извънреден разход от операции за минали години производствени и потребителски дивиденти.

20. Частта от разходите за ремонт на ДМА, превишаваща размера на наличните материални активи, превишаваща размера на начислените за тях през отчетния период амортизации на предприятието като цяло, с изключение на разходите за авариен ремонт.

21. 30 на сто от начислените разходи за провизии в нефинансовите предприятия.

22. Начислените разходи за провизии в банките, когато кредитите, провизирани със 100 на сто провизия, превишаваща 10 на сто от общата сума на кредитния портфейл на банката.

 Финансовият резултат преди данъчното преобразуване се намалява със:

1. Дарения в полза на образователни и здравни заведения и организации, които са на бюджетна издръжка; организации с благотворителни, социални, природозащитни, здравни, научноизследователски, културни и спортни цели; БЧК; за подпомагане на социално слаби, инвалиди, деца с увредено здраве или без родители в размер до 5 на сто от положителния финансов резултат преди данъчното преобразуване, при условие, че даренията са направени от капиталовите резерви, съответно от сметката на собственика.

2. Дивидентите, получени в резултат на разпределение на печалбата на местни лица и неперсонифицирани дружества.

3. Временните разлики на предприятието като цяло, произтичащи от превишенията на данъчно признатите амортизации над счетоводните амортизационни дялове в случаите на обратното проявление на положителните разлики от амортизации; финансовият резултат не се коригира в случаите, когато амортизационните дялове са по-малки от данъчно признатия размер на амортизацията и преди това не са извършени увеличения, засягащи този резултат.

4. Временните разлики, проявяващи се при реализация на активите.

5. Частта от загубите, пренесена от минали години.

6. Приходите, отчетени в резултат на събития от минали отчетни периоди, които водят до увеличаване на финансовия резултат преди данъчното преобразуване през текущия отчетен период.

7. Временните разлики, произтичащи от признаването на начислените лихви.

8. Производствените и потребителските дивиденти, изплатени от кооперациите на член-кооператорите.

9. Приходът от лихви, изплатени от данъчната администрация за надвнесени данъци.

10. Разходите за придобиване на контролни апарати в случаите когато държавата определя въвеждането им с нормативен акт.

11. Разходите за придобиване на контролни апарати в случаите, когато държавата определя въвеждането им с нормативен акт.

12. Вноските от работодателите за допълнително доброволно, пенсионно, здравно и социално осигуряване в размер до 30 000 лв. месечно за всеки осигурен работник или служител, включително с договор за възлагане на управление.

 Сумата на предоставените данъчни облекчения не може да превишава положителния финансов резултат преди данъчното преобразуване по съответния отчет за приходите и разходите.

 Отрицателният годишен финансов резултат преди данъчното преобразуване (загубата) на данъчно задължените лица, се приспада последователно пред следващите 5 данъчни години, а за банките – през следващите 10 години. Загубите се приспадат при определяне на облагаемата печалба до размера на положителния финансов резултат през следващата данъчна година, включително при определяне на авансовите 3-месечни вноски.

Данъчни размери:

1. Данъкът върху печалбата е 27 на сто, а когато облагаемата печалба за текущата година не превишава 50 млн.лв. данъкът е 20%.

 Данъкът за общините е в размер 10 на сто.

2. Данъкът върху печалбата за застрахователните дружества е 7%, а за дейността животозастраховане е 5%. Данъкът е окончателен.

3. Данъкът за хазартните игри тото и лото и залагане върху резултати от спортни състезания е 8% върху направените залози, а данъкът за хазартните игри лотария и Бинго, и хазартните игри, при които стойността на залога за участие се изразява в увеличена цена на телефонен импулс е 12% върху направените залози, съответно върху увеличената цена на телефонния импулс. Данъкът е окончателен.

4. Данъкът върху представителните разходи, даренията и спонсорството, отчетени като разходи е 25%.

5. Данъкът върху социалните разходи и разходите за поддръжка, ремонт и експлоатация на леки автомобили е 20%.

 Внасяне на данъка:

Дължимият годишен данък върху печалбата, данък за общината и останалите корпоративни данъци се установяват по реда на този закон и се посочват в данъчна декларация по образец, утвърден от министъра на финансите. Данъчната декларация се подава от данъчно задължените лица в съответната данъчна служба до 31.03 следващата календарна година. Заедно с годишната данъчна декларация се представя и годишния счетоводен отчет без приложенията.

 При прекратяване и преобразуване данъчно задължените лица подават данъчна декларация да дължимия данък в 30-дневен срок от момента на прекратяването или преобразуването им.

 Данъчно задължените лица внасят данъците по ЗКПО (без данък за общините) в приход на републиканския бюджет, с изключение на лицата с над 50% общинско участие, които внасят данъците в приход на съответните общински бюджети. Данъкът за общините се внася в съответните общински бюджети.

 Данъкът върху печалбата и данъкът за общините за съответната година се внася в срок до 31.03 следващата календарна година, след като се приспаднат сумите на платените авансови вноски.

 Данъчно задължените лица правят месечни авансови вноски за данъка върху печалбата и за данъка за общините на основата на 1/12 част от годишната облагаема печалба за предходната година, коригирана с коефициент, отразяващ промените в икономическите условия за текущата година. Коефициентът се утвърждава със Закона за държавния бюджет на Република България за съответната година. Месечните авансови вноски се определят за периода от 01.04. до 31.12 на базата на облагаемата печалба за предходната година, а за периода от 01.01. до 31.03. – на основата на облагаемата печалба за годината, преди предходната година.

 Данъчно задължените лица, приключили с облагаема печалба отрицателна величина през предходната година, правят авансови тримесечни вноски на базата на облагаемата си печалба за съответния период на текущата година с натрупване в размер на 20%.

 Административно-наказателни разпоредби:

1. Който не внесе дължимия данък се наказва с имуществена санкция в размер на 2 млн. лв.

2. Който не подаде данъчни декларации по чл.41 и чл.51 от ЗКПО се наказва с глоба до 1 млн.лв. За повторно нарушение глобата е 1,5 млн.лв.

Актове за установяване на нарушенията се съставят от данъчните органи при данъчните служби, а наказателни постановления се издават от началника на ГУДА.

23. Местни финанси. Финансово самоуправление. Разпределение на отговорностите. Взаимодействие между равнищата на държавна власт и управление. Финансово изравняване.

 Държавата се олицетворява от конкретни институции на власт и управление. Те се свеждат преди всичко до централните местните органи на държавна власт, които по принцип не се занимават със стопанска дейност, а изпълняват определени властническо-управленски функции и задачи.За да вършат това те трябва да разполагат с определени финансови ресурси. Тези ресурси им се осигуряват посредством техните бюджети, които взети заедно образуват общият генерален държавен бюджет.

 Управлението на държавата е сложно и трудно дело. То е по силите само на централните органи на власт и управление. Освен тях всяка държава изгражда и система от местни, териториални или регионални органи на власт и управление. Във връзка с това територията на държавите се обособява и подразделя на отделни териториално-административни единици, начело на които се избират или назначават местни органи на власт и управление.

 Съгласно чл.2 от Конституцията ни “Република България е единна държава с местно самоуправление. В нея не се допускат автономни териториални образувания”.

 ЗМСМА (местно самоуправление и местна администрация) е такъв закон, който регламентира и конкретизира териториалното деление и пълномощията на териториалните-административни единици. Според него – чл.2 “Територията на РБ се дели на общини и области. Те от  своя страна се делят на населени места (градове и села) и жилищни образования (вилни зони, промишлени зони, курортни комплекси и курортни местности). Всички те имат граници, територия и наименование.

 Щом се изградят или са налице съответните адм.-териториални единици, които са олицетворение на местната власт, те следва да имат свои бюджети, които да осигурят необходимите за функционирането им финансови средства. В съответствие с осъщественото у нас териториално-административно деление бюджетите на местните органи на власт или местните бюджети се свеждат до:

- бюджети на областните управители и техните администрации или областни бюджети;

- бюджети на общинските съвети и администрации – общински бюджети, в т.ч. бюджети на кметствата и бюджети на районите.

 Тъй като областният управител, неговия заместник и администрацията представляват централната власт по места, т.е. на територията на областта, то издръжката им се осигурява за сметка на централния или републиканския бюджет, т.е. областния бюджет няма собствени приходоизточници.

 От местните органи на власт собствени приходи са предоставени само за общините – местните данъци и такси. Разходите за издръжката на областните управители и техните администрации се осигуряват от републиканския бюджет.

 За да могат а изпълняват функциите и задачите по местното самоуправление на общините се предоставят не само собствени приходи в лицето на местните данъци и такси, но така също и правото на своя (общинска собственост) и на самостоятелна стопанска дейност или на съучастие в такава дейност. Автономията на общините не е самоцел, а средство за повишаване ефективността на управление, доколкото самоуправлението създава условия за “конкуренция между местните власти, която допринася за едно по-ефективно управление”.

 ЗМСМА дава право на общините на своя собственост. Освен това общинския съвет може да осъществява стопанска дейност, да създава общински предприятия, да участва в съвместни форми на стопанска дейност. Общината съставя самостоятелен общински бюджет, извън републиканския, чиито приходи се формират за сметка на: (мл.6 Закон за общинските бюджети).

1. Собствени приходи:

а) общински данъци и такси (данък за общините, данък върху даренията, върху недвижимите имоти и такси за битови отпадъци, технически и административни услуги и др.);

б) приходи от предоставяне на концесии;

в) лихви;

г) наеми;

2. Средства, получени от републиканския бюджет:

 а) субсидии и други целеви средства;

 б) безлихвени заеми;

3. Кредити.

 а) банкови;

 б) облигационни, чрез емитиране на общински облигации;

4. Други източници, определени със закон или актове на Министерския съвет, включително приходи от приватизацията на общинска собственост.

 Набраните от посочените по-горе приходоизточници финансовите средства на общината се използват за финансиране на:

  разходите, включително заплатите и осигурителните вноски на здравните, социалните, културните дейности на общината; 

 комунална дейност, строителство, поддържането и текущия ремонт на обектите – общинска собственост, а така също разходите за придобиване на общинска собственост;

- съвместни мероприятия с други общини;

- издръжка на общинската администрация;

- административно и техническо обслужване на населението, когато те са безплатни;

- изплащането на ползвани кредити и лихвите по тях;

- дейности по опазване на околната среда;

· влагане на капитали в стопанска дейност;

 Доколкото на общините им се възлага изпълнението на чисто държавни функции, то разходите по осъществяването им се предоставят от републиканския бюджет.

 Особености при съставянето и изпълнението на общинските бюджети:

 Общинските бюджети са самостоятелни, автономни. Тази автономност се изразява в следното:

1. Съставя се извън и независимо от републиканския бюджет.

2. Изгражда се на базата на собствени приходоизточници.

3. Субсидиите, предоставяни от републиканския бюджет за финансово подпомагане на общините се определят на основата на обективни критерии за изпълнението на конкретни държавни функции и задачи.

Проекто-бюджетът на общината се изготвя от общинската администрация в лицето на кмета и се представя за обсъждане и приемане (гласуване) от общинския съвет. Бюджетният период на общинския бюджет съвпада с бюджетния период на републиканския бюджет. Започва на 01.01 и приключва на 31.12 на съответната финансова година. Ако до настъпването на новата финансова година бюджетът на общината по една или друга причина все още не е приет от общинския съвет, приходите се събират и разходите се извършват съгласно бюджета за съответния период от предходната бюджетна година. Бюджетът на общината е публичен и се контролира от населението. Но законът – ЗМСМА не е предвидил механизмите, чрез които да се реализира тази негова норма.

 Автономията на общинските бюджети и механизмите за нейното реализиране.

 Изграждането и изпълнението на държавния бюджет се осъществява върху два основни и класически принципа:

- единство на бюджета;

- автономия на бюджета;

 Неприемливо е нито абсолютното единство, нито абсолютната автономия на бюджета, защото те водят до отрицателни социално-икономически и други последици. Абсолютизирането на единството на бюджета елиминира стимулите към увеличаване на собствените приходи на местните бюджети и за рационалното и ефективно насочване и използване на разходите им. С други думи абсолютизираното единство на бюджета премахва всякакви стимули за рационална и ефективна организация и управление на местните финанси.

 Силни стимули в тази посока създава принципът за автономията на местните бюджети. Неговото абсолютизиране обаче пък води до задълбочаване на социално-икономическото неравенство между общините – богатите общини стават още по-богати, а бедните – още по-бедни. По такъв начин се стига до необходимостта от закриване или ликвидиране на определени изостанали в икономическо отношение общини, което не винаги е допустимо и желано от държавно-политическа гледна точка. 

 Принципът на единството на бюджета подхожда на силно централизирана система на държавно управление, а този за автономията му е адекватен на децентрализираната система за държавно управление.

 Изтъкнахме, че абсолютизирането на бюджетната автономия създава условия богатите общини да станат още по-богати, а бедните още по-бедни. Богатите общини са тези, на чиято територия има добре развита инфраструктура. В същото време има общини с недоразвита икономика, в които живеят няколко десетки пенсионери. Абсолютизирането на бюджетната автономия означава подобни общини да се обрекат на ликвидиране. Едва ли може да се намери държава, която така жестоко да постъпва с изостаналите си в икономическо отношение общини. Обичайната практика обаче е друга – подпомагане на изоставащите общини в рамките на т.нар. регионални планове за развитие. Подпомагането се осъществява по принцип не чрез предоставяне на налични пари на изоставащите, под формата на субсидии, а чрез съвместното изграждане от централните и местни органи на управление, но при решаващо участие на първите, на конкретни обекти на икономическата и социална инфраструктура.

 Казаното до тук оказва необходимостта от целесъобразността от автономията на бюджета, без разбира се тя да се абсолютизира, нито абсолютно да се пренебрегва принципът за единството на бюджета, защото държавата е едно единно цяло, независимо от децентрализацията в нейното управление и от самостоятелността и автономията на местните органи на власт и техните бюджети.

 В целия свят е налице тенденция към децентрализация на управлението въобще и на държавното управление в частност. Това води до повишаване на самостоятелността и отговорността на местните органи на държавна власт. Най-важното в случая е да се осигури реална връзка и зависимост между степента на развитие на икономиката на общината, от една страна и нейните бюджетни приходи от друга страна. 

 Местните органи на власт, в лицето на общините, се нуждаят от самостоятелност, която на първо място следва да има финансово изражение. Общините наистина би следвало да се превърнат в стопани на своята територия, но нормативно следва много по-ясно да се регламентира до къде са пълномощията на местната власт и кога и как месните интереси следва да се подчинят на националните такива.

 Децентрализацията на държавното управление и неговите финансово-бюджетни аспекти.

 Паралелно с централните се изграждат и функционират и местни държавни органи. Те заедно образуват цялостната структура на държавната власт.

 Ефективността и ефикасността на държавното управление се определя от обосноваността и функционалните способности, в това число и степента на децентрализация на местните държавни органи.

 В тази посока решаващо влияние оказват 3 основни взаимно-свързани фактора:

 а) обосноваността на териториално-административното деление на страната, т.е. терит-адм. единици;

 б) правилното разпределение на функциите и компетенциите между тях;

 в) схемата на финансирането им, респективно на финансовите взаимоотношения между бюджетните звена.

 Както във всички области, така и в сферата на териториално-административното деление често се извършват реформи. При тези реформи главният въпрос е на колко равнища (нива) да се изградят местните органи на държавна власт – две (общини и области) или три (общини, околии и области). Сега са две.

 Разпределението на компетенциите между органите на държавното управление и между самите местни органи е от изключителна важност за ефективното им функциониране. Централните органи се занимават и решават въпроси главно от национално значение, а местните – от регионално значение. Те са взаимно свързани. Това ще рече, че нито на регионалните органи са чужди националните интереси, нито  централните органи могат да се абстрахират от местните проблеми.

 Очевидно разпределението на компетенциите между държавните органи на власт и управление е нещо първостепенно, от изключителна важност, но не е единственото с оглед на пълноценното им функциониране. У нас това е сторено преди всичко със ЗМСМА.

 Общините са и трябва да бъдат органи за местно самоуправление, но само на основата и в рамките на единната национална държава. Това означава, че тяхната автономия не може да се абсолютизира. Тя е относителна и им се представя единствено за активизиране и повишаване ефективността на управлението на съответната територия и живеещото върху нея население.

 Концепцията за местното управление и самоуправление на общините намира своето реално проявление в самостоятелността на местните бюджети. Това е така, защото няма и не може да има каквато и да е друга самостоятелност, ако не е налице финансова такава; финансовата самостоятелност е основа на всяка друга самостоятелност. Финансовата самостоятелност на общините е необходима, без обаче тя да се абсолютизира.

 От всичко това следва, че местното самоуправление трябва да се изгради на основата на три фундаментални принципа, а именно:

1.Общините следва да притежават самостоятелност и да се превърнат в действителни стопани на своята територия, но при приоритет на националните интереси пред местните.

3. Необходимо и целесъобразно е да се приложи икономическият принцип при изграждане на общинските бюджети, т.е. да се установи връзка между получаваните от общините приходи и възможностите за покриване на техните потребности (разходи).

4. 3. На основата и в рамките на националните планове за териториално развитие централната държавна власт следва да подпомага, най-вече финансово, изоставащите в икономическо и социално отношение общини и региони.

19.ДДС.

Познати са три модела на ДДС в зависимост от обхващането и облагането на нетния оборот или на новосъздадената, респективно на добавената стойност, а именно:

1. ДДС, изчисляван върху добавената стойност или БВП.

2.ДДС, базиран върху нетния (чистия) вътрешен продукт.

3.ДДС, който има за основа националния доход.

 Третият модел на ДДС има по същество само теоретично-познавателно значение, а вторият се прилага в твърде ограничен брой страни. Следователно, почти повсеместно приложение има първият модел на ДДС, който има за облагаема основа БВП или добавената стойност. Именно този модел е възприет и в България. ДДС се дължи за всяка доставка на стоки или на услуги с място на изпълнение на територията на страната и извършена от данъчно задължено лице по ЗДДС, за износ, извършен от данъчно задължено лице, както и при внос на стоки.

 Разпоредбите на ЗДДС се прилагат на територията на страната, която включва географската територия на Република България, континенталния шелф и изключителната икономическа зона, с изключение на свободните зони, свободните складове и търговските обекти, лицензирани за валутна търговия.

 Данъчно задължено лице е всяко лице, което извършва независима икономическа дейност, независимо от целите и резултатите от нея. 

Не са данъчно задължени следните лица:

1. Държавата, държавните органи и органите на местното самоуправление за всички извършвани от тях дейности или доставки в качеството им на орган на държавна или местна власт, дори и когато за тях се дължат държавни или местни данъци и такси.

2. ФЛ, които не са ЕТ за осъществяваната от тях дейност по правилник и контрол на ЮЛ.

3. ФЛ за осъществяваната от тях дейност по трудов договор.

 Регистрация по ЗДДС.
 Лицата, подлежащи на облагане с ДДС подлежат на регистрация по ЗДДС. Тази регистрация бива задължителна и доброволна.

 На задължителна регистрация подлежи всяко лице с облаган оборот 75 млн.лв. или повее за период, не по-дълъг от последните 12 последователни месеца преди текущия. Лицето е длъжно в 14-дневен срок от изтичането на данъчния период, през който е достигнало този оборот, да подаде заявление за регистрация.

 Под облагаем оборот се разбира сумата от данъчните основи на извършените от лицето облагаеми доставки, с изключение на облагаемите със ставки нула. Всяко лице задължително определя своя облагаем оборот след изтичане на всеки календарен месец.

 Задължението за регистрация възниква независимо от срока, за който е постигнат облагаемият оборот, но не и за период по-дълъг от 12 месеца.

 Ако за дадено лице не са налице условията за задължителна регистрация, но то има обща стойност на износа над 50 млн.лв. за период, не по-дълъг от 12 последователни месеца преди текущия, има право да се регистрира по ЗДДС.

 Регистрацията по ЗДДС се извършва като лицето, което е задължено или има право да се регистрира, подава в съответната данъчна служба заявление за регистрация по образец. Заявлението се подава лично от ФЛ или от представляващия ЮЛ, вписан в съдебното решение за регистрация или в друг документ, по силата на който ЮЛ е възникнало.

 Регистрацията се извършва чрез връчване на удостоверение за регистрация на 14-тия ден от датата на подаване на заявление за регистрация. Към тази дата лицето подава регистрационен опис по образец за наличните активи, за които има право на данъчен кредит.

 В случаите когато: 

1. Облагаемият оборот на регистрираното лице за последните 18 месеца преди текущия спадне под 75 млн.лв. и за същия период то няма извършен износ на обща стойност 50 млн.лв.

2. Общата стойност от износа на регистрираното лице за последните 18 месеца преди текущия спадне под 50 млн.лв. и за същия период то няма облагаем оборот за 75 млн.лв.

 В тези случаи лицето подлежи на дерегистрация, т.е. прекратяване на регистрацията. Това трябва да стане в срок 14 дни от настъпване на обстоятелствата за дерегистрация. 

 Място на изпълнение на доставката на стоки и на услуги:

 От данъчно-технологическа гледна точка е важно да се уточни мястото на изпълнение на доставката.

1. Място на изпълнение при доставка на стока – за целите на данъчното облагане по ЗДДС мястото на изпълнение е:

- мястото, където стоката се монтира, инсталира или сглобява, когато се прехвърля собствеността или други вещни права върху стока, която се монтира, инсталира или сглобява от или за сметка на доставчика;

- мястото, където стоката се намира до превоза й, когато тя се превозва и не се монтира, инсталира или сглобява от и за сметка на доставчика;

- мястото, където стоката се намира към датата на прехвърляне на собствеността или други вещни права или фактическото й предаване, когато тя не се превозва.

2. Място на изпълнение при доставка на услуга – с изключение на случаите, когато са налице доказателства в полза на противното, доставката на услуги се счита извършена на територията на страната, ако седалището или обектът, а при отсъствието им – постоянният адрес или обичайното местопребиваване, една от страните по доставката е на територията на страната.

 Данъчно събитие.

 Доставката на стоки или услуги, извършени от данъчно задължени лица и с място на изпълнение на територията на страната, износът, извършен от данъчно задълженото лице, както и вносът на стоки се нарича данъчно събитие. Данъчното събитие възниква на по-ранната от двете дати:

1. Датата на прехвърляне на правото на собственост или друго вещно право върху стока или датата на завършването на услугата.

2. Датата на плащането (цялостно или частично авансово плащане).

 Когато не е възможно да се определи датата на възникване на данъчното събитие, се приема, че то е възникнало на датата на фактическото предаване на стоката или на датата на фактическото завършване на услугата.

 На датата на възникване на данъчното събитие:

1. Данъкът става изискуем за облагаемите доставки и възниква задължение за регистрираното лице да го начисли.

2. Възниква основание за освобождаване от начисляване на данък за освободените доставки.

 Данъчна основа.

 Данъчната основа по смисъла на ЗДДС е стойността върху която се начислява или не се начислява данък в зависимост от това, дали доставката е облагаема или освободена.

1. Данъчна основа в случаите  на доставка на стоки и услуги.

 Данъчната основа на доставката на стоки или услуги се определя на база сумата, дължима на доставчика от получателя или от трето лице за доставката, определена в левове без ДДС и увеличена с:

- всички други данъци и такси, в това число акциз, когато такива са дължими за доставка;

- всички получени и усвоени от доставчика финансирания (субсидии), пряко свързани с доставка;

- всички получени от доставчика лихви за забава и неустойки пряко свързани с доставка;

- съпътстващите разходи, като комисионна, опаковане, транспорт и застраховка, начислени от доставчика на получателя;

 Така определената сума се намалява със сумата на търговската отстъпка, отбива или работа, ако те се предоставят на получателя на датата на възникване на данъчното събитие.

2. Данъчна основа при внос на стоки – това е митническата стойност по смисъла на Закона за митниците, определена в левове и увеличена с всички дължими по повод вноса митни сборове и акциз.

 Облагаеми и освободени доставки.

1. Облагаеми доставки – това са всички доставки на стоки и услуги, когато са извършени от данъчнозадължено лице и са с място на изпълнение на територията на страната, износът извършен от данъчнозадължено лице, и доставката на ……. По която получател е БНБ.

2. Освободени доставки – по смисъла на ЗДДС освободени доставки са:

 а) доставки свързани със земя, т.е. прехвърляне на собственост върху земя, учредяването или прехвърлянето на ограничени вещни права върху земя и отдаването под наем на земя.

 б) наем на сгради за жилище;

 в) финансови услуги;

 г) застрахователни и презастрахователни услуги;

 д) социално- и здравноосигурителни услуги;

 е) доставка на социални помощи;

 ж) здравни услуги;

 з) лекарствени средства;

 и)образователни и културни услуги;

 й) правни услуги;

 к) прехвърляне на предприятия;

 л) разпореждане със стоки, отнети или изоставени в полза на държавата;

 м) безвъзмездно разпореждане с активи от държавата или общината;

н) правни действия по обезпечаване на вземания;

 о) дарения;

 п) хазарт;

 р) доставка на селскостопански стоки и услуги;

 с) доставка на културни ценности и продажба на билети;

 Данъчна ставка.

1. Основна ставка – тя е 20% за всяка облагаема доставка, стока или услуга, включително при внос на стоки.

2. Специфична ставка – тя е нула в случаите на:

- износ;
- доставка на благородни метали, по която получателя е БНБ;

 Начисляване и определяне на данъка.

1. Начисляване на данъка при облагаема доставка на стока или услуга. Начисляването се извършва от доставчика, който е регистрирано лице за всяка извършена от него облагаема доставка на стока или услуга, на датата на възникване на данъчното събитие. Определяне на размера на данъка се извършва като данъчната основа се умножи по процента на данъчната ставка. Дан основа х 20% / 100 = данъка . 

 Сумата на начисления данък се получава от доставчика заедно с плащането по доставката.

 При извършването на безвъзмездни облагаеми доставки на стоки или услуги, начисленият данък е за сметка на доставчика.

2. Начисляване на данък при внос на стоки.

 Размерът на данъка при внос на стока в страната се определя като данъчната основа при внос се умножи с данъчната ставка. При внос на стоки данъкът се начислява от митническите органи. Не се дължи данък при внос на стоки когато:

- в закон или международен договор, ратифициран и обнародван по съответния ред е предвидено освобождаване при внос от данъци, налози и други вземания;

- стоките влизат от място извън територията на страната в свободни зони, свободни складове или в търговски обекти, лицензирани за валутна търговия;

- се внасят въздухоплавателни средства, плавателни съдове както и резервни части за тях;

- се внасят благородни метали за БНБ;

- се внасят безвъзмездни помощи;

- се внасят въоръжения, снаряжения и техника за нуждите на Министерството на отбраната, МВР и други органи на отбраната;

- в рамките на разрешения безмитен внос;

- се внася ядрено гориво;

- се внасят стоки, които са били изнесени и върнати в срок до 1 година по рекламация;

 Данъчни кредити.

 Сумата от начислен данък на регистрирано лице за получена от него стока или услуга по облагаема доставка или за осъществен от него внос на стоки в рамките на данъчния период, която лицето по право да приспадне се нарича данъчен кредит.

 Правото на приспадане на данъчен кредит за получателя на доставката или вносителя е налице, когато са изпълнени следните условия:

1. Получателят на доставката, за която е начислен данък, или вносителят на стоката е регистрирано по този закон лице към датата на възникване на данъчното събитие и към датата на издаването на данъчната фактура или към датата на издаване на митническата декларация – при внос.

2. Данъкът по облагаемата доставка е начислен от регистрираното по ЗДДС лице (доставчик) най-късно към датата на издаването на данъчната фактура или данъчното дебитно известие.

3. Доставката, по която е начислен данъкът е облагаема към датата на възникване на данъчното събитие.

4. Данъкът при вноса на стоки е начислен от митническите органи и е внесен в републиканския бюджет по съответната сметка.

5. Получателят притежава данъчна фактура или данъчно дебитно известие, отговарящи на изискванията на Закона за счетоводството или на ЗДДС или митническа декларация.

 Право на приспадане на данъчен кредит не е налице, независимо, че са изпълнени горепосочените условия когато:

1. Стоката или услугата са за представителни мероприятия.

2. Е придобит мотоциклет или лек автомобил, в който броят на местата за сядане без мястото на водача не превишава 5 освен в случаите когато лицето извършва с тях основна дейност.

3. Стоката или услугата се използва за извършване на освободени доставки.

4. Стоката е отнета в полза на държавата.

 Регистрирано лице има право на частичен данъчен кредит за получените от него стоки или услуги по облагаеми доставки, както и от внос, когато ще се извършват с тях както облагаеми, така и освободени доставки и при получаване на стоките или услугите не може да определи каква част от тях ще използва за извършване на облагаеми доставки и каква част – за освободените доставки. Правото на частичен данъчен кредит възниква за данъчния период, в който лицето е получило стоката или слугата или е осъществило внос.

 Данъчен период.

 Данъчен период това е периодът от време, след изтичането на който регистрираното лице е длъжно да подаде справка-декларация с резултат от същия този данъчен период. Данъчният период е едномесечен за всички регистрирани лица и съвпада с календарния месец.

 Регистрираното лице определя само резултата за всеки данъчен период – данък за внасяне в републиканския бюджет или данък за ……. От републиканския бюджет, на базата на извършените и получените от него доставки и внос за всеки данъчен период.

 Внасяне на данъка.

 Когато за определен данъчен период общата сума на начисления от регистрираното лице данък превишава общата сума на данъчния кредит, разликата представлява резултат за периода – данък за внасяне.

 Регистрираното лице е длъжно да внесе определения данък в 14-дневен срок от изтичане на данъчния период, за който се отнася данъкът. Данъкът се счита за внесен на датата, на която сумата е постъпила в републиканския бюджет по сметка на съответната данъчна служба. Когато за определен данъчен период общата сума на данъчния кредит превишава общата сума на начисления от регистрираното лице данък, разликата представлява резултат за периода – данък за възстановяване.

 Данъкът за възстановяване се прихваща, приспада или възстановява както следва:

1. При наличие на други установени или неизплатени задължения към държавата, възникнали до датата на подаване на справката-декларация, данъчният орган прихваща тези задължения с посочения в справката-декларация данък за възстановяване.

2. Когато няма други установени и неизплатени задължения към държавата или техният размер е по-малък от посочения в справката-декларация данък за възстановяване, регистрираното лице приспада данъка за възстановяване, посочен в справките-декларации, подавани в следващите шест последователни едномесечни данъчни периода.

3. Ако след приспадането по т.2 остане данък за внасяне то се дължи в 14-дневен срок.

 Регистрирано лице, което за последните 12 месеца преди текущия месец е извършило износ на обща стойност повече от 30 на сто от общата стойност на всички извършени от него доставки за същия период и няма установени и неизплатени задължения към държавата, има право на данък за възстановяване, който да му бъде възстановен в 45-дневен срок от подаването на справката-декларация. В случай, че са налице установени и неизплатени задължения към държавата, в същия срок се извършва прихващане и възстановяване на остатъка, ако има такъв.

 Данъчни документи:

 Данъчни документи по смисъла на този закон са:

1. Данъчна фактура.

2. Данъчни известия към данъчната фактура - данъчните известия са: данъчно дебитно и данъчно кредитно известие.

3. Опростена фактура.

4.Известия към опростената фактура -  дебитно и кредитно.

          Данъчните документи се издават от регистрираното лице – доставчик, в срок до 5 дни от датата на възникване на данъчното събитие и се отразяват в счетоводството и в дневника за продажби за данъчния период, в който за издадени. Данъчните документи се издават най-малко в 2 екземпляра.

 Поправки и добавки в данъчните документи не се разрешават. Погрешно съставени или поправени документи се анулират. При кражба, загубване, повреждане или унищожаване на данъчни документи регистрираното лице незабавно уведомява писмено данъчната служба за тези обстоятелства.

20.Акцизи.

 Акцизите са стара и по-скоро древна и класическа форма на косвени данъци. Те не са изгубили своето значение и продължават да се прилагат и днес.

 С акцизи се облагат отделни стоки и услуги, поради което се наричат индивидуални акцизи. Мотивите за облагането на отделни стоки и услуги с акцизи могат да бъдат:

1. Фискални – осигуряват приходи за бюджета;

2. Социални – ограничаване и регулиране производството и търговията с определени стоки и услуги, като например вредните за здравето стоки;

3. Икономически – регулиране на цените с оглед постигането на определени икономически резултати – разширяване или ограничаване на производството на едни или други стоки;

 Известни са 4 начина за облагане с акциз:

1. Облагане на земеделските площи, които са засадени с култури, от които се произвеждат т.нар. акцизни стоки – тютюн, лозя и др.;

2. Облагане на инсталациите и съоръженията, чрез които се произвеждат акцизни стоки;

3. Облагане на суровините и материалите, от които се произвеждат акцизни стоки;

4. Облагане на крайните готови изделия, което е съвременния начин за облагане с акцизи;

 Установяването на акциза върху облагаемите стоки и услуги става върху две основи, а именно:

 а) количествата на произвежданите и продавани стоки, т.е. акцизът се установява в абсолютна сума за единица изделие;

 б) върху тяхната стойност, т.е. в процент от продажната им цена или стойност;
 Основа за облагане с акцизи в България е Закона за акцизите и Правилника за прилагането му. Най-важният компонент на Закона за акцизите е тарифата, която включва подлежащата на облагане с акцизи стоки и услуги.
 На облагане с акциз подлежат:

1. Стоките и услугите от местно производство, посочени в тарифата на акцизите, предмет на сделки на територията на страната, която включва  географската територия на България, континенталния шелф и изключителната икономическа зона, с изключение на свободните зони, свободните складове и търговски обекти, лицензирани за валутна търговия; 

2. Внасяните в страната стоки, посочени в Тарифата за акцизите, както и внасянето на спиртни напитки, тютюневи изделия и течни горива в свободните зони, в свободните складове и в търговските обекти, лицензирани за валутна търговия; 

3. Хазартните игри, включени в Тарифата за акцизите. 

 Не се начислява акциз върху:

1. Изнасяните от страната стоки;

2. Стоки и услуги, за които вече е платен акциз;

3. Производството от ФЛ на вина и ракии от собствени суровини и материали за лично потребление в размер на 400 литра вино и 2000 алкохолни градуса ракия годишно на семейство като същите количества се освобождават от облагане с акциз и в случаите, когато ФЛ дават собствени суровини и материали за производство на вина и ракии от лицензирани производители; на ФЛ се начислява акциз на произведените количества вина и ракии в размери над предишните и в случаите, когато последните са произведени за лично потребление;

4. Сделките между лицензирани производители на вина – предмет, на които са нестабилизирани виноматериали, включително за производство на оцет;

5. Международни пощенски и днуги пратки или внасян личен багаж от пътниците, в рамките на разрешения безмитен внос.

Регистрация:

 Производителите и вносителите на акцизни стоки, както и организаторите на хазартни игри са длъжни в 14-дневен срок от започване на съответната дейност да се регистрират по Закона за акцизите. Това не се отнася за ФЛ, което произвежда вино или ракия от собствени суровини и материали. Регистрацията се извършва в съответната данъчна служба въз основа на писмено заявление и представлява неразделна част от общата данъчна регистрация. Регистрираното лице е длъжно да уведоми писмено данъчната служба за всяка промяна на данните в заявлението в 14-дневен срок от нейното настъпване.

 Данъчната служба издава на регистрираното лице данъчно удостоверение в 14-дневен срок от датата на подаване на заявлението. Регистрацията се счита за извършена от датата на връчване на данъчното удостоверение. 

При загубване, повреждане или унищожаване на данъчното удостоверение регистрираното лице е длъжно в 3-дневен срок писмено да уведоми за това данъчната служба за издаване на дубликат.

 Регистрирано лице, което преустанови производството или вноса на акцизни стоки, е длъжно в 14-дневен срок след преустановяване да уведоми за това данъчната служба, в която е регистрирано. Регистрацията се прекратява чрез подаване от лицето на заявление за прекратяване на регистрацията по Закона за акцизите в данъчната служба, в която лицето е регистрирано. преди прекратяване на регистрацията данъчната служба извършва данъчна ревизия и издава данъчен облагателен акт, в който се посочват сумите на акциза, които подлежат на внасяне в републиканския бюджет. Регистрираното лице внася определения в данъчния облагателен акт акциз в 14-дневен срок, с което регистрацията се счита за прекратена. Данъчното удостоверение се връща в данъчната служба на датата на прекратяване на регистрацията.

 Определяне размера на акциза.

1. При алкохолните напитки;

 а) производителите и вносителите определят дължимия акциз за пиво, като количеството в литри се умножава със съответната ставка от тарифата за акцизите, в зависимост от екстрактното съдържание, определено в тегловни проценти “градус плато”.

 Съгласно БДС на етикетите върху бутилираното и наливното пиво се посочват стойностите на екстрактното съдържание;

 б) производителите и вносителите определят дължимия акциз за вино, като количеството в литри се умножава със съответната ставка по тарифата за акцизите;

 в) производителите и вносителите определят акциза за спиртните напитки, като количеството в литри се умножава по алкохолното съдържание в обемни проценти и със съответната ставка на тарифата;

 г) дължимия акциз за алкохолосъдържащи суровини се определя като количеството в литри се умножава по алкохолното съдържание в обемни проценти и със съответната ставка по тарифата.

2. При тютюневи изделия. 

 Производителите и вносителите определят дължимия акциз тютюневи изделия като сума от размера на акциза, определен в абсолютна сума на къс, брой или грам, към която се прибавя процент от продажната цена на производител, респективно вносител (фиксираната цена).

 Например: при фиксирана цена 1000 лв., за опаковка (20 къса) акцизът е равен на 20 къса х 2 лв. + 1000 лв. х 30% = 340 лв. за 1 опаковка.

 При промяна на продажните цени на тютюневите изделия от местно производство и от внос за вътрешния пазар производителите и вносителите доплащат разликата между вече платения до дължимия акциз на наличните количества съгласно справка-декларация, която се подава в данъчната служба по място на регистрация. Допълнителното облагане се извършва преди реализацията на продукцията като за стоките от внос митническото оформяне се извършва след представяне на документ от органите на данъчната администрация, удостоверяващ внасянето на разликата.

 В случаите, когато не е посочена фиксирана цена за определено тютюнево изделие, размерът на акциза при неговото заплащане или обезпечаване се определя на база най-високата фиксирана цена за съответната група.

 Съгласно тарифата за акцизите дължимите акцизи за тютюневите изделия са следните:

- цигари с филтър – 2 лв. за 1 къс + 30% от продажната цена;

- цигари без филтър – 1 лв. за къс + 10% от продажната цена;

- тютюн за цигари – 4500 лв. за 100 грама + 10% от продажната цена;

- пури – 2000 лв. за брой + 10% от продажната цена;

3. Хазартни игри.

 Организаторите на хазартни игри заплащат дължимия акциз като абсолютна сума в левове за тримесечие за всеки игрален автомат, рулетка или друго хазартно съоръжени в игрално казино съгласно тарифата.

 Размерът на акциза съгласно тарифата е: 

- хазартни игрални автомати, игрални маси и други съоръжения за хазартни игри в казино – 15%;

- хазартен игрален автомат – 300 000 лв. на 3-месечие;

-  рулетка в игрално казино за игрална маса – 18 000 000 за тримесечие;

- други игрални съоръжения – 3 млн.лв. за тримесечие;

 При сделки със стоки и услуги, подлежащи на облагане с акциз, осъществени между свързани лица, и при случаите, когато между страните по сделката се уговарят условия, различни от обичайните, акциз се дължи на база пазарната цена на съответната стока или услуга.

 Производител на акцизна стока или услуга и вносител на акцизна стока, който използва или предоставя тази стока за представителни мероприятия, реклама, заплащане в натура или безвъзмездно, начислява и дължи акциз за тях.

 При внос на стоки митническите органи начисляват и събират акциз при влизане на стоките в страната, преди да бъдат освободени от митнически контрол.

 При внос на стоки, облепени с български акцизен бандерол, митническите органи не събират акциз, ако той е внесен или обезпечен на базата на документи, определени с правилника за прилагане на закона за акцизите. Акцизът се включва в базата за облагане с ДДС.

 Лицата, които произвеждат стоки или извършват услуги по тарифата за акцизите, внасят в републиканския бюджет акциза на 2 вноски, както следва:

1. До 28 число на всеки месец – сумата на акциза, който е следвало да начислят през първите 15 дни на месеца;

2. До 14 число на следващия месец – сумата на акциза, който е следвало да начислят през останалите дни на изтеклия месец. 

 Лицата, които организират хазартни игри, внасят акциз в съответната данъчна служба, където са данъчно регистрирани, за игрални автомати, рулетка в игрално казино и други игрални съоръжения – предварително, на тримесечни вноски, чрез закупуване на бандеролен знак (стикер), съответно до 01.01, 01.04 и 01.10. и изпращат копие от платежното нареждане до данъчната служба по местонахождението на игралната зала и казино и до контролния орган по хазарта.

 Вносителят на стоки внася ефективно начисления от митническите органи акциз, както следва:

1. В републиканския бюджет по сметка на съответната данъчна служба, когато е регистрирано по този закон лице;

2. В републиканския бюджет по сметка на съответната данъчна служба, на чиято територия е постоянното му местоживеене или в касата на митническото учреждение, когато вносител е нерегистрирано по Закона за акцизите ФЛ, което не е ЕТ.

 Стоката се освобождава от митнически контрол след изплащане на начисления от митническите органи акциз.

 Митническите органи са длъжни да внесат постъпилите суми – платен акциз в касата на митническото учреждение в републиканския бюджет по сметка на съответната данъчна служба, на чиято територия се намира митническото учреждение, в тридневен срок от постъпването на сумите.

 Бандероли.

1. Алкохолни напитки.

 Вината и спиртните напитки от местно производство и от внос се продават на вътрешния пазар с поставен върху потребителската опаковка бандерол, по начин, по който да гарантира, че употребата на стоката е невъзможна без неговото унищожение чрез разкъсване. Производителите и вносителите на стоките заявяват пред данъчната служба по месторегистрация количеството на необходимите бандероли на база справка-декларация по образец. Справката-декларация съдържа данни за наименованието на вината и спиртните напитки по асортименти, вместимостта на съответната опаковка, количествата, които подлежат на облепване с бандерол, алкохолния градус, размера на акциза, определен за опаковка, и сумата на акциза за заявените количества. На база справката-декларация данъчните служби предават бандеролите на заявителите в срок не по-късно от 60 дни след заявлението им.

2. Тютюневи изделия.

 Тютюневите изделия от местно производство и от внос се продават на вътрешния пазар с поставен върху потребителската опаковка бандерол по начин, който да гарантира, че употребата на стоката е невъзможна без неговото унищожаване чрез разкъсване. Производителите и вносителите на стоките заявяват пред данъчната служба по месторегистрация количеството на необходимите бандероли на база справка-декларация по образец. Справката-декларация съдържа данни за наименование на тютюневите изделия по асортименти, вид опаковка, количествата, които подлежат на облепване с бандерол, продажната цена на производител, съответно вносител (фиксирана цена), размера на акциза, определен за опаковката и сумата на акциза за заявените количества. На база справката-декларация данъчните служби предават бандеролите на заявителите в срок не по-късно от 60 дни след заявяването им.

3. Хазартни игри.

 Организаторите на хазартни игри, посочени в тарифата за акцизите, заявяват пред данъчната служба по месторегистрация необходимите специални бандероли (стикери) по видове игрални съоръжения на база справка-декларация по образец. Лицата внасят акциза в данъчната служба, където са данъчно регистрирани, предварително на тримесечни вноски, съответно до 1 януари, 1 април, 1 юли и 1 октомври и изпращат копие от платежното нареждане до данъчната служба по местонахождение на игралната зала или казино и до контролния орган по хазарта.

 Лицата са длъжни да получат бандеролните знаци (стикери), които да залепят трайно върху всяко игрално съоръжение.

 На база справката-декларация данъчните служби предават бандеролните знаци на заявителите в срок не по-късно от 60 дни след заявяването им.

 При повреждане на игрално съоръжение се съставя констативен протокол в присъствие на данъчен служител от данъчната служба по местонахождение на игралната зала или казино. В случай на повреждане на игрално съоръжение лицето, което организира хазартните игри, може да поиска от контролния орган по хазарта да му бъде издадено разрешение за друго игрално съоръжение. Новото съоръжение може да се използва до края на срока, за който е платен акциз на повреденото съоръжение, без облепване със стикер. Върху новото игрално съоръжение се залепва удостоверение, заверено от данъчната служба, на което са посочени серията и номерът на стикера.

 Възстановяване на акциз.

1. При износ на стоки – при износ на стоки, осъществен от прекия им производител не се начислява акциз.

 Лице, което не е производител на акцизни стоки и изнася такива стоки с платен акциз има право на възстановяване на платения акциз в 30-дневен срок от датата на подаване на документите, удостоверяващи съответния износ в данъчната служба по място на регистрация. Лицето удостоверява извършения износ със следните документи: фактура за закупената стока по цени с включен акциз, в която сумата на акциза е посочена отделно, експортна фактура и Единен административен документ, съответно писмена митническа декларация.

 Износът на спиртни напитки, тютюневи изделия и течни горива от свободните зони и свободните складове извън територията на страната се счита за износ и внесеният акциз се възстановява.

2. Възстановяване при износ на спиртни напитки и тютюневи изделия от търговски обекти, лицензирани за валутна търговия.

 Продажбата на спиртни напитки и тютюневи изделия в търговските обекти, лицензирани за валутна търговия, разположени в зоните на граничните контролно-пропусквателни пунктове, включително пристанища и летища, в самолетите и в корабите, в международен рейс, се счита за износ и платения акциз се възстановява.

 Лицата, управляващи търговски обекти в горепосочените места ежедневно съставят декларация за извършените през денонощието продажби и ежемесечно представят в данъчната служба на територията, на която се извършва дейността, справка-декларация за възстановяване на платения акциз за реализираните спиртни напитки и тютюневи изделия. Справката – декларация се подава до 14 число на следващия месец, заедно с фактурата за закупените спиртни напитки и тютюневи изделия по цени с включен акциз, на която сумата на акциза се посочва на отделен ред.

 не се възстановява платеният акциз за спиртни напитки и тютюневи изделия, реализирани в търговските обекти в случаите, когато са облепени с български акцизен бандерол, предназначен за реализация на стоки в страната.

 Документиране и отчетност.

 При осъществяване на сделки с акцизни стоки лицата са длъжни да издават данъчна фактура, в която размерът на акциза е посочен на отделен ред. За всяка извършена сделка се издава фактура, в която се отразяват видът и количествата на акцизните стоки, стойността им, начисления акциз по съответната ставка, наименованието на фирмата изпълнител и получател и данъчните им номера. Фактурата се издава най-малко в 3 екземпляра. Фактурата се издава в 3-дневен срок от по-ранната от двете дати – датата на прехвърляне на правото на собственост върху стоката или датата на плащането, включително частично плащане.

 Регистрираните по Закона за акцизите лица водят задължително дневник за покупките и дневник за продажбите, в който се посочва сумата на платения акциз за стоките от внос и местно производство. Дневниците се водят независимо от вида и формата на счетоводството на регистрираното лице.

 Данъчно задължените лица ежемесечно представят в данъчната служба по месторегистрация справка-декларация по образец за реализираните стоки от местно производство и от внос.

 За постъпленията от хазартни игри справката-декларация се подава за всяко тримесечие. Лицата подават справка-декларация и за месеците, в които няма реализация.
13. Финансово състояние на предприятието. Информационни източници за оценка на финансовото състояние. Показатели за оценка на ликвидността, платежоспособността, риска и ефективността и рентабилността.

 Финансово състояние на предприятието. Информационни източници за оценка на финансовото състояние.

 Финансовото състояние на предприятието е интегрален израз на неговото комплексно функциониране.

 Финансовия мениджър е длъжен да извършва анализ и да оценява резултатите от дейността по капиталовото бюджетиране, финансирането и дивидентната политика. Това е необходимо, за да се знае точно какво е финансовото състояние на фирмата и да може да се планира и прогнозира нейната бъдеща дейност. За тази цел се използват няколко групи финансови съотношения (коефициенти):

1. Коефициенти за задлъжнялост на фирмата.

2. Коефициенти за ликвидност.

3. Коефициенти за рентабилността. 

4. Коефициенти за определяне на ефективността на активите.

 Използвайки анализа на тези съотношения инвеститорът и специалистът могат да преценят дали фирмата е обект на риск от фалит и дали фирмата функционира така, както се работи в отрасъла или нейните конкуренти. Може да се оценят дейността и развитието на фирмата. Неблагоприятните финансови съотношения като цяло водят до по-големи разходи за финансиране, докато благоприятните означават, че инвеститорите ще желаят да обезпечат необходимите на фирмата фондове за по-разумни разходи. Банките използват тези съотношения, за да преценят колко и какъв кредит да отпуснат на фирмата. Финансовите коефициенти могат да се използват, за да се проследи фирмената дейност, за обезпечаване на ефективното използване на наличните ресурси и да се избегне фалита. Целта е да се установи дали фирмения финансов и оперативен статус се подобрява с течение на времето и дали нейните съотношения като цяло са по-добри или по-лоши от тези на конкурентите й. Когато стойностите на тези съотношения спаднат под установените норми, задължение на мениджъра е да осъществи контрол, пред да възникнат сериозни проблеми.

 Главните източници на финансова информация, т.е. за установяване финансовото състояние на фирмата са: счетоводния баланс, отчета за паричните приходи и разходи и отчета за паричния поток.

 Счетоводния баланс дава информация за стойността, средствата, които са вече изразходвани или все още са на разположение на фирмата, както и източниците на тези средства. Неговите 2 страни – актив и пасив, изразяват величината и структурата, т.е. портфейла на капитала, от една страна и величината и структурата на МДА, НМДА и финансовите активи, в които капиталът е авансиран, вложен или инвестиран, от друга страна. Балансът не е само отражения на последствията или резултатите от решения, свързани с управлението на финансите на предприятието, защото резултатите, които той показва са основа, предпоставка за взимане на решения във връзка с управлението на финансите, които ще намерят отражение в следващия баланс. Той е дело на главния счетоводител – по дефиниция е финансист.  В Закона за счетоводството е записано “Главния счетоводител организира финансовата дейност, вътрешнофинансовия контрол и счетоводството на предприятието”. Той образно казано гледа назад, в смисъл надлежно да се документират и правилно да се осчетоводят извършените стопански операции, включително обобщеното им изражение в съставяния под негово ръководство и контрол счетоводен баланс и отчет за приходите и разходите. Това е преди всичко база за финансовия мениджър, който гледа така да се каже напред – какви решения да се вземат и действия да се предприемат за подобряване финансовото състояние и финансовите резултати от дейността на предприятието. За да може да осъществи ефективно управление на финансите на фирмата мениджъра трябва много добре да познава счетоводството, да чете баланса и да наблюдава непрекъснато динамиката на обобщаващите финансови показатели и индикатори, които отразяват резултатите от дейността му.

 Отчет за приходи и разходи – той е своеобразно огледало на финансовото състояние на предприятието и на печалбата му. Той има 2 страни:

 а) в едната страна се подреждат разходите за предходната и текущата година. Те се класифицират в 3 групи:

1) разходи за дейността.

- намаляване на запасите от продукция, незавършено производство, разходи за бъдещи периоди.

· разходи за материали и външни услуги.

·  разходи за персонала.

· амортизация на МДА и НМДА.

·  други разходи в т.ч. понижаване на стойността на материалните запаси.

·  отчетна стойност на продажните стоки.

 Общо 1:

2) Финансови разходи.

· лихви по кредити.

 – отрицателни разлики от ценни книжа от продажба и обезценка.

 – отрицателни разлики от промяна на валутните курсове.

 Общо 2:

 3) Извънредни разходи.
· за операции по управлението.

· други извънредни разходи.

 Общо 3:
 4)  Данъци.

· данък върху печалбата.

·  други данъци.

 Общо г:

 Общо разходи: (1+2+3+4)V 5) Резултати от отчетния период (печалба). 

 Всичко 1+2+3+4+5 

 б) в другата страна се отразяват приходите на предприятието за съответната година. Могат да се класифицират в 3 групи:

1. Приходи от дейността.

· нетен размер на приходите от продажбите.

·  производствени субсидии.

·  дотации от бюджета.

·  разходи за придобиване на МДА по стопански начин.

 Увеличаване на запасите от продукция, извършено производство и разходи за бъдещи периоди.

· други приходи.

 Общо 1: 

2. Финансови приходи.

· приходи от лихви.

·  приходи от съучастия в т.ч. дивиденти.

·  положителни разлики от продажби на ценни книжа.

·  положителни разлики от промяна на валутните курсове.

 Общо 2: 

3. Извънредни приходи.

· от операции по управлението.

·  други извънредни приходи.

 Общо приходи 1+2+3 

4. Резултати от отчетния период (загуба). 

 Всичко 1+2+3+4 

 Разходите съпоставени с приходите представят печалбата.

 Отчет за паричния поток.

 Паричните потоци изразяват и представляват паричните средства, които се насочват и “вливат” във фирмата и такива, които я напускат или “изтичат” от нея. От финансово-счетоводна гледна точка паричния поток е дефиниран от НСС на парични постъпления и разходи свързани с: основната дейност, финансовата дейност и извънредните операции на предприятието за отчетния период. Отчета за паричния поток съдържа 6 раздела: 

- наличност на парични средства в началото на периода.

- движение на парични средства от основната дейност, съответно: постъпления, плащания, нетен резултат от движението на паричния поток.

- движение на парични средства от финансовата дейност, съответно – постъпления, плащания, нетен резултат.

- движение на парични средства от извънредни операции, съответно – постъпления, плащания, нетен резултат.

- наличност на парични средства в края на годината.

- изменение на паричната наличност през отчетния период съответно – увеличение, намаление.

 Паричните наличности в началото и в края на отчетния период, отразени в отчета за паричния поток,да съответстват на съответните парични наличности за съответния период в счетоводния баланс. Тази връзка е гаранция за достоверността му. 

 Използват се и други източници за финансовото състояние като например счетоводните справки. От това, доколко тези източници са достоверни ще зависи и реалността на финансовите показатели и адекватността им с реалното финансово състояние. 

 Показатели за оценка на ликвидността. 

 Свойство на отделни елементи на имуществото на стопанския субект е степента на тяхната ликвидност, т.е. степен на възможност за превръщането им в ликвидни (парични или платежни) средства без да възникват допълнителни загуби. Ликвидността има различен обхват и съдържание. Тя може да се разглежда в статичен и динамичен аспект. Ликвидността в статичен план към даден текущ момент или ако може да се нарече  оперативна ликвидност, има по-тясно съдържание. За да може предприятието да поддържа своята ликвидност, винаги трябва да разполага с платежни средства, които да осигуряват и гарантират неговите плащания. 

 Статично-оперативна ликвидност = платежни средства / задължения (към момента).

 При установяване на динамичната ликвидност в краткосрочен и средносрочен план се взима предвид имуществата, които могат да се превърнат в ликвидни средства, евентуално да се продадат. Затова разделите в баланса трябва да стават в зависимост от степента на тяхната ликвидност. 

 Степента на ликвидност на имуществото на част от активите на фирмата се класифицират така:

- първостепенна ликвидност – имат касовите наличности, безсрочните депозити и др. Колкото повече ликвидни средства имат и поддържат фирмите, толкова по-лесно и бързо ще погасяват своите задължения. Ликвидните средства не носят доход, поради това фирмите нямат интерес да държат голяма част от своите активи в бързо ликвидни средства. Ликвидността влиза в противоречие с рентабилността, стремежът към по-голяма ликвидност намалява рентабилността и обратно.

- втора степен на ликвидност – има движимото имущество – материали, суровини, менителници и др.

- трета степен на ликвидност – най-трудно ликвидни имущества в лицето преди всичко на МДА, те за по-дълго време могат да се продадат и превърнат в ликвидни средства.

 Ликвидността бива още: 

 Краткосрочна ликвидност = платежни средства + бързо ликвидно имущество / задължения към момента + краткосрочни задължения .

 Средносрочна ликвидност = платежни средства + бързо ликвидни активи + средносрочни ликвидируеми имущества / задължения към момента + краткосрочни + средносрочни задължения.

 В литературата се използват различни показатели за ликвидност. Всеки един от тях има свое значение.

1. Коефициент на ликвидност І степен: финансовите + краткосрочни вземания / задължения + краткосрочни заеми + задължения по лихви и главница на дългосрочни заеми с настъпил падеж 

2. Коефициент на ликвидност ІІ степен: краткотрайни активи (КА) / задължения по лихви и главница на дългосрочни заеми с настъпил падеж + краткосрочни заеми + задължения = КА / текущи задължения 

 Счита се, че фирмата е високо платежоспособна, когато това съотношение е около 2, но при по-бърз оборот на капитала може да бъде и по-малко. 

3. Коефициент на ликвидност ІІІ степен = краткотрайни активи / всички задължения .

 От тези формули следва, че ликвидността бива още: абсолютна и относителна.

 Абсолютната – изисква бързо обръщане на актива в парични средства. 

 Относителна – състои се в това фирмата редовно да посреща задълженията си. 

 Други видове коефициенти са:

 Коефициент за нетен оборотен к-л към всички активи  = НОК / всички активи.

 Коефициент за текуща ликвидност = текущи активи / текуща задлъжнялост. 

 Той представя нивото на обезпеченост със средства за покриване на текущите задължения. Варира в зависимост от отрасъла и вида на фирмата и не измерва фирмената гъвкавост.

 Коефициент за незабавна ликвидност = КА – материалните запаси / текущи задължения.

 Този коефициент показва, че фирмата бързо и лесно може да покрие краткосрочните си задължения, защото не би срещнала трудности при генерирането на паричните средства посредством другите краткосрочни активи. Следователно тази фирма може да изисква коефициент 2 и коефициентът от 1,5 би показвал, че тя би трябвало да опита или да съкрати материалните запаси или да увеличи стойността на нейните ликвидни активи.

 Коефициент за парична ликвидност = парични средства + реализируеми ценни книжа / текуща задлъжнялост .

 Незабавна (финансова) ликвидност = КА – материални запаси – вземания / краткосрочни задължения .

 Чрез него се преценява способността на фирмата да погаси краткосрочните си задължения с наличните финансови средства. Ако показателят показва стойности по-ниски от коефициента за бърза ликвидност това означава, че инкасирането на вземанията представлява сериозен проблем и трябва да се прецени политиката относно клиентите.

 Показатели за оценка на платежоспособността.

 Платежоспособността на фирмата е тясно свързана и произтича от ликвидността. Това е способността на фирмата своевременно да извършва всички текущи плащания и погасявания на задължения в срок. Тя зависи от финансовото състояние на фирмата, обема на очакваните постъпления и предстоящите плащания. Фирмата е платежоспособна, когато – платежни средства / задълженията ≧ 1, независимо дали става въпрос за статична, динамична, краткосрочна, средносрочна ликвидност. Предприятието винаги трябва да разполага с налични средства, равни или превишаващи неговите задължения. 

 Съществуват различни показатели за оценка на платежоспособността.

 Платежоспособността = собствен к-л / привлечен к-л 

 Общ коефициент на покритие = парични средства + вземания + записи / краткосрочни задължения 

 Посочва каква част от краткосрочните задължения може да се погаси като се мобилизират всички оборотни средства, като се изключат разходите за бъдещи периоди. Дори високата стойност на може да заблуди при анализа, ако материалните запаси не могат да се реализират. За да се избегне този недостатък, се използва промеждутъчен коефициент на покритие. Оптималното значение е 2, и 2,5. 

 Коефициент на критична платежоспособност = парични средства + вземания / краткосрочни задължения (КЗ) 

 Показва каква част от КЗ може да бъде незабавно погасено със средствата по разплащателна сметка, средства в краткосрочни ценни книжа и др. 

 Коефициент на покритие на задълженията с вземанията = вземания / КЗ 

 В практиката е нормално размерът на задълженията да превишават този на вземанията. Това е така, защото част от тях се посочват в по-късен срок от тяхното възникване, като данъци, заплати, социални осигуровки. Оттук следва, че при добро финансово състояние следва да бъде < 1. Ако е > 1 или = 1, фирмата си е събрала вземанията и други ползват нейните средства.

 Коефициент на абсолютна платежоспособност = парични средства / КЗ 

 Достатъчно значение на този коефициент е 0,20÷0,25. Показва каква част от КЗ може да бъде незабавно погасена със средства по разплащателна сметка и други сметки в банката.

 Коефициент на обща платежоспособност = реални активи (МДА + запаси) / кредити и други заемни средства 

 Риска – кредитоспособността е важен показател за финансовото състояние на фирмата. Тя показва възможността на фирмата да върне на длъжника получения заем според условията на договора. Тя зависи от няколко фактора – репутацията на фирмата, доходност на фирмата, стопанската конюнктура и др. 

 Един от начините за установяване състоянието на задлъжнялост на фирмата е чрез използването на тези коефициенти.

 Кредиторите желаят стойността на тези коефициенти да е по-ниска, за да нямат големи неприятности при евентуален фалит на фирмата.

 Коефициент за дългосрочна задлъжнялост = Собствен к-л / дългосрочна задлъжнялост (не бива да превишава 1) 

 Коефициент на краткосрочна задлъжнялост = Собствен к-л / КЗ (не бива да превишава 1) 

 Коефициент на обща задлъжнялост = собствен к-л / обща задлъжнялост (препоръчва се да е между 1 и 2) 

 Коефициент на покриване на дълга = брутна печалба / изплатени лихви 

 Показва възможността на фирмата да покрива своите задължения под формата на лихви.

 Показатели за оценка на ефективността.

 Ефективност на разходите = приходи / разходи х 100 

 Ефективност на приходите = разходи / приходи 

 Тези показатели показват с колко приходите са по-големи от разходите и съответно с колко разходите са по-малко от приходите. Тези стойности могат да бъдат изразени както в абсолютни, така и в относителни числа.

 Показатели за оценка на рентабилността.

 Чрез тях се установява ефективността от използването на активите на фирмата. Значението на тези показатели следва да се интерпретира с отчитане степента на риска на дадена стопанска дейност. Една фирма може да има по-висока стабилност от средната, обаче ако степента на риска още повече се отклонява от средното равнище, реалната й ефективност (възвръщаемост) ще е относително по-лоша. 

 Основни показатели са:

 Рентабилността на приходите от продажба = финансов резултат за отчетния период / нетен размер на приходите от продажби х 100 

 Рентабилност на собствения к-л = финансов резултат / собствен к-л х 100 

 Капитализация на активите = финансов резултат / реални активи х 100 

 Посочените показатели за рентабилност са израз на реализираната от предприятието печалба на 100 лв. нетни продажби, 100 лв. собствен к-л, 100 лв. привлечен к-л и 100 лв. реални активи, което показва ефективното им използване и ефективността на продажбите в смисъл колко печалба се съдържа в 100 лв. нетни продажби.

4. ТБ – същност и структура на банката. Баланс на ТБ. Собствен капитал и ликвидност на банката. Съвместно управление на актива и пасива. Активни и пасивни операции на ТБ.
 І. Същност. 

 ТБ са финансови институции, които предлагат широк спектър от услуги на своите клиенти. По смисъла на ТЗ те са търговци и осъществяват своята дейност на акционерна и търговска основа. Те търгуват с временно свободни парични средства, със заемен капитал или с пари. Банките са търговци на пари. Целта на тяхната дейност е реализирането на печалба като условие и предпоставка за увеличаване богатството на собствениците им. 

 Банките са предприятия, които се занимават с: банкова дейност и по-конкретно с приемане на влогове и съхраняване на спестените парични средства на ФЛ и ЮЛ; предоставяне на кредит; емитиране на парични средства за обръщение; извършване на посредничество при разплащателни и други финансови операции. Основен предмет на тяхната дейност е финансовото посредничество и бизнеса с пари. Те мобилизират свободните парични средства и ги предоставят на онези, които имат нужда от тях, търгуват с финансови капитали на страната, като при нужда ползват и предоставят такива от и към чужбина. По този начин те позволяват да се раздвижват и оползотворяват спестяванията на населението, да се преодоляват затрудненията, произтичащи от несъответствието в движението на стоките и парите да се уреждат на време и без загуби сметните отношения между предприятията в страната и чужбина, да се опазват паричните средства, да се спазват изискванията на закона за паричното обръщение и предпазва страната от проявите на неоправдани инфлационни тенденции. Чрез всичко това банките допринасят за по-пълно и рационално мобилизиране и използване на финансовите ресурси, за непрекъснатото и ритмично осъществяване на възпроизводствения процес и повишаване на ефективността в него. Голямо е тяхното значение в осъществяване на международните финансови и валутни връзки и взаимоотношения, играещи важна роля в изграждането и развитието на материално-техническата база на обществото и снабдяването му с необходимите стокови фондове. Те са могъщ фактор в осъществяването на финансовата политика на страната.

 Всички парични средства водят своето начало от банките. Те създават парите и са център, организатор и посредник при превръщането им от една в друга форма (от безналични в налични и обратно), както и при движението им от един към друг техен субект или собственик. Парите напускат временно банките само когато трябва да се предоставят на титулярите на сметките т.е. на притежателите им в налична форма. След това една значителна част от напусналите банките налични пари се връщат отново в тях, но обикновено и вече по сметките на други лица.

 При използване на безналичната форма на плащания парите не напускат банковата система, а се осъществява само прехвърлянето им от сметка на едно по сметката на друго лице. Колкото безналичната форма на плащане е по-развита (банкови преводи, чекове, разплащателни карти и др.), толкова по-малко парите остават в налична форма, и в по-малка степен се осъществява паричен оборот извън банките. С други думи колкото системата на безналичните разплащания е по-развита, толкова по-малко парите напускат банките и паричният оборот се осъществява в по-голяма степен главно чрез тях. В съвременните условия безналичната форма на плащания използват не само юридическите, но и ФЛ – населението, чрез прилагането на чекове и електронно-магнитни разплащателни карти. Все по-широкото използване на електронноизчислителната техника при осъществяването на разплащанията чрез банките в базналична форма доведе до появата на понятието “електронни пари”. По този начин банките се превръщат в нещо, като финансови счетоводители, консултанти и институции за доверително управление парите на Ф и ЮЛ. По такъв начин безспорно се повишава ролята и значението на банките в управлението на паричното стопанство като цяло.

 Законови или нормативни изисквания относно административно-управленската структура на ТБ няма. В организацията и управлението на ТБ се прилагат както общоприети схеми, така и значителна доза творчество. Тъй като нашите банки могат да имат статут само на акционерни дружества или кооперации, тяхното управление се осъществява от предвидените в ТЗ и Закона за кооперациите орган при съобразяване с изискванията и на ЗБКД. Тези органи са:

1. Общо събрание (на акционерите или кооператорите).

2. Избраните от общото събрание ръководни органи – УС, надзорен съвет, борд на директорите, изпълнителен съвет.

3. Назначените и утвърдените от компетентните органи ръководни длъжностни лица – изпълнителни директори, председатели и други.

 Организационно-управленските схеми на ТБ не са еднакви, но са сходни. Те се обуславят преди всичко от мащабите на дейността на банката, а така също и от:

- гамата на финансови услуги, които те оказват на клиентите;

- евентуална специализация в сферата на банковото обслужване;

- изискванията на пазара на финансово банкови услуги.

 При изграждането на организационно-управленските структури на ТБ се изхожда от необходимостта главно за повишаване  качеството на банковите услуги, рационализиране на банковата дейност и повишаване на нейната ефективност.

 ІІІ. Баланс на ТБ.

 Важно значение за ефективното управление на всеки стопански в т.ч. и на ТБ има воденето на счетоводна отчетност. Тя се явява информационна база за изготвянето на другите съставни елементи.

 Балансът е източник на информация за имущественото и финансовото състояние на банката. Той изразява и отразява активите и пасивите, т.е. източниците на финансови средства и тяхната структура, от една страна и инвестирането на тези средства в разнообразни дълготрайни, краткотрайни и финансови активи, от друга страна, чисто ефективно използване е главният източник на финансовия резултат от дейността на банките.

 Управлението на ТБ, както и на всички останали търговски организации, има за основна цел и задача увеличаване богатството на собствениците, което се постига единствено чрез реализирането на печалба от тяхната дейност.

 ТБ изготвят годишния счетоводен баланс по схема утвърдена с Национален счетоводен стандарт №16 Отчитане на банковите операции. Тази схема включва следните елементи:

Баланс на ТБ към 31.12.199… г.

	Актив
	Пасив

	1. Касова наличност и приравнени към нея средства:

· касова наличност;

· депозити по сметки в други банки и в ЦБ;

· min задължителни резерви в ЦБ;

· платежни документи на инкасо;

2. Ценни книжа:

· на ЦБ;

· на правителството;

· на нефинансови институти;

· други;

3. Покупка на ЦК с цел последваща продажба.

4. Заеми:

· краткосрочни;

· средносрочни;

· дългосрочни;

5. Финансиране на лизингови  операции.

6. Вземания по акцепт.

7. Дълготрайни материални активи – сгради, оборудване и други.

8. Разходи за бъдещи периоди.

9. Загуби от отчетния период
	1. Собствен капитал.

а) Първичен (основен) капитал;

· акционерен капитал;

· фонд “Резервен”;

· резерви с общо предназначение;

б) Допълнителни капиталови резерви

· неразпределена печалба;

· резерви от преоценка на активите;

· капиталово-дългови инструменти;

· подчинен срочен дълг;

· резерви със специално предназначение;

2. Задължителни специални резерви (законови провизии).

3. Привлечени средства.

· депозити на нефинансови предприятия;

· депозити на граждани;

· депозити на банки и др. Финансово-кредитни институции;

· депозити на бюджета;

· продажба на ЦК с ангажимент за обратна покупка;

· задължения по акцепт;

· кредити и др. задължения;

4. Приходи за бъдещи периоди.

5. Други пасиви.

	Сума на актива
	Сума на пасива


Една част от банковите операции се отчитат задбалансово. Към тях се отнасят главно безусловните, неотменяеми, потвърдени плащания и вземания, оформени посредством разнообразни гаранции и акцепти.

 Счетоводният баланс е главен инструмент за изучаване дейността на банките. Той дава представа за финансово икономическото състояние на банките към определена дата. В него се отчитат активите, пасивите и финансовите резултати от дейността на банките (печалба или загуба). След съставянето на годишния счетоводен баланс, управителния съвет на всяка банка осигурява проверката му най-малко от двама експерт-счетоводители, назначени от общото събрание. Въз основа на проверката трябва да се установи дали тези важни и обобщаващи финансово-счетоводни отчети и документи са съставени коректно и дали те дават правилна, вярна и точна представа за дейността на банката и за финансовите резултати от нея. Резултатите от окончателните проверки на одиторите се оформят и отразяват в доклад, който се предава на управляващите органи на банката.

 В годишния счетоводен баланс и в отчета за “Печалбите и загубите” се посочва величината на годишната брутна или балансова печалба на банките. От така установената печалба, т.е. преди нейното данъчно облагане, банките имат право да заделят суми за специални резерви (законови провизии). Остатъкът от нея се облага с данък върху печалбата.

 ІV. Собствен капитал.

 Всеки икономически субект, каквито са банките, за да могат да осъществяват своята дейност, трябва да си осигурят необходимите финансови средства  (капитал). Осигуряването на тези средства (капитали) е израз на финансирането им, т.е. на техните пасивни операции.

 Финансирането на банките, както и на останалите стопански субекти става за сметка на два източника:

- собствени средства, ресурси или капитали;

- привлечени чужди капитали;

 Специално за банките е характерен и трети специфичен източник за финансирането, наречен рефинансиране от ЦБ.

 Собственият капитал на банките има два източника, а именно:

 а) вноски от акционерите или собствениците на банки;

 б) текуща и неразпределена печалба, чрез която се увеличава собствения капитал на банката, т.е. богатството на нейните собственици.

 Тъй като нашите ТБ могат да бъдат само две правно-организационни форми – акционерно дружество или кооперация, то техните собственици са акционери или кооператори.

 Всяка ТБ трябва да разполага задължително и по всяко време със собствен капитал. Той изпълнява функцията и играе ролята на гаранция спрямо поверените й от кредиторите парични средства и други ценности. Неговите минимални размери, структура и съотношение спрямо балансовите активи и пасиви на банките се определят от ЦБ. Нейните изисквания в това отношение задължително се публикуват в ДВ. По закона за банките (ДВ, бр.52`1997) минималният необходим внесен капитал за учредяването на една банка не може да бъде по-малко от 10 млрд, лева. Вноските трябва да бъдат само парични.

 Собственият капитал, внесен от акционерите или кооператорите, т.е. собствениците на банката формират нейния основен (уставен) фонд.

 Собствения капитал изпълнява следните функции:

- собствения капитал означава делът на акционерите в целия капитал на банката. Надзорните органи отдават първостепенно значение на капитала при защита от фалит и неплатежоспособност;

- защита на вложителите в банката от фалити;

- установява кредитните рамки и по този начин се отдалечава от своята същност, но то дава възможност и регулиращите институции да ограничават размера на отпуснатите кредити и принуждава банките да диверсифицират кредитната си дейност. Така те се предпазват от несъбираеми вземания. Предоставянето на кредит, чийто размер надхвърля предоставянето пряко или косвено отпускането на кредит, гаранция или кредитно улеснение, чийто размер надхвърля 10% от собствения капитал на банката се извършва с разрешение на управителния съвет. Големият кредит отпуснат от банка не може да надвишава 25% от собствения й капитал: Общия размер на предоставените големи кредити не може да надхвърля 8 пъти собствения капитал на банката (З-на за банките, бр52`97);

- капитала служи като база на която участниците на пазара оценяват възвръщаемостта на собствения капитал на банката.

 Както казахме, вторият източник на собствени средства е текущата и неразпределена печалба. От нея банките правят следните отчисления:

 а) за фонд “Резервен” – ЗБКД задължава банките да заделят най-малко 20% от реализираната печалба след нейното облагане и преди изплащането на дивиденти за формирането на този фонд.

 Отчисленията от печалбата във фонд “Резервен” се правят на задължителна онова и в посочения размер, докато средствата му достигнат 1,25% от сбора на балансовата сума на активите, плюс поетите гаранции и други обезпечения.

 Набраните средства по фонд “Резервен” са предназначени за покриване на загуби от дейността на банката, но само след изчерпването на специалните резерви.

 б) други резерви с общо предназначение за сметка на печалбата след нейното допълнително облагане и преди изплащането на дивиденти.

 в) специални резерви (законови провизии) – тяхното формиране е регламентирано със ЗБКД  и Наредба № за класифициране на кредитите и образуването на задължителни специални резерви от банките. Характерно за тях е, че те се отчисляват от печалбата на банките преди нейното облагане. Съгласно тази наредба кредитите се разделят на четири групи:

1. Редовни кредити – те се обслужват от приходите от текуща дейност от кредитополучателя и се обслужват в пълен размер.

2. Съмнителни вземания от гр. “А” – не са обезпечени, финансовото състояние на кредитополучателя не е стабилно, постъпленията от текущата дейност не са достатъчни за обслужването на кредита.

3. Съмнителни вземания от гр. “Б” – длъжникът дава основание да се счита, че няма възможност да обслужи в пълен размер кредита си и др. задължения към банката.

4. Несъбираеми вземания – длъжникът е обявен в несъстоятелност, в процес на ликвидация е, и съществува реална опасност кредиторите да не бъдат удовлетворени.

 Ако за някой кредит се окаже в една от посочените по-горе групи, цитираната по-горе наредба дава право на банката да отчисли от печалбата си преди данъчното облагане законови провизии, спрямо размера на сумата на главницата както следва: 

- за група “А” – 20%;

- за група “Б” – 50%;

- за несъбираеми – 100%;

 Идеалното съотношение между собствения и чуждия капитал е 1/3 и се нарича финансов лийвъридж.

 V. Ликвидност на банката. 

 Ликвидността на банките също не се отличава принципно от ликвидността на останалите търговски дружества и фирми. Тя най-общо се дефинира като “наличност на средства за посрещането на претенции… В банковото дело ликвидността се отнася до възможностите на една ТБ да посрещне тегленето на влогове и е свързана с притежаваните от банката налични пари и краткосрочни активи”, които служат за тази цел. С други думи казано ликвидността на банките изразява възможността им да посрещнат своите задължения към клиентите и кредиторите си с:

1. Наличните си средства.

 2. Ликвидните си активи.

3.С паричния капитал, който могат да си набавят отвън, от паричния пазар при нужда от ликвидни средства.

 Осигуряването на ликвидността на банките по същество се обуславя от структурата и “качеството” на техните активи и пасиви. Много важни в случая са три неща:

 а) сроковете за разполагане с елементите на пасивите;

 б) структурата и диверсификацията на активите;

 в) спазването на т.нар. златно балансово правило – краткотрайните пасиви да се инвестират в краткотрайни активи, а дълготрайните пасиви – в дълготрайни активи.

 Изключителната важност и значение на въпроса за ликвидността на ТБ са обусловили необходимостта от държавно регулиране и надзор относно поддържането на минимални изисквания и норми за ликвидност от страна ТБ. В повечето страни равнището и структурата на резервните активи (активи, които не се използват от ТБ за предоставени кредити и за осъществяване на други сделки и съотношението им към влоговете или депозитите се определят от регулиращия орган. Твърде популярни в литературата с т.нар. коефициент за съотношението между резерви и активи и коефициент за касово съотношение – съотношението между наличните пари и влоговете (депозитите) в банковата система. Като правило стойността им се установява от ЦБ. В съответствие с утвърдилата се международна практика с Наредба №11 на БНБ се определят “условията и редът за осигуряване на постоянна способност на банките да посрещат своите задължения и да предотвратят настъпването на общ ликвиден и лихвен риск”. Тя задължава “банките да поддържат ликвидност в размер, структура и съотношение, което дава възможност да посрещнат задълженията си и да изпълнят поетите ангажименти своевременно, на разумна цена, с минимален риск, както и да:

1. Осигуряват интересите на своите акционери, вложители и други кредитори с грижата на добър търговец.

2. Осъществяват безпрепятствено обичайните банкови сделки, извършвани от тях.

3. Могат да заемат нужните им парични средства на разумни цени. 

4. Избягват необходимостта от прибързана продажба на доходоносни активи.”

 За да поддържат своята ликвидност банките се задължават:

1. Да създават и поддържат необходимата информационна система за отчитане и управление на ликвидността си.

2. Да наблюдават и прогнозират състоянието на своята ликвидност в три аспекта – оптимистичен, песимистичен, реалистичен. 

3. Да предоставят периодично на БНБ отчети и друга информация за състоянието на своята ликвидност, за да може БНБ да наблюдава и упражнява надзор върху ликвидността на ТБ.

 VІ. Активни и пасивни операции на ТБ.

 Пасивните операции осигуряват финансовите ресурси или капитала на банките. Чрез активните си операции те ги насочват, пласират и използват (инвестират), за да си осигурят най-благоприятни условия за извършване на своята дейност (сгради, офиси, офис-техника и пр.) от една страна и възможно най-добри доходи от друга страна.

 В пасивните операции се включват две основни групи:

1. Операции по набиране и формиране собствен капитал на банките. 

2. Операции за привличане на чужд капитал – депозитни операции, влогови операции, рефинансиране.

 Най голям относителен дял сред привлечените средства заемат депозитите – около 90%. Тези средства са собственост на фирми, финансови и нефинансови институции, на ФЛ, на органите на местната и държавна власт. Този огромен относителен дял се дължи на това, че банките са своеобразни търговци привличащи всички свободни средства с цел пласиране и печалба в разликата от цената.  Депозитите се задържат в банката за различен срок и затова влиянието им върху ликвидността е различно. Депозитите биват два основни вида:

- на виждане, т.е. безсрочни;

- срочни, за предварително определен срок;

 Очевидно за банките по-голям интерес представляват и по-голяма изгода носят срочните депозити, защото с по-голяма сигурност ще могат да разполагат с чуждите средства за периода (срока) на депозита, в сравнение с безсрочния депозит, депозита на виждане. По безсрочните депозити се отразяват текущите постъпления и текущите тегления.

 Между депозитни и влогови операции няма твърде ясно разграничение. В определен смисъл влогът е депозит и депозитът е влог. При влога се внасят само пари, докато на депозит могат а се предоставят и ценности. На вложителя се издава спестовна книжка. Целта на влога е спестяване на средства, докато при депозита целта е реализирането на по-високи доходи под формата на лихви.

 Освен чрез собствения си капитал и привлечените чужди ресурси под формата на депозити и влогове, ТБ си осигуряват средства или капитали от др. ТБ или от ЦБ. Това е т.нар. рефинансиране.

 При осъществяването на активните операции на ТБ се обособяват три основни групи сделки:

- кредитни сделки;

- сделки за влагане (инвестиране) на парични средства;

- сделки с характер на капиталовложения;

 Доминиращо място сред активните операции заема кредитната операция, кредитните сделки и кредитната дейност на банките. В литературата се сочи, че на нея се падат около 70% от всички активни операции, докато останалите заемат около 30%. Кредитната функция и дейност на банките намира своето проявление в отпускането от съвременните банки на различните видове кредити, които се разграничават така:

 В зависимост от сроковете, в които се предоставят средствата:

- краткосрочни със срок до 1 г.;

- средносрочни със срок от 1 до 3 г.;

- дългосрочни (3 до 10 г.)

 В зависимост от условията на кредитите – обезпечени и необезпечени.

 В зависимост от кредитополучателите: 

- кредити отпуснати на ФЛ;

- кредити, отпуснати на ЮЛ;

- кредити, отпуснати на държавата или на нейни органи;

- международен банков кредит;

 В зависимост от предназначението им – потребителски кредит; кредити с производствено предназначение;

 В зависимост от финансово-техническата им форма биват – контокурентен или овердрафт; поличен или сконтов ; ломбарден; потребителски; ипотечен; акцептен; рамбурсен; авалов; облигационен;

24.Управление на държавния дълг. Конверсия и консолидация.

1. Същност.

 Държавния дълг (ДД) представлява неизплатено или непогасено задължение на държавата към нейните кредитори по всички, сключени от нея заеми към определена дата. По своята структура ДД може да се разграничи на основна част или главница и лихви. На тази основа разходите по бюджета обикновено се разграничават на  погашения (на основната част, главницата) и лихви върху непогасената част. 

 Важно значение има разграничаването на държавния дълг на текущ и основен (капиталов). Текущия ДД обхваща задълженията на държавата под формата на погашения и лихви, които следва да бъдат изплатени през съответната (текуща) финансова година. Основният дълг става като задължение на държавата за следващите и бъдещите финансови години. Текущата част на дълга отделя разходите на държавата за погашения и лихви през съответната текуща бюджетна година.

 Друго разграничение на ДД е на бруто и нето. Бруто ДД обхваща и включва задълженията на държавата по всички сключени от нея заеми. В същото време, обаче, тя не само сключва, но и предоставя заеми. Разликата между получените от държавата средства под формата на държавни заеми и предоставените от нея такива, които ще й бъдат върнати, дават величината на нето-държавния дълг.

 Среща се още едно деление на ДД, а именно на реален и потенциален. Реалният ДД обхваща реално получените от държавата под формата на кредит средства и лихвите по нея. Често обаче съвременната държавата поема и изпълнява функцията на гарант при определени случаи на банково кредитиране. Именно тези гаранции или тяхното стойностно изражение формират т.нар. потенциален ДД. В развитието на ДД могат да се разграничават три основни етапи: 

1. До навечерието на Първата световна война. 

2. От Първата до края на Втората световна война.

3. След Втората световна война.

 През първият период се наблюдава относително равномерно нарастване на ДД и “набъбването” му главно през периоди на войни. През втория етап се активизира използването на държавните заеми и се динамизира нарастването на държавната задлъжнялост главно по военно-политически съображения. Третия етап е специфичен, тъй като в мировременен период съществува непрекъсната и динамична ескалация на държавната задлъжнялост.

 Посредством държавния кредит и дълг се осъществява по-равномерно разпределение на данъчното бреме и финансовата тежест въобще между различните поколения. Съвременното поколение се ползва от блага и ценности, създадени от предходните поколения. Това се смята като основание за допълнителното обременяване на следващите поколения с изплащането на лихвите и погашенията на сключените преди това държавни заеми. Тезата за използването на ДД като средство за по-равномерно разпределение на данъчните тежести между поколенията има известно основание, но при условие, че получените от държавата финансови средства от сключените държавни заеми се използват производително. В противен случай за бъдещите поколения остават предимно финансовите тежести.

 Държавните заеми винаги са били използвани за акумулиране на финансови средства в бюджета на държавата. Първостепенно значение има въпросът за използването на държавните заеми (ДЗ) в смисъл дали те се насочват и използват за осъществяване на производителни или непроизводителни разходи. В първия случай се създават условия за разширяване на приходната основа на държавата и за “възпроизводството” на ДК (държавен кредит), докато вторият случай все едно, че нацията е хвърлила част от своя национален капитал в морето (от чисто икономическа гледна точка). 

 Държавните заеми (ДЗ) са твърде разнообразни. Разграничаването им може да стане по различни белези. Един от тях е срокът, за който те се сключват. Въз основа на този белег могат да се обособят следните видове ДЗ: краткосрочни, средносрочни, дългосрочни, безсрочни и т.нар. вечни ренти.V Краткосрочните ДЗ, наричани още летящи дългове се сключват за срок от една година. Основната причина за краткосрочните ДЗ са т.нар. касови разриви.

 Краткосрочните заеми имат няколко форми: 

а) заеми срещу съкровищни бонове – боновете са ценни книги, издадени от държавата, респективно съкровището, фиска, които се предоставят на кредитиращата банка в равностойност на отпуснатия заем. Те представляват съобразени съкровищни полици с определен падеж. Боновете могат да бъдат лихвоносни, поименни или на приносител. 

 По нареждане на държавата боновете могат да се пускат в обръщение като законно платежно средство и да придобият характер на книжни пари. С тях обикновено се изплащат задължения към държавата, а могат да служат и като универсално платежно средство. 

 б) заеми срещу съкровищни менителници – държавата подписва на емисионната банка съкровищна менителница  срещу която получава уговорения кредит. Банката обикновено си удържа предварително лихвата по определения сконтов процент за времето от издаването на менителницата до нейния падеж. Като правило съкровищните менителници са с тримесечен срок за погасяване. Те се пускат за големи суми и се погасяват регулярно. 

 в) текуща дебиторна сметка на съкровището – емисионната банка по договореност с правителството открива на последното текуща дебиторна сметка, по която то автоматично може да ползва през течение на годината кредит при уговорени условия. От сметката не само се теглят суми, но се правят и погашения, което дава право на правителството да може винаги да ползва договорения таван на кредита. В края на бюджетната година текущата сметка се приключва. Тя е удобна и широко прилагана форма за краткосрочно кредитиране на правителството от емисионната банка.

 г) неизплатени чиновнически заплати и задължения по доставки – подобен случай е налице в Б-я през периода 1932-1934 г. когато заплатите на учителите и на някои други държавни служители не са изплащани 6-7 месеца. 

 Средносрочните ДЗ имат срок от една до три, максимум пет години. Сключването им обикновено става срещу т.нар. сертификати за задлъжнялост, съкровищни билети могат да се приемат от ценни книжа.

 Дългосрочните ДЗ са със срок на три-пет години. Като правило те са облигационни;кредиторите получават срещу предоставените от държавата средства държавни облигации като дългосрочните заеми могат да бъдат и безоблигационни. В такъв случай кредиторите се записват в специална книга.

 Безсрочните ДЗ нямат срок, в който държавата трябва да погаси дълга си и това може да стане по всяко време, когато кредиторът пожелае. Те са много удобни за кредиторите, но и неудобни на държавата, защото тя не може със сигурност да разчита на предоставените средства.

 При вечните ренти държавата обикновено се задължава да изплаща пожизнено на кредиторите си само полагащите им се лихви, без да им връща основната сума (главница). Тези заеми днес са рядкост и нямат практическо приложение. Изплащането на полагащия се на кредиторите доход под формата на лихва може да стане по два начина, което е основание за разграничаването на държавните заеми на: а) лихвени и б) премийни или лотарийни.

 При лихвените заеми следващият се доход под формата на лихва се разпределя редовно между кредиторите, пропорционално на номиналната сума на предоставения от тях на държавата кредит. Ако полагащият се на кредиторите доход под формата на лихва не се разпределя между тях пропорционално на сумата на кредита, а на лотарийна основа, заемите са от втория вид – премийни или лотарийни. При лотарийните заеми доходът се разпределя между кредитори “на късмет” на лотарийна основа.

 В зависимост от мястото на сключването на ДЗ и субекта на кредита те се делят на вътрешни и външни ДЗ.V Вътрешните ДЗ се сключват с Ф и ЮЛ на страната длъжник, докато при външните ДЗ кредиторите на държавата-дебитор са финансово-кредитни учреждения и правителства на други държави. Съотношението между външни и вътрешни ДЗ за отделните страни е различно. Обикновено при по-слабо развитите страни относителния дял на външните заеми и дългове е по-голям.

 Външните заеми са една от формите на финансова помощ от по-силните на по-слабите в икономическо и финансово отношение страни. Характерно обаче е, че тази кредитна помощ се предоставя при определени икономически и политически условия. Поради това външните ДЗ водят до икономическа и политическа зависимост на страната-длъжник от страната-кредитор.

 Друга характерна особеност на международния кредит е че той се превръща в междудържавен. Причина за това е икономическата и политическата нестабилност в някои страни, което създава известни рискове за кредиторите. Именно тези рискове са причина за избягване на прякото участие на частния капитал в международни държавни заеми. Държавата поема върху себе си евентуалните рискове чрез отпускането на правителствен заем или като става гарант пред частните кредитори.

 Държавните заеми поначало са доброволни, но вътрешно могат да бъдат и задължителни. Последните се доближават до данъка, но все пак те са възвръщаеми и носят на кредиторите доход под формата на лихва, което е изключено при данъка. При високата степен на развитие на стоково-паричните отношения държавните заеми имат само парична…..

по договорения емисионен курс. Изкупените облигации могат да останат в портфейла на банката-посредник или последната ги пласира сред инвеститорите, включително населението, което по-широко се практикува. Пласирането на облигациите остава грижа и задължение на банката или консорциума, но при активното съгласие на държавата. По правило банката изкупува облигациите от държавата по т.нар. емисионен курс и ги продава на населението по номинална стойност. Разликата между номиналната стойност и уговорения емисионен курс, намалението с разходите по пласирането на облигациите, представлява печалба за банката(консорциум)-посредник. 

 б) чрез публична подписка – при тази форма държавата обявява на населението всички условия на предстоящия заем и приканва гражданите и предприятията в определен срок и по определен ред писмено да обявят с какви суми ще участват в заема. След приключване на подписката се определя срок, в който кредиторите трябва да внесат записаните от тях суми в приход на бюджета. И внасянето на записаните суми или успоредно с това те получават облигации в равностойност на участието им в заема. Така заемът окончателно е сключен. 

Публичната подписка като начин за емитиране на държавни заеми е по-изгодна за държавата, защото разходите по емитирането на заема са много по-малки, а чистото му произведение – по-голямо. 

 в) постоянно (непрекъснато) емитиране (емитиране на гишетата) на облигации – този начин се състои в това, че откриват специални места (гишета), на които във всеки момент, който пожелае може да отиде да внесе желаната сума и да получи в равностойност държавни облигации.

 г) емитиране чрез фондовата борса, т.е. чрез вторичния пазар – емитирането на ДЗ чрез фондовата борса е рядко изключение. 

 Курсове на облигациите – всяка облигация има три курса: 

а) номинален курс;

 б) емисионен курс;

 в) пазарен курс;

 НК е номиналната стойност на облигацията. Емисионният курс е курсът, по който облигациите се предоставят от държавата на банката – посредник. Емисионният курс е по-нисък от номиналната стойност, разликата е източник на банковата печалба. Пазарният курс (ПК) е курсът, по който облигациите се продават на фондовата борса.

 ПК е правопропорционален на лихвения процент по заема и обратнопропорционален на банковия лихвен процент. ПК може да бъде равен, по-висок или по-нисък от номиналната стойност на облигациите. В тези случаи се говори за т.нар. “ал пари”, курс “под пари” и курс “над пари”. Когато курсът е над номиналната стойност (“над пари”) имаме продажба с ажио, а при ПК под номиналната стойност (“под пари”) дизажио.

 Доходът, който носят облигациите на техните притежатели, се определя от равнището на лихвения процент и на курса или цената, по която е придобита облигацията. Различаваме номинален и реален лихвен процент и доход. Номиналният лихвен процент и доход се определят на номиналната стойност, реалния лихвен процент и доход – на базата на ПК. Ако ПК е по-висок от номиналната стойност, реалния лихвен процент и доход ще бъде по-нисък от номиналната им величина и обратно – при ПК, по-нисък от пазарната стойност, реалния доход е по-висок от номиналния.

4. Начини за погасяване на ДЗ. Мораториум и държавен фалит (банкрут).

 Погасяването на ДЗ може да стане по няколко начина: 

 а) на ежегодни части, наричани анюитети, които включват част от главницата и полагащата се лихва. За всеки заем се изготвя т.нар. погасителен (амортизационен) план, в който се определят ежегодните погасителни вноски на държавата, включително лихвите, които подлежат на изплащане на кредиторите. Сборът от погасителните вноски по всички видове заеми определят разходите на бюджета за тази цел.

 б) тиражно погасяване – този начин може да се третира като вариант на първия, понеже погашенията не се разпределят равномерно между кредиторите, а на лотарийна основа. Това ще рече, че някои облигации могат да бъдат погасени изцяло още първата година, докато други кредитори няма да получат и частично погасяване на своите облигации.

 в) погасяване на заема чрез изкупуване на облигациите на фондовата борса – държавата обикновено прибягва до този начин за ликвидиране на своето задължение към кредиторите си тогава, когато курсът на облигациите на фондовата борса е спаднал много.

 г) погасяване на ДЗ и за сметка на специален т.нар. погасителен фонд – целта на погасителните фондове е двуяка: да се ограничи сключването на ДЗ и до възможностите за погасяването им чрез погасителния фонд – да се освободи бюджета от разходи по погасяването на ДЗ. При недостиг на средства по погасителния фонд попълването му е ставало за сметка на бюджетни средства, а при недостиг на средства по бюджета са използвани резервите на погасителния фонд.

 Държавен банкрут (фалит) - ако държавата-длъжник не е в състояние да изпълнява задълженията си към кредиторите и едностранно, без тяхно съгласие прекрати изплащането на лихвите и погашенията по сключени ДЗ е налице държавен фалит (банкрут).

 Замаскирана форма на държавен банкрут имаме тогава, когато държавата формално не отказва погасяването на своите дългове, но практически не изплаща редовно погашенията на кредиторите си.

 В случай на държавен фалит кредиторите по външните заеми понасят безвъзвратни загуби, докато при вътрешните заеми загубите на кредиторите са относителни, защото това, което губят като кредитори, го печелят като данъкоплатци.

 Ако след определен период от време държавата поднови изплащането на своите задължения към кредиторите си и обезщети напълно последните за неполучените погашения и лихви, се говори за реабилитация на държавата по отношение на нейните кредитори.

 Мораториум – при определени условия и обстоятелства държавата-длъжник може да отсрочи с тяхно съгласие, изпълнението на задължението им към кредиторите. В този случай се говори за мораториум, т.е. отсрочване изплащането на лихвите и погашенията със съгласието на кредиторите за определен период от време. Причини за прилагането на мораториума обикновено са икономически кризи, войни, стихийни бедствия и други подобни, които предизвикват финансови затруднения.

 Държавният банкрут и мораториумът са белег за криза и нестабилност на икономическата и финансовата система.

5. Управление на ДД. Конверсия и консолидация на ДЗ. 

 Под управление на ДД се разбира съвкупността от мерки на държавата, свързани с емисията на облигации по нови заеми, спазване на условията на сключените вече такива, привеждане на лихвения процент на ДЗ в съответствие с цената на заемния капитал, включително използване на държавния кредит като средство за регулиране на възпроизводствения процес. Управлението на ДД включва всички мероприятия на държавата, насочени към ефективното и коректното поддържане и обслужване на ДД. 

 Управлението на ДД според повечето икономисти поставя следните цели:

 а) възможност да се осигурят винаги когато е необходимо нужните на държавата финансови средства чрез ДЗ при възможно най-благоприятни за нея условия;

 б) регулиране на икономиката посредством маневриране с лихвения процент и водене на политика на “евтини” или “скъпи” пари, т.е. политика на кредитно стимулиране или кредитна рестрикция според фазите на цикъла;

 в) подобряване на структурата на ДД или подобряване на съотношението между краткосрочната и дългосрочна задлъжнялост;

 г) привеждане в съответствие на лихвения процент на ДД с цената на заемния капитал и намаляване разходите по поддържането на ДД чрез конверсия и консолидация на ДЗ; 

 д) противодействие на изтичането на капитали зад граница и съдействие чрез кредитната политика за намаляване на пасива на платежния баланс; 

 Конверсията (изменение или превръщане) означава изменение на предварителните условия, при които е бил сключен заемът – срок, лихвен процент, начин и срокове за изплащане на погашенията и лихвите и пр. В тесен смисъл това понятие (конверсията) означава изменение само на лихвения процент.

 Обикновено държавата прибягва до конверсия на ДЗ тогава, когато има излишък на заемен капитал и цената му е спаднала. Тогава, чрез конверсията, лихвения процент по ДЗ се привежда в съответствие с намаления лихвен процент на пазара на заемния капитал. Конверсията се осъществява и в периоди на войни, кризи и природни бедствия с оглед съкращаване на бюджетните разходи. 

 Конверсията бива доброволна и принудителна – доброволна е когато тя се осъществява със съгласието на кредиторите, докато принудителната се извършва без оглед на волята им. 

 В теорията се разграничават още проста и стълбовидна или стъпаловидна конверсия (К). При простата има едно крайно изменение на лихвения процент от определен момент (дата), за разлика от стълбовидната К, при която изменението на лихвения процент е неколкократно в рамките на предварително обявени срокове.

 Консолидацията на ДД е частен случай на конверсията. При консолидация (заздравяване, укрепване) се разбира изменение на срока на заема. Обикновено изменението на сроковете на заемите е в посока на удържането им. С удължаването на срока на заемите се намаляват погасителните вноски и временно се съкращават бюджетните разходи за обслужването на ДЗ. Причините за консолидацията на ДЗ могат да бъдат различни, но те са главно от финансово естество.

 ДД и регулирането на пазара на заемния капитал.

 Една от важните цели и задачи на управлението на ДД е регулирането на пазара на заемния капитал, а чрез него и на възпроизводствения процес, т.е. държавата посредством своята финансово-кредитна политика, може да диктува парично-кредитната политика и финансовата политика на банките. Някои икономисти смятат, че лихвения процент по ДЗ определя лихвения процент на пазара на заемния капитал, т.е. на банковия лихвен процент. Ето защо, според тях чрез изменението на лихвения процент на ДЗ може да се постигне промяна в банковия лихвен процент. По такъв начин държавата въздейства върху кредитната система за провеждане на политика на “евтини” или на “скъпи” пари чрез съответно повишаване или намаляване на лихвения процент. 

 В действителност обаче равнището на лихвения процент по ДЗ се обуславя от равнището на лихвения процент на пазара на заемния капитал. ДД е форма на движение на заемния капитал. Цената на заемния капитал въобще формира и равнището на лихвения процент по държавните заеми. Всеки ДД е ипотека, която обременява цялото национално стопанство и ограничава свободата на народа.

6.Форми на плащане – видове и насоки за усъвършенстването им.

 Плащанията са атрибут на стоковото производство и съдържание на обмяната на благата. Стоките, услугите, респективно благата се разменят срещу пари. Те пораждат паричните плащания. При размяната единият субект, т.е. контрагентът продава, а другият – купува, т.е. плаща. Отначало плащанията са се осъществявали директно или непосредствено от самите икономически субекти, което може да се илюстрира по следния начин. Продавач “А” продава стоката на “Б”, а той от своя страна му я плаща в брой.

 Със създаването и развитието на банковата система банките започват да извършват финансово-посреднически услуги. На тази основа горната схема се променя така: “Б” получава директно стоките от “А”, но му ги плаща посредством банката.

 Ако продавачът и купувачът се обслужват от различни банки, схемата ще изглежда така: продавач “А” осъществява размяната с купувач “Б” посредством банките – съответно банката на продавач “А” и банката на купувач “Б” – чрез междукасов превод. 

 Най-общо казано плащането представлява предаване на пари в брoй или прехвърляне по сметка от едно на друго лице с определени цели. Може да бъде породено от създадени дългови отношения между дебитори и кредитори, а също така и авансиране от страна на купувача на част от стойността на доставката или услугата чрез предварителни плащания. Целите на плащането могат да се систематизират в 6 основни групи:

1. Доставка на стоки и услуги.

2. Заплащане на заплати, наеми, надници, хонорари със създаден доход.

3. Нестокови плащания (данъци, такси).

4. Взаимоотношения вследствие кредитни взаимоотношения между стопанските субекти.

5. Кредитни и платежни отношения между стопанските субекти и гражданите.

6. Взаимоотношения вследствие външноикономическите сделки с други държави.

 Съвкупността от всички плащания образува съдържанието на понятието платежен оборот. Същият бива стоков и нестоков; вътрешен и международен. Взаимоотношенията между стопанските субекти по отношение разплащане могат да се извършват с или без участието на банките. Така различаваме налични или касови разплащания и безналични или безкасови разплащания. В условията на пазарната икономика платежното посредничество на банките е от изключителна важност. Целта на безкасовите разплащания е: 1) намаляване на наличната парична маса в обръщение и 2) ускорява движението на паричния еквивалент на изпратените стоки и извършените услуги от купувачите към доставчиците.

 Платежното посредничество се осъществява и съобразява с регламентираните в Наредба №3 за плащанията, общи условия, даващи представа за основните начала, върху които е изградено това посредничество. Плат. Посредничество на банките се основава на следните основни принципи:

1. Плащанията се извършват от банките, което изисква предварително разкриване на сметка.

2. В наредба за плащанията се определят формите, редът и сроковете, в които се извършват разплащанията.

3. Плащанията извън страната се извършват в съответствие с изискванията на еднообразните правила на международната търговска камера в Париж.

4. Безналичните разплащания се извършват в националната валута – лв., а във валута ако е в съответствие с нормативните актове, регулиращи валутния режим.

5. Безналичните плащания се извършват само по нареждане или с предварителното съгласие на платеца.

6. Плащанията се извършват в съответствие с изискванията поставени от титуляра на сметката.

7. Безналичните плащания в Б-я се извършват посредством БИСЕРА (банкова информационна система за електронни разплащания) и членството в нея е задължително.

8. Разплащанията се извършват с платежни документи, видът и съдържанието на които са регламентирани с банк. Унифицирани стандарти (БУС) и те имат унифициран номер за тях.

9. Плащанията могат да се осъществяват освен от разплащателна сметка и от други сметки в банки, само ако е предмет на договор.

10. Банките не контролират предмета на сделката като основание за безналично плащане.

11. Плащането се извършва в деня на постъпване на документите в банката и не по-късно от часа на приключване операциите на БИСЕРА.

12. Плащанията се извършват по реда на постъпване на платежните документи в банката.

 За да могат обаче банките да осъществяват разплащанията между икономическите субекти, между Ф и ЮЛ, последните трябва да имат свои сметки при тях, по които да постъпват средства и да се изплащат задължения, респективно да се извършват тегления на суми. В литературата обаче няма общоприета класификация на банковите сметки, групирането им може да стане по различни белези. В зависимост от техния характер и предназначение  разграничаваме следните видове банкови сметки: 

1. Текущо-разплащателни сметки . по тях периодично постъпват средства и от тях текущо се извършват плащания. Характерните им белези са: висока ликвидност, ниска лихвеност, периодично изпращане извлечение от банката на титуляра на сметката за движението по нея. Този вид сметки изпълняват платежните функции на обикновена текуща или разплащателна сметка контокурентна сметка, чекова сметка.

2. Депозитни и влогови сметки – чрез тях се осигурява заделяне и съхранение на суми през определен период от време с оглед получаване на по-висок доход (при депозита) или осигуряване на необходимата сума от средства за покупка на стоки или заплащане на услуги с високи цени (кола, жилище и др) или просто създаване на резерви за непредвидени обстоятелства.

3. Заемни сметки – сметки по които се предоставя, ползва и погасява банков кредит.

4. Гаранционни сметки.

5. Кореспондентски сметки – те се откриват и водят между банките кореспондентки.

 Съществуват и специфични сметки като акредитивни, сметки на трети лица, набирателни, ликвидационни и др.

 Както вече споменахме плащанията могат да бъдат както налични така и безналични.

 І. Плащания по банковите сметки в налични пари – за банковите сметки, чийто титуляри са ФЛ са характерни главно наличните обороти. Х-но за тях е, че в миналото те са се извършвали ръчно. Сега обаче това е механизирано. За целта се използват: автомати за броене на пари; автоматизирани парични трезори и централни каси; автомати за теглене на налични пари, наричани банкомати.

 ІІ. Основни форми на безналични плащания – безналичните плащания фактически се извършват чрез прехвърляне по счетоводен път на средства от сметката на едно лице – платец по сметка на друго лице – бенефициент. В развитието на банковото дело все по-нарастваща част от плащанията се извършват в безналична форма. Те могат да се обособят на:

- плащания осъществявани по разпореждане на клиента, т.е. платеца, въз основа на което средствата от неговата сметка се прехвърлят по сметката на посочено от него лице;

- плащания по инициатива на бенефициента, но със съгласието на платеца.

 Наредба №3 за плащанията предвижда прилагането у нас на следните видове безналични плащания.

1. Директен трансфер (вирментна форма).

2. Акредитив или акредитивна форма на плащане.

3. Незабавно инкасо.

4. Плащане посредством чекове.

 Банките могат да прилагат и комбинирани така посочените форми, както и други, съгласувани с БНБ. Формите за плащане се договарят между контрагентите, а в разплащателните операции банките прилагат формата определена от титуляра на сметката.

1. Директен трансфер.

 Тази форма на плащане намира широко приложение в нашата практика. Документът, чрез който се извършва плащането е платежно нареждане. То се изготвя и предоставя в банката от платеца, т.е. плащането се извършва по негова инициатива. В платежното нареждане се описват наименованието, разположението и кода на банката, имената и сметките на платеца и получателя, място и дата на подаване на нареждането, място и вид на банката, код на банковия клон на получателя, ако те не се обслужват от една банка, вид валута на плащане, основание за възникване на плащането и естествено подписи на главния счетоводител и директора (наредителя). С платежното нареждане платецът нарежда на обслужващата го банка да прехвърли от авоарите по сметката му сумата, която е цена на сделката по сметката на получателя. На това основание банката задължава сметката на платеца и се задължава сметката на получателя. Разплащането чрез вирментна форма има следните компоненти: 

1. Договор за покупко-продажба включващ клауза за формата на плащане.

2. Експедиране на стоката от продавача на купувача.

3. Депозирано е платежното нареждане, издадено от платеца до обслужващата го банка, придружено със съответните документи (фактури, товарителници, митнически декларации и други).

4. Изпращане на платежното нареждане до банката на получателя след задължаване сметката на платеца.

5. Уведомяване на получателя за реализираното му плащане след заверяване на сметката. Директният превод може да се извърши чрез изпращане на документ, чрез телеграфен превод по пощата или чрез БИСЕРА. Платежните документи се съставят от платеца и той отговаря при неправилното им съставяне. Титулярите на сметки не могат да откажат получените преводи по тях. Все по-широкото приложение на тази форма на плащане се дължи на нейните предимства: 

- плащането става след получаване на стоката и услугата;

- плащането е технически опростено. Изключени са възможностите за спорове по изпълнение на договорените изпълнения;

- платците имат възможност да проверяват изпълнението на договорите по отношение на количеството, качеството и асортимента, комплектованост и цена на получените стоки. Тази форма почти изключва отказ на плащане след депозиране на платежните документи в банката и така се намаляват възможностите за съдебни процедури вследствие нарушени договорни взаимоотношения. Вирментната форма е изгодна за доставчиците, когато платежните нареждания се предоставят своевременно от платеца в банката. Когато обаче това не се прави своевременно се отклоняват средства на продавача от целевото им предназначение и се достига влошено платежно и финансово състояние. Тъй като не винаги може да се разчита на добросъвестността на купувача доставчиците се въздържат от използването на вирментната форма особено при междуградски плащания и между клонове на различни търговски банки. Стоките и услугите се изпращат след получаването на паричния еквивалент. Така се елиминира риска за получателя. Вирментната форма на плащане се използва при взаимно доверие и авторитет между контрагентите. Банката приема платежни нареждания независимо дали има налични авоари по сметки или не. Ако липсват средства платежните нареждания стават просрочени и се удовлетворяват по реда указан в Наредба за плащанията и в съответствие с клаузите на ЗЗД. Разрешение на проблема е ползването на кредита овердрафт. Вирментната форма е особено ефективна при местни разплащания особено по отношение на свеждането до минимум на времевия интервал за движението на пари и стоки. Тук обикновено това движение става едновременно.

2. Акредитивна форма на плащане.

 Тази форма на плащане се характеризира с това, че платецът предварително заделя и прехвърля по отделна акредитивна сметка средства за осигуряване плащането или вземането на получателя, т.е. на доставчика или бенефициента. Успоредно с прехвърлянето на средствата платецът определя условията, при които банката, в която е открит акредитивът, ще извършва плащането по него. Разбира се предварителното заделяне на средства и превеждането им по отделна акредитивна сметка става по искане и настояване на бенефициента. Може да се констатира, че акредитивната форма на плащане е много изгодна а бенефициента, но не е изгодна за платеца. Тя е изгодна за първия, защото твърдо му гарантира получаването на неговото вземане. Неизгодата й за платеца произтича от обстоятелството, че той предварително блокира и обездвижва за определен период от време част от своя оборотен капитал. Вместо да използва собствени средства платецът може да ползва и кредит.

 Банката, при която се открива акредитивът, уведомява лицето, в чиято полза е открита акредитивната сметка, а така също за сумата по нея и условията за плащане. Плащането се извършва в банката на доставчика.

 Документите, които се използват за откриване на акредитив са:

- пълномощно за откриване на А.

- нареждане за откриване на А.

- нареждане за превод.

 В тези документи задължително се съдържа: адресът, наименованието и кода на банката, при която ще се открива А; име, адрес и банков код, № на банковата сметка на получателя; вид валута на плащане; допълнителни условия, ако има договорени такива; данни за ЮЛ или ФЛ, който е наредител за откриване на А. 

 Взаимоотношенията между страните могат да се изразят в следния порядък: 

1. Договор за покупко-продажба или извършване на услуга, в който изрично е упомената акредитивната форма на плащане.

2. Нареждане за откриване на А, като банката на получателя незабавно го уведомява за откритият А в негова полза.

3. Пълномощно за откриване на А.

4. Експедиция на стоката.

5. Депозиране на търговските и транспортните документи от доставчика – документите уреждат пълната стойност на сделката, т.е. докум. за части от сделката не се изплащат.

6. Плащане на доставчика.

7. Предаване на документите в банката на наредителя.

8. Предаване на документите на платеца.

9. Закриване на А. Това става след приключване на сделката и изчерпване на сумата по А или след изтичането на срока, за който договора има валидност.

10. Възстановяване на неизползваната сума по сметката на платеца ако е останала такава.

 Акредитивната форма се прилага при еднократни контакти между клиенти и доставчици.

 В зависимост от характера и задълженията на участниците в разплащателния процес и условията за плащания А-те биват:  

- А с покритие – при тях е налице цялостно или частично блокиране на средства по специална сметка в ТБ, обслужваща получателя по сделката;

- А без покритие – няма блокиране на сметката, но банката на наредителя става гарант, че при предоставянето на договорен пакет от документите, удостоверяващи, че плащането е станало изискуемо, то ще бъде изпълнено;

- отменяем А – при него наредителя има право да променя условията, при които е открит А;

- неотменяем А – не могат да се променят условията.

  Акредитивите могат да бъдат още: възобновяем А и невъзобновяем А; прехвърляем и непрехвърляем А; потвърден и непотвърден А; и др.

3. Незабавно инкасо.

 НИ инкасо е форма на плащане, която се извършва по инициатива на доставчика, респективно получател на плащането или бенефициента. За таза цел последният изготвя и предоставя в своята банка платежно искане. В него се съдържат: наименование, адрес и банков код на банката на платеца и получателя – място и дата за подаване на платежното искане; подписи на служебни лица и печати; вид валута на плащането; основание за възникване на плащането. За прилагането на НИ се изисква предварителното съгласие на платеца, плащането да става незабавно от неговата сметка по искане на получателя. Това съгласие е в писмена форма и в него изрично се посочват условията за ползването на тази форма. Платежният документ се депозира в банковия клон, в който се води сметката на платеца. Банката приема платежният документ за НИ в случаи, че са изпълнени поставените условия. След получаването на платежните документи банката на получателя изпраща платежните документи в банката на платеца и така предявява искане за събиране на сумата от сметката на платеца. 

 Банката задължава незабавно сметката и  превежда сумата в банката на получателя в деня на получаването на платежното искане. Плащането се извършва в тридневен срок, считано от този момент. Ако в сметката на платеца липсват авоари, плащането се извършва след осъществяването на такива по сметката. Ако платеца се кредитира по текуща сметка или т.нар. овердрафт плащането се извършва чрез превишаване авоара по сметката. Когато не се ползва кредит овердрафт банката може да предостави и други кредити, оформени по заемна сметка. Предимство на разплащането с НИ е, че инициативата за плащането е на доставчика, който е заинтересован от своевременното и правилно приключване на сметните отношения. Недостатък на тази форма е, че документооборотът, т.е. пътят и времето за движение на платежното искане от депозирането му в банката на доставчика до постъпването на паричните средства по сметката на получателя е много дълъг. Този разрив във времето е най-голям в сравнение с останалите форми на плащане. НИ е сравнително трудоемка форма в сравнение с останалите. Най-съществен неин недостатък е обаче, че тя не гарантира плащането на доставчика, тъй като нейното приложение не е свързано с предварително плащане, нито с предварително блокиране на средства. При липса на пари по сметките на получателя, както и недоговорен кредит се постига взаимна задлъжняемост между икономическите субекти, която обикновено става верижна. 

4. Плащания с чекове.

 Тези плащания са нова и ограничено прилагана форма за нашата банкова практика. Плащанията с чекове чрез банките става само след предварителната им регистрация в БНБ. БНБ може да откаже регистрация на отпечатани вече чекове, ако са нарушени оказаните в БУС  правила. С чекове могат да се разплащат ФЛ, така и ЮЛ за доставка на стоки и извършване на услуги помежду им. Чекът представлява документ, чрез който неговия издател дава безусловно нареждане на кредитен институт да извърши плащане от неговата чекова сметка в полза на трето лице. Чекът може да се издаде само ако издателя разполага с авоар по сметката си. Издава се в един екземпляр и се предава на получателя или бенефициента на сумата. Чековите формуляри се съхраняват внимателно. При загубване на контролната карта се уведомява незабавно банката издател. Чековите формуляри се попълват ясно, точно, четливо, без да се поправя и трие по тях. Чековете се издават до размера на разполагаемите средства на платеца или до размера на уговорения кредит овердрафт. Чекът следва да съдържа следните реквизити: 

1) Наименованието чек, написано на езика, на който се издава чека;

2) Сума на плащането – цифром и словом; 

3) Името на платеца, респективно банката, която трябва да плати, но от сметката му на издателя му;

4) Мястото на плащане, което е обикновено мястото, където се намира банката на издателя на чека;

5) Дата и място на издаването му;

6) Подпис на издателя;

7) Валута на плащането;

8) Име и наименование на ФЛ или ЮЛ получател;

 Най-използваните видове чекове са: 

1) Обикновен чек – използван от безупречни във финансово отношение клиенти, с които не се блокира предварително сума по сметка;

2) Лимитирани чекове – изплащат се от сметка, в която предварително са блокирани средства на платеца. Блокираната сума е равна на стойността на чековете в чековата книжка и разплащанията са в тези граници;

 3)Акцептирани чекове – х-еризират се с това, че за всеки чек се блокира сума в отделна сметка в банката;

4)Поименни и на преносител – в реквизитите се включват наименованието на бенефициента или по негова заповед;

5)Чекове, платими в брой или за безкасово плащане;

 6) Парирани или пресечени чекове – между пресечените линии се отбелязва името на бенефициента, банков клон, банков код и номер на банковата му сметка; 

 Предимствата на чековите разплащания са, че намаляват налично-платежния оборот в страната. Дават възможност за плащане в момента на доставка на стоката или извършване на услугата. Лесно иницииране на плащанията. Облекчава документооборота.

 7)Клиринг – той е особена форма за безкасови плащания. Той представлява организация на разплащане между банки чрез взаимно прихващане на вземания и задължения от участниците в него. Клирингът се провежда по веднъж на ден за всички неуредени клирингови  вземания и задължения между банките, възникнали в рамките на БИСЕРА. За да членуват в клиринговата система банките предварително трябва да са обявили съгласието си  непокритите суми след приключването на клиринга да бъдат покрити чрез НИ от сметките им в БНБ.

11.Амортизация. Същност на амортизацията. Методи на амортизация, анализ на ефекта от прилагане на нелинейна амортизация. Планиране на амортизационните отчисления.

 Амортизация. Същност на амортизацията.

 Всяка една фирма начислява амортизация на МДА и нематериалните дълготрайни активи. Всяка една от тях самостоятелно определя и ръководи амортизационната политика в съответствие с изискванията  на Закона за счетоводството, Националния сметкоплан и НСС.

 Възпроизвеждането на активите се осъществява по реда на тяхното амортизиране или чрез системата и механизма на амортизационните отчисления.

 Амортизацията е понятие от латински произход и по своята същност представлява възстановяване в парична форма направеното изхабяване на МДА и НМДА. Или накратко – тя е паричен израз на изхабяването.

 Или амортизацията е онази част от стойността на амортизируемия актив, която се отчита като разход при срока на практическото му използване.

-  начисляване на амортизацията – има непрекъснат и задължителен характер. Те се начисляват от месеца, следващ месеца на придобиването на ДА или въвеждането му в експлоатация.

Правилното определяне на нейния размер е необходимо за: измерване производствените разходи на отделните видове продукция; набиране на достатъчно средства за инвестиции и иновации; обоснованото определяне икономическата ефективност на новата техника, особено във фирмите и отраслите с голям относителен дял на амортизационни отчисления в себестойността на продукцията.

- амортизационни отчисления.

 Амортизацията е един от важните финансови лостове на инвестиционната и иновационната стратегия на фирмата. Тя се прави чрез амортизационните отчисления. Те се определят върху стойността на МДА и НМДА, независимо от това, дали са в употреба, или с в ремонт и престой. Величината на амортизационните отчисления се обуславя главно от срокът за експлоатация на ДА и отчитането на моралното му изхабяване в резултат на техническия прогрес. Те са необлагаем източник за инвестиции и от това се определя интересът на финансовите мениджъри да завишават при възможност тяхната величина за сметка на съответното намаляване на отчетената (и облагана с данък) печалба на фирмата.

- амортизационен срок (полезен срок на ползване) – той е предполагаемия срок (в год.) за практическото износване на даден амортизируем МДА. При определянето му се отчитат: предполагаемото физическо износване, моралното остаряване и възможните юридически ограничения върху използването на актива.

- амортизационна норма (Ан).

 Амортизационните отчисления се начисляват чрез Ан. Те представляват установени от предприятието годишни проценти за погасяване стойността на ДА на фирмата. Трябва да осигуряват норми на възпроизводство на МДА и НМДА.

 Ан могат да се определят по различен начин, но най-често се изчислява като отношение на аморт.∑(приема се за 100%) и възприетия срок за практическо използване срок на съответния МДА: Ан = 100(%) / Тп 

 Не се начисляват А на: 

- Земите и горите; паметници на културата; напълно амортизираните МДА.V Не се начисляват амортизации на МДА от месеца, следващ месеца на:

 - обявяването на предприятието в несъстоятелност и започване продажба на имуществото му;

- трансформирането на МДА като инвестиция в други предприятия; 

- изваждането на МДА от употреба (ако съществуват доказателства, че той няма да се използва в бъдеще в дейността на фирмата);

 При установяване на облагаемата печалба за данъчните цели се определят разходи за А, които се съпоставят със счетоводната амортизационна квота. За данъчни цели при облагането на печалбата амортизационните норми не могат да превишават следните размери:

· търговски и административни сгради – 3%;

·   производствени сгради и съоръжения – 4%;

·   машини, оборудване, апаратура – 20%;

·   офис оборудване и стопански инвентар – 25%;

·   автомобили – 20%;

·   други транспортни средства – 8%;

·   НМДА – 20%;

 За активите непосочени в горната таблица, разходите за А се определят по реда на чл.20 от Закона за счетоводството, т.е. самостоятелно и свободно фирмите ще определят амортизационните норми за останалите активи, които не са посочени по-горе и не са утвърдени със Закона за корпоративното подоходно облагане.

 Основа за прилагане на амортизационните норми и за начина на амортизационни отчисления при МДА е цената на придобиване, включваща доставната или покупната цена + разходите за привеждане на актива в подходящия за ползване вид.

 Когато срокът на ползване е неизвестна величина, Ан се определя като отношение между амортизационната квота и амортизационната сума изразено в проценти. Или: Ан = Ак / Ас х 100 

 Ан може да се определи и като съотношение между ам.∑ и производителността на амортизируемия актив, изразен чрез стойността на определено количество продукция, услуги или други производствени единици, които предприятието очаква да получи от използването на актива.

- амортизационна сума – отразява онази част от отчетната стойност на амортизируемия МДА, която се начислява като разход за амортизация. Тя е равна на отчетната стойност – цена на придобиване, продажна цена, намалена с приблизителната остатъчна стойност.

- амортизационна квота – представлява годишната величина на амортизационните отчисления и се намира в пряка зависимост от амортизацията и нормата на амортизация.  Определя се по формулата: Ак = Ас х Ан / 100 

 Задължително се начисляват амортизации (А) на следните МДА: 

- сгради; машини; съоръжения; оборудване; транспортни средства; стопански инвентар; други – инвентарен амбалаж и др.;

 Посочените активи са амортизируеми, когато: 

· се ползват повече от един отчетен период;

·  имат ограничен срок за практическо използване;

- предназначени са за стопанска дейност, за даване под наем, или за административна дейност;

-   имат стойност при придобиването им не по-малко 2 минимални месечни работни заплати;

 При НМДА основата е фактическите размери или разходите на инвестициите с придобиването им.

 Годишния размер на амортизациите се определя от ръководството на фирмата, което прилага систематичния линеен или нелинеен метод.

 Методи на амортизация (А), анализ на ефекта от прилагане на нелинейна амортизация.

 Фирмите прилагат определените с Националния сметкоплан методи за А на ДА. Избраният метод за А на всеки актив трябва да отразява пропорционално консумирането на икономическа изгода от него.

 Промени в утвърдените методи за А и в полезния срок на годност на МДА могат да се правят по изключение. При промяна се определят нови амортизационни квоти на базата на отчетната стойност и на новите амортизационни норми.

 Методите за А са два основни:

 а) линеен метод;

 б) нелинейни методи;

 А/ Линеен метод – той се използва при МДА и НМДА, за които сравнително точно може да бъде определен полезният срок на годност. Нарича се така, защото осигурява равномерно-линейно пренасяне и включване на стойността на МДА в производствените разходи и цените на крайните изделия или услуги.

 Амортизационната квота тук се определя от произведението на аморт. ∑ на активите и годишната амортизационна норма, разделено на сто. Формулата е: Ак = Ан / 100 

 Тя е постоянна величина през целия амортизационен срок и не подлежи на каквито и да е било промени.

 Ако например вземем актива – циферблатна везна 

 Ас = 61200; Ан = 15%; 

 Ак = 61200 х 15 / 100 = 9180 

 Амортизационната норма при линейния метод се получава по формулата:V Ан = 1 / n х 100  (n - год. “живот” на ДА) 

 Например ако срокът на експлоатация на ДА е 25 г. 

 Ан = 1 / 25 х 100 = 4%  

 Примерът показва, че в продължение на 25 г. стойността на ДА ще се намали равномерно ежегодно с 4%. Със същата равномерност ще се “натоварват” производствените разходи и цените на изделията, съответно услугите.

 Този метод е подходящ за прилагане в тези предприятия, които притежават предимно сгради и стопански инвентар – активи с по-продължителен срок на ползване.

 Предимство на метода – наличието на достатъчно информация и качествена, лесна за обработка и вземане на решение. Сериозен недостатък е липсата на динамичност и гъвкавост в амортизационните норми и отчисления, които да позволяват ускорена А в съответствие с иновационните и технологичните промени в производството. 

Б/ Нелинейни методи за А. 

 Основна характеристика на тези методи е неравномерното разпределение на амортизационната квота през отделните години на ползване на МДА и НМДА. 

 В зависимост от посоката на разпределение на амортизационната квота, т.е. дали тя намалява или се увеличава равномерно или неравномерно, нелинейните методи се делят на 2 основни групи: дегресивни и прогресивни.

 А/ Дегресивни – характерното за тях е, че в началните години на срока за практическо използване на ДА се допуска по-висок размер на амортизационната квота, а през втората половина на този срок тя намалява, като последната година е най-малка. През първата половина на срока за практическо използване се набират около 2/3 от амортизационната сума на ДА, а през другата половина – останалата, непренесена част от стойността на актива. Дегресивните методи са подходящи за прилагане при активи, които са подложени на ускорено морално и физическо изхабяване. Това особено се отнася за автоматизирани линии, високопроизводителни машини, които са подложени на големи натоварвания и интензивна експлоатация. Прилагането на тези методи има пряка кореспонденция с данъчната система и най-вече с разпределението на печалбата. Това нещо дава възможност през първата половина на практическото ползване, преобладаваща част от печалбата да остава във фирмите за нови инвестиции, погасяване на кредити и др.

1. Константно дегресивен метод (метод на снижаващия се остатък).

 Амортизационната норма остава постоянна за целия период на ползване на активите и се определя по същия начин като при линейният метод, но задължително се коригира с един коефициент на повишение (ускорение). Интервалът, в който се движи този коефициент е обикновено от 1,5 до 2,5.

 Линейната норма за амортизация Х с определения от държавата коефициент формира нова амортизационна норма, която се прилага спрямо снижаващия се остатък, т.е. спрямо остатъчната стойност на актива.

 Особено при този методи е, че прилагането му не осигурява пълното амортизиране на актива за последната година. За да се избегне това, остатъкът от стойността на актива за последната година се дели на две и получената сума представлява амортизационните отчисления за последните 2 години.

 Завишената норма се отнася към остатъчната стойност за всяка година от практическия срок на ползване.

 Пример: амортизационна сума – 200 000 лв; срок на ползване – 5 г.; амортизационна норма по линейния метод – 20%; коефициент на ускорение – 2; повишена амортизационна норма – 40% (20% х 2) 

	Срок
	Ас (лв)
	Ан%
	Ак (лв)
	ост. ст-ст

	1

2

3

4

5


	200хил

120хил 

72хил

43хил

21хил
	40

40

40

50

-
	80 000

48 000

28 800

21 600 (43200:2)

23 600
	120 хил

72хил 

43хил

21600

0

	
	
	
	200 000
	


2. Неравномерно дегресивен метод.

 Тук амортизационната сума остава постоянна за целия срок на ползване. За разлика то първия тук вместо да се прилага една и съща амортизационна норма към остатъчната стойност, се прилага намаляваща се амортизационна норма. Амортизационната квота се определя от прогресивно намаляваща норма на амортизация, която се прилага към амортизационната стойност на активите.

 Пример: а) амортизационна сума – 60 000 лв.

 б) полезен срок на годност – 5 г.

 в) приета по преценка на фирмата норма на амортизация по години, посочена в таблицата.

	год
	Ас
	Ан
	Ак

	1

2

3

4

5
	60 000

60 000

60 000

60 000

60 000
	30%

25%

20%

15%

10%
	18 000

15 000

12 000

9 600

6 000

	
	
	100%
	60 000


3. Метод на сумата на числата – различава се от другите методи по техниката на изчисляване. Амортизационната сума не се променя. Амортизационната норма за всяка година се определя, като броят на годините, които остават до края на срока за практическото ползване се раздели на сумата на числата на годините, включени в амортизационния срок. Сумата на числата на годините на амортизационния срок за 5 г. е 15 (1+2+3+4+5).

 Пример: а) Ас – 66 000; б) полезен срок на годност – 3 г.; в) сума от числата на годините (1+2+3) – 6;

	Год.
	Ас
	Ан
	Ак

	1

2

3
	66 000

66 000

66 000
	3/6

2/6

1/6
	33 000

22 000

11 000

	
	
	6/6
	66 000


 Методът на сумата на числата е един равномерно дегресивен метод. Основното при него е срокът. От него произтичат и амортизационните норми.

4. Метод на изключителната амортизация – през първата година на полезния срок на експлоатация амортизационната норма е изключително висока (50%), т.е. пренася половината от стойността (амортизационната сума е постоянна – 200 000 лв.) на МДА в себестойността на произвеждания продукт. Следващите години обаче се преминава към линейния метод и амортизационната норма е една и съща (12,5%), а амортизацията равномерна.

 Нелинейните, дегресивни методи за амортизация могат да се прилагат само от фирми с нормална или по-висока рентабилност. Ако доходът на фирмата не е достатъчен, начисляването на по-висока норма на амортизация през първите години от функционирането на ДА би довело до значително снижаване на отчетната печалба и възможностите за изплащане на дивиденти. Това от своя страна може да предизвика засилено предлагане на акции на съответната фирма, падане на курса и загуба за собствениците.

 Б/ Прогресивни нелинейни методи.

 Икономическата същност на тези методи се състои в пренасянето на по-малка част от стойността на актива в началните години от срока на практическото им използване. Това дава възможност на фирмата да не натоварва прекомерно производствените си разходи. Амортизационната квота в случая е най-малка през 1 год., като през следващите нараства с определена стъпка. В резултат на това, в определения срок се приключва амортизацията, като последната година квотата е най-висока.

 Почти всички дегресивни методи могат да се трансформират в прогресивни.

 Тези методи се прилагат тогава, когато не е възможно през първите години на експлоатация да се достигне максималния капацитет на оборудването или на целия обект. Те могат да бъдат в полза, както за динамиката на разходите по производството, така и за финансово-икономическите показатели на предприятието като цяло.

 Смята се, че този метод е подходящ за приложение от новообразуваните предприятия, които не са достигнали производствения си капацитет и за да бъдат облекчени през първите години на дейността им, които като правило се смятат за по-трудни.

 Засега се различават 3 прогресивни нелинейни методи:

- първият е реципрочен на неравномерно дегресивният метод. Казаното за него би следвало да се отчита и тук, но с обратен знак. Този метод засега намира по-широко приложение.

- вторият и третият са съответно реципрочни на константно-дегресивният метод и на метода на сумата на числата.

 Ускорената амортизация е целенасочена избирателна политика на съвременната държава и средство за ускоряване възпроизводството на капитала, а следователно и за стимулиране на техническия прогрес.

 Амортизационната политика може да бъде свободна и държавно регулирана.

 Държавата обикновено има отношение към проблема “амортизация” по 2 съображения: 

 а) от чисто фискална точка, защото амортизационните отчисления са основен производствен разход, от който зависи величината на печалбата, а следователно и полагащата се от нея част за държавата под формата на данък.

 За да се предпази фискът от по-значителни загуби при използването на нелинейните, дегресивни методи за амортизация, в законодателството на повечето страни са предвидени ограничения във вид на минимални срокове за изхабяване или максимални годишни амортизационни норми по групи еднородни дълготрайни активи. В Б-я са въведени пределни годишни амортизационни норми.

 б) възможност за провеждане (чрез амортизацията) на определена политика по отношение на възпроизводството на капитала и евентуалното стимулиране на НТП, включително и чрез системата и механизма на т.нар. ускорена амортизация.

 Амортизацията е специфичен финансово-технически инструментариум за управление на кръгооборота, респективно възпроизводството на основния капитал.

 Изискването в този случай е: възпроизвеждането или обновяването на дълготрайните активи “трябва да се осъществява със скорост равна или по-висока от тази на физическото и моралното му изхабяване, т.е. изписването на основния капитал би следвало да изпреварва износването му”, което е предпоставка за НТП. В противен случай техническото и технологическото износване е неизбежно.

 Новоприетия Закон за счетоводството поставя акцент върху засилване приложението на нелинейните методи за амортизация на МДА и НМДА. 

 Планиране на амортизационните отчисления.

 Амортизационните отчисления са един от главните източници за финансиране на инвестиционните проекти на фирмата. Това определя необходимостта от точно планиране на сумата на очакваните постъпления в амортизационния фонд.

 Плановата сума на амортизационните отчисления се изчислява като средногодишната стойност на ДА от всяка група се умножи с възприетата от фирмата норма или с фискалната норма на амортизации за съответната група.

 Средногодишната стойност на ДА се определя, като към първоначалната (възстановителната) стойност на началото на плановата година се прибави средногодишната стойност на влизащите в действие и се извади средногодишната стойност на излизащите от експлоатация ДА. Или: 

 Сгс = Псв + П х М1 / 12 – Пси х М2 / 12 

 Сгс – средногодишна стойност; 

 Пснг – първоначална стойност към началото на годината;

 Псв – първоначална стойност на влизащите в действие;

 Пси – първоначална стойност на излизащите от действие; М1 (М2)- броят на месеците след влизането (излизането) в експлоатация на ДА.

16. 

Държавните разходи представляват част от БВП, който се акумулира от държавата чрез данъците, данъкоподобните и неданъчните приходни форми и методи и фактически се използва от нея за финансиране на обществени  потребности, на публичното производство, на производството на публични стоки и услуги.

 Отрицателното отношение на финансовата наука и финансовата политика към държавните разходи в началото започва да се променя по-късно въз основа на следните причини:

- разширяване функциите на държавата – социално-икономическа, екологическа, а заедно с това и на държавната бюрокрация;

- милитаризация на икономиката и военизиране на държавата;

- прогреса в техниката и технологиите, които оскъпяват както гражданското, така и Военното  потребление на държавата. Принос в това отношение има и Кейсианската доктрина за регулираната икономика и ролята на държавата и на държавните разходи като антикризисно средство и регулатор на икономиката.

 Обществените потребности или колективните нужди са обективна и теоретична основа на публичните разходи за задоволяването им. Като характерни особености на обществените потребности обикновено се изтъкват: историческа обусловеност, задължително принудителен характер, степенуване на задоволяването. 

 Стремежът и тенденциите към икономизирането на държавните финанси въобще и на публични разходи в частност изведе на преден план и акцентира върху концепцията за публично производство.

 Държавата трябва да произвежда публични стоки и услуги – отбрана, управление, социална защита и сигурност, образование и просвета, здравеопазване, култура, екология, защита и др.

 Схемата за финансиране на публичните стоки и услуги е:

- изцяло или чисто публични стоки и услуги – финансират се изцяло (100%) за сметка на държавните разходи (отбрана, държано управление);

- смесените стоки и услуги се финансират комбинирано от държавата и от непосредствените потребители чрез заплащане от тях на т.нар. потребителски такси  (образование, здравеопазване  и др.);

 Държавните разходи трябва да се основават на следните принципи:

- обществена полза – държавните разходи да допринасят обществена полза;

- началото на икономията или икономическите принципи;

- раздробяване, разсрочване на държавните разходи – разходите не могат да се определят винаги до абсолютни размери на установените нужди;

 Една от твърде популярните групировки на държавните разходи е разграничаването им на редовни и извънредни. Към извънредните разходи се отнасят тези, които не се повтарят в приблизително еднакъв обем в годишния бюджет. Смята се, че те служат за осигуряване на източници за получаване на бъдещи приходи. Очевидно всички останали разходи, които не са извънредни са редовни, появяват се ежегодно в бюджета в приблизително еднакъв обем.

 Още А. Смит говори за продуктивни и непродуктивни разходи, които в последствие започват да си позволяват производителни и непроизводителни разходи.

 Критерият в случая е дали държавните разходи създават някакъв актив или изразяват най-обикновена консумация. Когато създават актив те се квалифицират като производителни, а когато изразяват консумация на блага или ресурси те се третират като непроизводителни. 

 Производствените разходи от своя страна се обособяват на пряко производителни и косвено производителни. Вместо за производители и непроизводителни други говорят за рентабилни и нерентабилни.

 Трети разграничават самите производителни разходи на преки производителни или рентабилни и непрякопроизводителни или производителни, но нерентабилни разходи. Разходите се разграничават на действителни и трансферни. 

 В зависимост от обстоятелството дали разходите се използват за собствени нужди на съответната публична институция или за нуждите на други такива те се разграничават на разходи за собствени нужди и разходи за нужди на други публично-правни институции. Вторият вид разходи са познати под името трансферни разходи. Те от своя страна могат да имат характер на:

- субвенция – форма за целево финансово подпомагане на публични институции с недостатъчни приходи;

- субсидия – дотация с целево предназначение. Особен вид трансферни разходи са трибутите, контрибуциите е репарации;

- трибути – стара форма на плащане от политически зависими държави на своите покровители;

- контрибуция – парично задължение едностранно налагано от държавата победителка на победената държава;

 - репарация – плащания наложени от държавите победителки на победените държави за помпенсиране на нанесените от тях щети;

 На базата на класическата класификация на държаните разходи на продуктини и непродуктивни днес се среща разграничаването и обособяването им на разходи за текуща (функционална) издръжка и разходи за капитали. Твърде популярно е разграничаването на разходите на лични и веществени. Личните са свързани с изплащането на заплати и други възнаграждения на държавни служители, а веществени са средствата използвани за покупка на стоки и заплащане на услуги с гражданско или военно предназначение.

 Среща се разграничение на разходите на явни и скрити, към които се отнасят безплатното използване на железниците, градски транспорт, пощенски услуги, предоставяне на базплатна квартира и др.

 Най-голямо съвременно значение има групировката на държавните разходи в зависимост от целите и предназначението им:

- разходи за управление;

- военни разходи;

- разходи за социални и културни нужди;

- разходи за подпомагане и регулиране на икономиката;

- разходи по обслужване на държавния дълг;

- разходи за поддържане на екологическата чистота и равносметка за операционно практически цели и нужди се изготвя и прилага единна и валидна за всички участници в бюджетния процес разходна бюджетна квалификация. Именно въз основа на нея се осъществява планирането, разглеждането, утвърждаването, финансирането и отчитането на държавните разходи. Съгласно утвърдената с посочените нормативни документи официална и операционална разходна бюджетна класификация, бюджетните разходи се групират на:

 І. По групи.

1. Текущи разходи или разходи за текуща издръжка на бюджетните организации.

2. Капиталови разходи или инвестиционни разходи, чрез които се създават материални активи (дълготрайни).

 ІІ. По функции.

1. Обществено-държавни служби – изпълнителни и законодателни органи – общи служби.

2. Отбрана и сигурност.

3. Образование.

4. Здравеопазване.

5. Социално осигуряване и грижи.

6. Жилищно строителство, благоустройство и комунално стопанство.

7. Дейности по почивното, културното и религиозното дело.

8. Икономически услуги – горива и енергия, селско и горско стопанство, производство, строителство, транспорт.

 ІІІ. По дейности.

 ІV. По раздели.

 V. Комбинирано по раздели и дейности.

 VІ. По стопанството.

 VІІ. По разходни параграфи.

 Разходи за управление.

 Държавното управление е първична обществена потребност и чисто обществено благо, поради което се финансира изцяло от държавния бюджет. По същество става дума за финансиране издръжката на националните държавни органи, които са независими институции на върховна държавна власт. През последните години бюджетът се приема от нашия парламент по една сравнително разгърната бюджетна класификация, но тя не дава пълна и точна представа за величината на разходите за държавно управление.

 Военни разходи – при установяване на тези разходи обикновено се изхожда от потенциалната военна ситуация и евентуална заплаха, от необходимостта да се гарантира сигурността на държавната граница и целостта и независимостта на държавата. Военните разходи обикновено се разграничават на преки и косвени. Преките от своя страна се обособяват на лични (персонални) и веществени (материални). Персоналните разходи изразяват възнагражденията на управленските структури в армията, а веществените за екипировка и въоръжение на армията. Военните разходи включват още субвенции и дотации на производствена дейност с военно предназначение, инвестиции и др. към непреките разходи се отнасят такива, които формално имат граждански характер и предназначение, но обслужват и биха могли да обслужват нуждите на армията, а така също разходи за изплащане на лихви и погашения, заеми и използвани за военни нужди и цели, помощи и пенсии на ветерани и военно-инвалиди и др.

 Разходи за социално-културни потребности – тези разходи са популярни в литературата като разходи или инвестиции в човешки капитал. Те са сравнително нови разходи, но последните десетилетия заеха първо място в разходната система на съвременната държава. Разходите за човешки капитал обхващат тези за: образование и наука; здравеопазване; социално осигуряване и подпомагане. Това са типични смесени публични потребности или стоки и услуги (блага), поради което за тях е характерно смесеното или комбинираното им финансиране от следните източници:

- държавен бюджет;

- фирмите, на които обикновено се предоставят данъчни облекчения за инвестиране в човешки капитал;

- отделните индивиди;

- други източници – помощи, дарения;

Разходи за образование и наука – решаващо значение за икономически растеж особено в стратегически аспект има инвестициите не в материално-веществен, а човешки капитал, образованието, квалификацията, интелекта. В областта на образованието е осъществен изключителен прогрес. Абсолютна форма за комерсиализиране на образованието са частните учебни заведения. Въпрос на виждане или концепция е доколко, в каква степен и чрез какви средства държавата ще ги лицензира, наблюдава и контролира. Широко развитие в западните страни има и системата за кредитиране на студентите, финансиране на обучението им. Друга нашумяла форма за комерсиализиране на обучението през последните години е т.нар. чекова система. На всеки участник се предоставя от държавата или общината чек в равностойност на разходите, която тя отделя за образование на всеки индивид. С този чек учащия има възможност да избере учебното заведение,в което може да учи. По такъв начин се създава пазарна конкуренция между училищата, привличане на кандидати, за да могат по такъв начин да се финансират. Науката подобно на  образованието е в значителна степен обществена потребност или публично благо.

 Разходи за здравеопазване – сравнително нова потребност или публично благо, което е насочено към живата производителна сила – човекът. Държавата твърде отдавна е започнала да се намесва в медицинския сектор чрез системата на държавните изпити и посредством контрола, упражняван от нея върху медикаментите. Здравеопазването както и останалите сектори произвеждат блага макар и специфични. Конкуренция между лекари има и би трябва да има, но тя не е на ценова основа, защото услугите им се заплащат обикновено за сметка на т.нар. болнични каси или специални здравно-осигурителни фондове. Конкуренцията обикновено се изразява в по-добро и квалифицирано обслужване на пациентите, което формира имиджа и реномето на даден лекар. В България здравеопазването е все още държавно. Тепърва започна да се развива частната лекарска практика.

 Разходи за социално осигуряване – социалното осигуряване бива държавно и частно. Смята се, че държавното има предимства пред частното доколкото държавата има по-големи възможности да изпълни поетите задължения, включително и за сметка на нарастване на данъците и тя може да осъществи преразпределение на риска между поколенията. В зависимост от периода, за който се предоставят социалните блага социалното осигуряване бива:

- краткосрочно обхващане на помощи и плащания с еднократен или временен характер;

- дългосрочно пенсионно осигуряване. Финансирането на социалното осигуряване става за сметка на индивидуални вноски от осигурените, вноски от работодателите им, публични вноски. СО е своеобразна комбинация от спестовност, застраховане и презастраховане, което трябва да се осъществи на социално справедлива основа.

 Социалните помощи се разграничават на две основни групи:

- помощи за поддържане на живота;

- еднократни помощи или такива предоставени при особени жизнени ситуации;

 Принципи на СО и подпомагане в Б-я:

1. Вноските за ДОО се определят според дохода, който получават лицата.

2. Тези вноски се внасят в бюджета на ДОД, който е част от държавния бюджет.

3. За всички плащания и обезщетения фактически се изплащат от държавния бюджет респективно от бюджета на ДОД.

4. Регламентирано е обществено осигуряване на лица, упражняващи свободни професии и търговска дейност.

 Разходи за култура и спорт.
22. Данъкоподобни приходи. Принципи на ценообразуването в държавния сектор. Такси. Патенти. Самооблагане и др.

 Приходите в държавното стопанство обикновено се разграничават на данъчни и неданъчни. Има обаче достатъчно основание да се обособи и друга група приходи, които не са нито изцяло данъчни, нито са напълно неданъчни. Това са т.нар. данъкоподобни или квазиданъчни приходи. Те имат следните форми: 

1. Такси.

2.самооблагане.

3.Патенти.

4. приноси.

     5. лихви, глоби, конфискации и др.

 1. Такси – те са приходни форми, които имат известна прилика с данъците, но се и различават то тях. Таксите от своя страна се разграничават на две основни групи:

- потребителски такси;

- държавни и местни такси;

Първите имат характер на цени на стопански услуги, т.е. на обикновени пазарни цени, а вторите – на цени на услуги от административно-политически характер и приемат формата на специфични държавни приходи. Това са такси, събирани то държавните и местните органи на държавна власт и управление.

 Таксите приличат на данъците по това, че и те се събират от публичната власт, отнасят се в приход на държавния бюджет и служат за покриване на държавни разходи, за издръжка на държавни учреждения и институции. Разликите между данъците и таксите се свеждат до:

- таксата е плащане, което е свързано с конкретно получена административна услуга от публичен орган. Тази услуга на държавния орган не е от стопански и от публично-управленски характер.

- за разлика от данъка, таксата има непосредствен възмездноеквивалентен характер; тя се плаща за конкретно оказана услуга или предприето действие;

- във връзка с оказаната желана услуга или действие в полза на платеца на таксата публичния орган извършва разходи; целта на таксата е да възстанови или покрие поне част от направените разходи;

- инициативата обикновено е в полза на платеца на таксата, в смисъл, че ако той поиска услуга или предизвика действие на държавен орган, ще плати таксата, ако не го пожелае, няма да я плати. В този смисъл се говори за известна доброволност на таксите, което не е характерна за данъците;

 Таксите се налагат по повод на това, че има институции, които не обслужват равномерно всички граждани и справедливостта налага тези, които прибягват по-често до услугите им, да си заплащат за това посредством държавните и местни такси. Таксите се внасят не в приход на бюджета, който финансира институциите, оказващи услуги, а направо по сметките на тези учреждения, като по този начин те формират техни собствени приходи. Очевидно таксите в най-добрия случай могат да осигурят самоиздръжката на тези публични организации или институции, но не и печалба, защото се изменя същността им на публични организации или институции с нестопанска цел.

 Видове такси.

 В зависимост от начина на определянето (изчисляването) им таксите биват:

- постоянни или прости такси. Те винаги се събират в един и същи размер, независимо от изгодата или интереса на платеца.

- пропорционални спрямо изгодата или интереса.

- прогресивни такси, които са аналогични на прогресивните данъци.

 В зависимост от начина на събирането им се делят на:

- таксови марки, които се облепват върху определени документи.

- в брой срещу приходна квитанция.

 чрез превод по сметката на съответното учреждение.

 Очевидно е, че таксите имат за цел и задача да покрият (част или изцяло) разходите по указаната услуга, съответно предизвиканото действие или да увеличат прекомерната охрана на права и консумация на публични услуги.  Ето защо таксите се делят още на:

- възмездни;

- ограничителни;

 В зависимост от това, дали таксите се събират от всички учреждения или само то отделни публични организации те биват:

- общи;

- специфични или ведомствени;

 Организациите и учрежденията, които оказват публични услуги и събират такси са или могат да бъдат на издръжката на централния или на местните общински бюджети. На тази основа таксите се разграничават на:

- държавни такси;

- местни такси;

 Държавни такси се събират при следните случаи:

- за искови молби давани от съдилища;

- за молби, подавани до органите на държавния арбитраж;

- за извършване на услуги от нотариата;

- за извършване на преводи от чужд език на български и обратно;

- за издаване и замяна на паспорти;

- за молби и удостоверения за придобиване и възстановяване на българско гражданство;

- за даване на услуги по Закона за противопожарна защита;

- за разрешителни за лов, риболов, правоносене на оръжие и др.;

- за ползване на пансионите към учебните заведения;

- за изпити за добиване право за управление на МПС;

- за издаване на патенти и др.;

 Всички държавни такси, които се събират по ЗДТ се определят с тарифи, одобрени от Министерския съвет. 

 Местните такси се събират от общините въз основа на Закона за местните данъци и такси. Тарифите за местните такси също се утвърждават от Министерския съвет. На общините се предоставя правото да определят конкретните размери на таксите, които събират по ЗМДТ в определени граници или рамки – от…до. За сега у нас се прилагат 15 вида местни такси.

2.Патенти.

 Патентите се определят в обща глобална сума за годината на базата на определени т.нар. външни белези. Те са плащания на частни фирми, занаятчии и др. подобни, които упражняват определена дейност – занаят, търговия, извършване на други услуги, преработка или дообработка на определени стоки или материали и други подобни. 

 Възникването на патентите е свързано с развитието на занаятите и търговията през периода на късното Средновековие. Плащането на патента има двояко основание. Първо, то се свързва с административно разрешение за професионално упражняване на дейността. И второ, то е форма на своеобразно данъчно плащане или по-точно на данъкоподобно плащане, защото основанието за определяне на патента не е нито дохода, нито оборота на лицето, макар че при определяне на патента се правят опити да се предвиди евентуалния оборот и доход. Вземат се предвид и други, т.нар. външни белези, като например – местоположението на обекта (центъра или периферията), брой заети лица, капацитета на използваните машини и съоръжения. На основата на тези белези и такива, установени по преценка, платците на патентите обикновено се категоризират в групи или разреди. В отделните групи или разреди попадат лицата, които имат приблизително еднаква по мащабност дейност и на които се определят еднакви размери на патентите. Следователно патентите обикновено са диференцирани в зависимост от мащаба на дейност на платците им, а така също на основата на браншовата им принадлежност или еднородни видове дейност. Внасянето в бюджета на установените, обикновено от общините, патенти става на части по тримесечие или шестмесечно. Патентите могат да се плащат и наведнъж в началото на годината. Патентите почти винаги са съществували в нашата финансова практика. 

 3. Самооблагане на населението.

 Разглеждано в исторически аспект “коренът” на самооблагането на населението може да се търси в т.н. трудова повинност, въведена от правителството на Ал. Стамболийски през 1920 г. Тя е имала две форми:

- редовна трудова повинност;

- временна трудова повинност;

 Редовната трудова повинност е провеждана в полза на държавата. С нея се задължавали младежите, които не са отбили редовната си военна служба (повинност).

 Временната трудова повинност е била в полза на общините. Тя е използвана за изграждане и ремонт на пътища, улици, водопроводи, канализация и др. благоустройствени мероприятия от местно значение чрез задължителното трудово участие на мъжете от 18 до 45 годишна възраст и на жените от 18 до 40 години. По-късно временната трудова повинност започва да се откупва. Постъпленията от откупването са имали целеви характер. Използвани са за финансиране на същите мероприятия.

 През 1951 г. временната трудова повинност се заменя със самооблагане на селското население, регламентирано със закон. Вноските са могли да бъдат събирани само въз основа на протоколно решение на общото събрание на селото, одобрено от съответния околийски народен съвет. Законът е давал право на общото събрание да определя вноските по самооблагането до половината от данъка върху общия доход за същата година. Събраните средства от самооблагането на селското население са използвани за строителни и благоустройствени мероприятия от местно значение.

 По-късно самооблагането обхваща и градското население (1958 г.). То се изразява главно в две неща:

1. Изготвянето на списъци на лицата от съответното населено място, които подлежат на самооблагане.

2. Организиране и провеждане на общите събрания на гражданите.

- парични вноски – до 3% от годишните доходи за изтеклата календарна година;

- предоставяне на строителни и други материали в равностойност на паричното самооблагане;

- участие с личен доброволен труд до 40 трудочаса, а при участие с коли – до 20 трудочаса.

 На самооблагане с парични вноски подлежаха всички граждани над 18 години, които реализират собствени доходи, а на лично трудово участие – мъжете от 18 до 60 години и жените от 18 до 55 години. Паричните вноски от самооблагането се събираха от финансовите органи по реда за събиране на данъците и таксите. Те обаче не се внасят в приход към бюджета, а по специална извънбюджетна сметка, от която се финансираха само обекти и мероприятия по самооблагането.

 Самооблагането е една форма за набиране на средства, материали и за влагане на доброволен труд с оглед ускорено благоустрояване, хигиенизиране, водоснабдяване и електрифициране на населените места. То почива само върху местна инициатива и използването на местни ресурси. По такъв начин чрез самооблагането се облекчава бюджета и се ускорява изграждането на материално-техническата база на населените места.

 През 1979 г. се е отменил Законът за самооблагането на населението, но след 3 години то отново се въвежда със Закона за допитването да народа. Този закон предвижда възможността за провеждането на национален и местни референдуми. За решаването на по-важни въпроси на отделно населено място, като изграждане, реконструкция и модернизация на благоустройствени, културни и други обекти от место значение, може да се проведе референдум чрез свикване общо събрание на населението.

 В заключения може да се каже, че самооблагането на населението се прилагаше широко за осигуряване на допълнителни средства и труд, за изграждане на техническа инфраструктура и благоустрояването на населените места.

 4. Приноси.

 Приносите са специфична данъкоподобна приходна форма, прилагана у нас в миналото. Те са провокирани от икономическата активност на държавата – изграждане на ЖП линии и гари, пътища, магистрали, пристанища и други обекти на инфраструктурата. Имотите на лицата, които се оказват в близост до подобни обекти веднага повишават своята цена. Тези лица, притежатели на подобни имоти, фактически се явяват материално облагодетелствани за сметка на държавата, т.е. на всички данъкоплатци.

 Справедливостта изисква облагодетелстваните по този начин лица да бъдат обременени в някаква степен и по този начин да върнат част от облагата, която са получили за тяхна сметка. Формата на това компенсиране е известна като приноси. Те са определени на две основания: 

- близостта на имота до инфраструктурния обект;

- големината на имота;

5. Лихви, глоби и конфискации.
 Лихвите са плащания, налагани за невнесени в определените срокове данъци, такси и др. държавни вземания. Размера на лихвата е унифициран.

 Глобата е вид финансова санкция, налагана за неспазване или за нарушаване на данъчни и др. закони, т.е. при извършване на административни нарушения. Събирането на наложените глоби става от данъчните органи по реда на събиране на държавните вземания.

 Конфискацията е тежка имуществена санкция. Тя се налага при грубо и драстично нарушение на законите и обществения ред, респективно при извършване на престъпления. Конфискуваното имущество обикновено се продава и получените постъпления се внасят в приход на бюджет.

9. Активи и активни операции на банката. Видове активи, структура на активите.

 І. Структура на активите.

 Съществуват 4 основни групи активи:

 1) Налични средства и приравнени към тях – тук се включват: банкнотите и монетите, резервите в ценни книжа, остатъците по сметки в други банки, чекове, платежни документи и др. Обикновено делът на банкнотите и монетите е малък, понеже се правят разходи по охрана и застраховката им и те не носят доход. Поради несъответствие между необходимите и разполагаемите наличности и за да могат да извършват взаимни услуги ТБ създават меджубанкови депозити на виждане в банките – кореспонденти. Относителният дял на тези депозити също не е голям. Наличностите са необходими на една банка, за да може да посрещне своевременно плащания във връзка с направени в нея депозити, с отпуснати кредити, за да изплаща работните заплати на свои служители и т.н. Тази група активи има най-висока ликвидност, поради което държавата в лицето на ЦБ и контролните органи изискват ТБ да държат в наличност определена част от всичките си активи.

 2) Инвестиции в ценни книжа – с тези инвестиции ТБ формират своя портфейл от ЦК. Техният дял е по-голям от наличностите, като най-голям е делът на ДЦК. Те могат лесно да се препродават и да се превърнат в ликвидни средства, т.е. имат развит вторичен пазар.

 3) Кредити – имат най-голям относителен дял. Разпределението на активите в кредитния портфейл зависи от тяхната доходност, рискове, от кредитната политика на банката и др.

 Чл. 29 – ЗБ (закон за банките) гласи:

 (1) Предоставянето на кредит, чийто размер надхвърля 10 на сто от собствения капитал на банката, на едно лице или на икономически свързани лица (голям кредит) се извършва с решение на управителния съвет, а когато този размер е над 15 на сто – единодушие.

(2) Големият кредит, отпускан от банка не може да надвишава 25 на сто от собствения капитал на банката.

(3) Общият размер на предоставените големи кредити не може да надхвърля 8 пъти собствения капитал на банката.

(4) Тези ограничения не се прилагат, когато сделката е обезпечена със залог на злато или блокиран при банката депозит във валута или лв., стойността на които по всяко време надхвърля с 25 на сто дължимата сума по кредита и когато кредитите са отпуснати от държавата или са гарантирани от нея.

 4)Недвижимо имущество – най-малък дял в активите (помещения, сгради, оборудване).

 Чл. 30 ЗБ ”Общият размер на вложенията в недвижими имоти и други МДА не може да надвишава 50 на сто от собствения й капитал. Не се отнася за недвижими имоти и МДА, които банката е придобила от реализация на ипотеки, залози и др. обезпечения с цел предпазване от загуби в банковата дейност, при условие че те бъдат прехвърлени в срок от 2 години от придобиването им.

 ІІ. Методи за управление на активите:

 Основно значение за управлението на активите има формирането на портфейла от ЦК и кредитния портфейл. Главният проблем при управлението на активите е разрешаване на дилемата “ликвидност – печалба”. ТБ трябва да бъдат печеливши, да осигуряват доход. Това ги кара да влагат паричните си капитали в активи, които са най-доходни. Често обаче такива активи носят и голям риск. От друга страна, банките трябва да поддържат достатъчно ликвидни средства, за да посрещат задълженията си. Но понеже ликвидните (наличните) средства не носят доход възниква необходимостта да се поддържат достатъчно ликвидни средства за да посрещат задълженията си.

 При разпределението на активите по видове банките не са съвсем свободни – те срещат ограничение от различен характер. Такива са например юридическите ограничения, част от депозитите банките трябва задължително да държат в наличност и др. Банките се стремят да спечелят доверието на своите клиенти, да си извоюват престиж.

 Методи.

 1. Метод на общия фонд от средства. Това е най-простия метод. Неговата идея е да се обединят всички ресурси, (в) с които банката разполага и да разпределят между отделните видове активи, без да взимат в предвид откъде идват средствата в даден актив.

 Ресурсите на банката се разпределят в следните активи:

 а) първични резерви – тяхното формиране е първа задача на банката. Тези резерви имат функционален характер и не фигурират явно в баланса на банката. В тях влизат активи, които могат незабавно да се използват за връщане на депозитите и отпускане на кредити. Те са основен източник на ликвидни средства за банката, поради което имат най-голяма степен на ликвидност. В първичните резерви се включват статията на актива “Наличност и приравнените към тях”.

 б) вторични резерви – те също имат функционален характер и включват високоликвидни некасови активи носещи доход. Могат максимално бързо и с малък риск от загуби да се превръщат в налични средства. Основното им предназначение е да попълват първичните резерви;

 в) кредити – те са основна група активи. Съставянето на кредитния портфейл е важно, защото кредитите носят най-голяма част от дохода, който формира банковата печалба;

 г) други ЦК – това е портфейлът от ЦК носещи доход и допълващи вторичните резерви. Тук се включват дългосрочните ЦК;

 д) сгради и оборудване – имат най-малко значение.

 Вижда се, че при първия метод банката в еднаква степен спазва принципите за ликвидност и доходност, поради което се счита че дилемата “ликвидност-печалба” фактически не се решава. Не се взима в предвид различията в изискването за ликвидност при депозитите на виждане, срочните и спестовните депозити и при собствения капитал.

 2. Метод на разпределение на активите. В самата ТБ се разграничават отделни “банки”. Това са:

 – банка за депозитите на виждане;

 – банка за спестовните депозити;

 – банка за срочните депозити;

 – банка за собствения капитал;

 Тези банки са центрове, в чиито рамки се определя как да се пласират средствата от гл.т. на решаване на дилемата “ликвидност – печалба”. Най-голяма част от депозитите на виждане се насочва в първичните резерви, останалата във вторичните и малка част в краткосрочните кредити. Така се взима под внимание фактът, че при тези депозити изискването за ликвидност е най-силно. Спестовните и срочните депозити имат сходен режим, изискването за ликвидност при тях е по-слабо и затова се насочват главно за кредити и инвестиции в ЦК. Най-слабо е изискването за ликвидност при собствения капитал, затова той се пласира главно в сгради и оборудване и по-малка част в дългосрочни кредити и ЦК с по-ниска ликвидност.

 Предимство на този метод е че не се държат излишни ликвидни средства и така се освобождават повече средства за влагане в доходоносни активи, което води до нарастване на дохода и до печалба. Същевременно методът има и недостатъци. При него се предполага, че за депозитите на виждане е характерно най-голямо движение на пари (теглене и влагане). При този метод се предполага също, че източниците на парични средства са независимо от това как се използват съответните средства. Наблюденията показват, че когато един вложител прави повече депозити в една банка той се обръща по-често и за кредити към нея. Също така както в депозитите, така и в кредитите може да има циклични и сезонни колебания.

3. Метод, базиращ се на задача от линейното програмиране. Активите могат да се управляват и чрез оптимизиране и въз основа на задача от линейното програмиране. Оптимизационните модели дават възможности за имитация. При промяна на ограниченията, връзките и други елементи на модела се използват различни решения (варианти) между които може да се направи избор. По тези модели трябва точно да се формулира целева функция каквато може да бъде например максимизиране на доходите (печалбата), минимизиране на разходите и др. по принцип целта на управлението на активите е те да се пласират така, че доходът от тях да бъде максимален, но естествено при спазването на някои ограничения. Този метод се оценява като по-добър и по-точен, но в крайна сметка решение за операциите на ТБ взима нейното ръководство на базата на цялата информация, с която разполага, изхождайки и от други съображения, невключени в модела.

 Теория на търсенето на активи (теория за избора на портфейл).

 Теорията за търсенето на активи се използва при изучаване проблемите на парите, банковото дело и финансовите пазари. Тя се занимава с факторите, определящи търсенето на активи (парични, финансови и реални активи). Нарича се още теория за избора на портфейл, защото на тази база икономическите агенти формират и управляват своите портфейли с активи. Основно значение имат факторите богатство, очакван доход от актива, риск и ликвидност на актива.

 Когато расте очакваният доход от даден актив ще расте и неговото търсене, и обратното, при намаляване на очаквания доход. Между очакваната доходност и търсенето на даден актив има права връзка.

 При увеличение на риска от държането на един актив, ще намалява неговото търсене и обратно, когато този риск намалява неговото търсене ще расте. Рискът е свързан с платежоспособността на длъжника по повод на изплащането на главницата и лихвата по дълга. Следователно между риска и търсенето на активи има обратна връзка.

 Ликвидността на актива също влияе на неговото търсене. Един финансов актив нормално се купува с цел на падежа да се получи обещания доход от него. Може да се наложи обаче актива да бъде продаден преди падежа. Тогава за купувача е важно той да продаде този актив срещу пари, т.е. дали и в каква степен активът е ликвиден.

 При формирането и управлението на портфейли с активи е важен принципа на диверсификация, т.е. за включване в портфейлите на активи с различни характеристики, което позволява да се намалят рисковете и се оптимизира доходността.

 Структура на активите.

 В следващата схема активите са композирани според степен на ликвидност в низходящ ред – от най-високата степен към най-ниската. Касовите наличности и вземанията от банки включват оперативни наличности. Лихвоносните депозити представляват сметки при други банки, по които се зачислява лихва и могат лесно да се превърнат в парични наличности.

 Предоставените на банки “фед-фондове” са еднодневни операции, при които банките, разполагащи с наличности и вземания от банки, надвишаващи оперативните им потребности и изискванията по задължителните резерви ги заемат на други банки, като прехвърлят депозитите при своите кореспонденти чрез Федералната резервна система към банките, които не могат да изпълнят изискванията по задължителните резерви. На следващия работен ден се извършва обратната операция – банката-длъжник превежда заетата сума заедно с лихвата за един ден като цена на използвания ресурс.

Баланс

	Активи
	Предходна година
	  Текуща година

	Наличност и вземания от банки.

Лихвоносни депозити в банки.

Продадени фед-фондове и ЦК, закупени по условията на репо сделки.

Оборотни активи.

Инвестиционни ценни книжа.

Вземания по кредити и финансов лизинг.

Минус: Провизии за загуби по кредити.

Нетна стойност на вземанията по кредитите и лизинга.

Нетна стойност на сгради и оборудване.

Вземания от клиенти по акцепти.

Вземания по натрупани лихви.
	
	


Банката купува и продава ЦК, като генерира печалба на базата на спреда, формиран от разликата в покупната и продажната цена.

 Инвестиционните ЦК са краткосрочни, средносрочни и дългосрочни вложения в ЦК. Краткосрочните ЦК осигуряват на банката ликвидност, необходима да посрещне тегления на депозити или търсене на кредити. Средносрочните и дългосрочните ЦК формират база за приходите на банката, а задълженията на политически групировки дават възможност да се определи реалния доход.

 По-голяма част от кредитите са обект на т.нар. риск “делкредере”, т.е. изпадане на заемоискателя в невъзможност да изпълни условията по кредита. Оценките за потенциалните загуби се изчисляват по отчетни периоди. Общата сума на оценените загуби служи като основа за формиране на провизиите за загуби по несъбираеми вземания.

7.Валутни операции.
 Валутният пазар обхваща най-общо организацията на валутната търговия. Необходимостта от такава търговия произтича от това, че на територията на всяка държава законно платежно средство е само нейната парична единица. За да се извършват разходи на нейна територия и де се погасяват задължения към нейните резиденти, на чужденците е необходимо да се снабдят с местната парична единица, която за тях е чужда. В същото време за местните лица е необходимо след получаване на чужда валута да я превърнат в местна, за да могат да я използват в границите на страната. Поради това валутната търговия е неизбежна част от всяка международна сделка. С развитието на икономическите връзки понятието международна сделка се разшири и вече обхваща сделките между резидентите на една и съща страна, но с използване на чужда за страната валута.V Търговията с валута не се извършва по правило на някакво определено място. Валутният пазар  системата от разнообразни по особеностите си покупко-продажби на валута и в най-широкия си обхват включва 3 вида участници. В основата му са всички икономически агенти (компании и физически лица), които се нуждаят от валута за целите  на своята стопанска дейност. Те образуват групата на клиентите. В по-голямата си част всеки от тях поддържа редовни отношения с една или повече локални банки. В по-голямата си част това са банки, за които валутната търговия не се включва в основните видове дейност и те работят като посредници между клиентите си и големите търговски банки, специализирани във валутната търговия. На развитите валутни пазари има и валутни брокери, които осъществяват междубанковата търговия. Към участниците във валутния пазар се отнася и Централната банка.Интересите на държавата са насочени и към поддържане на едно оптимално съотношение между местната валута и останалите валути на други държави. За това тя с нейните финансови институции се намесва на валутния пазар в полза на местната валута.V Зад понятието валута не стои един хомогенен продукт както е при обичайните стоки и услуги.Преобладаващата форма на съществуване са остатъците по текущи сметки в търговски банки в страната където валутата е законно платежно средство. Затова обект на конкретните сделки на валутните пазари са средствата чрез които се извършват прехвърлянията по сметки при банките. Огромна маса от търговията се извършва с телеграфни преводи.Особено важно е значението на междубанковите връзки в основата на които са така наречените кореспондентски отношения.Въз основа на тях банките си откриват една на друга сметки посредством които преминават значителна част от операциите на пазара. За разлика от локалните банки големите ТБ извършват преводи само за салда между сумите на купената и продадена валута от банката с нейните клиенти. Освен телеграфните преводи като форма на валута се използват и някои кредитни документи а при покупко-продажбата от физически лича банкноти и пътнически чекове. На валутните пазари се извършват различни типове валутни сделки. На основния между банков пазар се сключват спот/касови/ форуърд /срочни/ и комбинирани сделки.На валутните борси се търгува със срочни контракти-фючьрси и опции. Огромна маса валутни сделки са спот операциите. При тях договорената валута се доставя и заплаща незабавно, което означава до 2 работни дни след сключването на сделката.V Освен незабавна доставка на валута, която да се достави след договорен срок, или купуват валута, която да се достави и заплати след договорения срок. Това са форуърд сделките. Основния мотив за сключване на сделките е осигуряването на бъдеща покупко-продажба на валута по предварително договорен курс. Така се цели да бъде избягнат или намален рискът от загуба поради неблагоприятно развитие на текущия валутен курс към момента, когато клиентът очаква да получи валутата, която иска да продаде, или да купи валутата, с която да погаси свое задължение.

Комбинирането на касова с обратна форуърдна операция е третия вид сделка, известна като суап. Тя представлява покупка спот на определено количество валута и едновременната й продажба форуърд; или обратно – продажба спот с едновременна покупка форуърд. И тук основния момент е предпазване от риска за загуба от промяна в курса, главно при международното движение на капитали, особено краткосрочни.

През последните 20 години се появиха и се развиха валутните борси, по които се купуват и продават стандартни суми от определени валути с доставка на предварително определени дати в бъдеще. Първият тип такава сделка е фючърсната. Тя е подобна на форуърдната операция, но се сключва при стандартни условия. Вторият вид сделка е опцион. Това също е срочна валутна операция, но за разлика от фючърса и форуърда, които пораждат реално задължение да се купи или продаде валута по договорен курс на бъдеща определена дата, опционните контракти дават на притежателя си правото да избере дали да изпълни сделката, или да се откаже от нея.

За това си право купувача на опция плаща на продавача определена премия. Опциите биват 2 вида – опция купува (call) или продава (put). При първите купувачът на контракта получава правото да купи определено количество валута след изтичане на срока, а във втория - да продаде.

Цената, по която се купува и продава валутата на валутния пазар е валутния курс. Борсовият произход на валутния пазар е определил особеностите на начина, по който се обявява и използва валутния курс. По принцип банките дават котировки на валутата по искане на клиента. Обявената котировка означава твърдо задължение на банката да купи или да продаде валутата по обявения от нея курс. Банките купуват валутата по курс, който е по-нисък от този, по който я продават с цел печалба. Поради това за всеки отделен случаи котировките са две – купува и продава. Ако клиентът реши да сключи сделката, той може да продаде валутата на банката по курс “купува” или да я купи по курс “продава”. Разликата между двете котировки се нарича марж (спред), а средната им аритметична – среден курс. Котировките могат да се изразяват по 2 начина. Традиционно по-използвания е т.нар. “пряка котировка” – цената за единица чужда валута се изразява в местна парична единица (1 usd = 1840.4011 лв.). Косвената котировка е реципрочна ( 1 лв. = 0.0005433 ). Още по съкратен способ за изразяване на котировките е чрез т.нар. точки – посочват се само тези цифри, по които котировките “купува” и “продава” се различават.

В международните икономически отношения не се използват валутите на всички страни, а само ограничен кръг международни валути. Водещата роля е на щатския долар. Основната маса валутни сделки в света се сключват с посредничеството на щатския долар. Ако трябва да се превърнат италиански лири в бразилски крузейрос, това не става чрез пряка покупка по правило, а чрез посредничеството на щатския долар. Първо италианските лири се превръщат в долари, а след това доларите се продават и се купуват крузейроси. Курсът, който се получава за клиента, който извършва операцията по превръщането на италиански лири в бразилски крузейрос, опосредствано чрез дола се нарича крос-курс.

Котиране на курсовете при форуърдни сделки се извършва по съответните периоди, за които се сключват сделките. При сделки с небанков клиент, чиито срокове могат да варират от три дни до няколко години, курсовете се котират на конкретния клиент и се съобразяват с особеностите на отделните сделки. в информационните източници се посочват котировките за междубанковите форуърдни сделки, които обикновено се дават на 30, 90 и 120 дни.

Фоуърд котировките при отделните сделки могат да се изразят по различни начини, в основата на които лежи свързването между форуърд и спот курсовете. Когато форуърд курса е по-висок от спот курса, валутата се котира форуърд с премия, а в обратния случай – с дисконт. Ако спот курса марка/долар е 1.5747 марки, а форуърд курсът за 90 дни между същите валути е 1.600 марки, последната котировка, с която форуърд курсът се посочва направо, носи името аутрайт. Често употребяван начин за изразяване на форуърд курса е т.н. суап курс. При него се посочва само курса в момента на сключване на сделката и премията (дисконтът) на форуърдния курс, изразен в точки. В примера доларът се котира за три месеца с премия 205 форуърд точки. От гледна точка на марката същия пример за различните варианти на котиране при форуърдните операции изглежда по следния начин. Спот курсът щатски долар/марка е 0.6331 щ.д.; суап курса за 9 месеца на марката е с дисконт 81 точки; аутрайт курса е 0.625 щ.д.; форуърд курса може да се изрази и чрез премия (дисконт) в годишен процент. По данните от примера доларът се котира за 90 дни с 5.19% премия, а марката – с 5,…. дисконт.

При условие, че не съществуват ограничения, валутните пазари, развили се в границите на вътрешните стопанства се свързват помежду си. Тези връзки дават възможност за развитието на арбитражните операции. Най-общо те представляват извършване на едновременни покупко-продажби с цел да се получи печалба от разликите в цените на различните пазари. На валутните пазари се извършват два вида арбитраж – валутен и лихвен.

Валутният арбитраж представлява едновременна покупка и продажба на валута в различни банкови центрове с цел печалба от различията във валутните курсове. Ако в един и същ момент в Ню Йорк курсът е 0.588 долар/марка, а във Франкфурт – 1.55 марка/долар, става изгодно да се купуват марки в Ню Йорк срещу долари, а да се продават във Франкфурт марките, за да се купят оттам долари. Играчите печелят, докато курсовете на двата пазара се изравнят.

Друг вид арбитраж е лихвеният. Тъй като лихвата е цена на кредита, логично е различията в размера на лихвите на различните капиталови пазари да породят арбитражни операции. Разликата между размерите на лихвата в отделните страни се нарича лихвен диферент.

При положение, че лихвата, която се плаща от банката във Франция, е по-висока от тази на американските банки, собствениците на капитали ще превърнат доларите си във франкове и ще ги депозират във френски пари. След изтичане срока на депозита, ще ги превърнат обратно в долари и ще върнат обратно сумата плюс лихвата в САЩ. Така ще имат по-висока печалба. Но освен кредитните операции този арбитраж включва неизменно и валутния курс между двете валути в началото и края на срока на депозита. Той може да се отрази негативно върху печалбата от лихвения диференциал, дори да доведе и до загуба от операцията. Поемането на такъв риск означава да се извърши непокрит лихвен арбитраж. Ако иска да се застрахова срещу този риск, инвеститорът трябва едновременно с покупката спот на франкове, да извърши и продажба форуърд на същата валута за сумата на депозита плюс лихвата. Тази комбинация от обвързани спот и форуърд сделки и временен износ на капитал представлява покрит лихвен арбитраж.

Друг вид сделка на валутния пазар са спекулативните операции. Обикновено под спекулация се разбира целенасочено поемане на риск в очакване на печалба.

Спекулативни сделки могат да се извършват и на спот пазара, и на форуърд пазара. Спекулациите на спот пазара са налице тогава, когато очаквайки, че курса на дадена валута ще се покачи в бъдеще, спекулантът купува от нея по спот курса, задържа я, и я продава отново на спот-пазара. Това обаче е свързано с разходи или със замразяване на фондовете, което прави тези операции рядкост. По широко разпространени са спекулациите на форуърд пазара. При очакване курсът на дадена валута да се покачи, играчите купуват форуърд (заемат дълга позиция). Ако след изтичане на срока на сделката, спот курсът е по-висок от аутрайт курса, сделката излиза на печалба, тъй като спекулантът продава валутата по спот курса, а я е купил по форуърд курс. Когато се очаква понижаване на курса на дадена валута, играчите сключват форуърд продажби (заемат къса позиция). При настъпване на срока на сделката, валутата трябва да се купи на спот пазара, за да бъде доставена по условията на сделката форуърд. Затова печалба ще има, ако спот курса в края на сделката е по-нисък от курса аутрайт на сделката.

Промените на валутните курсове се отразяват върху резултатите от икономическата дейност на отделните фирми по различни канали и механизми. Най-общо валутния риск се отнася до измененията на изразената в чужда валута ценност на активите, пасивите и текущите печалби на компаниите, дължащи се на изменения във валутните курсове. Под откритост за валутен риск се разбира всичко, което е подложено на валутен риск.

До средата на 70-те години в голяма част от страните се прилага режим на фиксиран валутен курс. Това означава, че държавата се ангажира с поддържането на пазарния валутен курс в предварително определени рамки около предварително определено равнище. Последното придобива формата на официален валутен курс, а границите, в които се допуска колебанието на пазарния курс – интервенция точки. При системата на фиксирани курсове държавата автоматично се намесва на валутния пазар със съответния тип интервенция веднага щом пазарния курс достигне предварително определеното равнище.

В световен мащаб след 1973 година спонтанно се разпада системата на фиксирани валутни курсове. Преминава се към система от плаващи валутни курсове. При този тип регулиране на валутния пазар отново се използват валутни интервенции, но не на основата на предварително обявени и гарантирани параметри. При такава система на регулиране икономическите агенти са изправени пред необходимостта сами да се предпазят от неблагоприятните последици на валутния риск, който е значителен поради сериозните промени на валутните курсове.

Съществуват три вида стратегии за предпазване от валутен риск, ако фирмата счете, че е необходимо. Това са избягването, приспособяването и диверсификацията. 

Избягването може да се постигне по два начина. Първият е отказ от сключване на външноикономически сделки. Вторият е да се сключват външнотърговски сделки в местна валута. Тази стратегия се използва рядко, тъй като е икономически необоснована. Най-широко се използва приспособяването към валутния риск. При него се взема мерки за покриването на риска – пълно или селективно. В условията на развит валутен пазар най-често употребяваните средства са: валутни фючърсни операции, форуърдните сделки и валутните опции.

Фючърсните операции представляват поемане на задължението да се купи или продаде фиксирана сума от определена чужда валута в определен бъдещ момент по договорен курс. Такива сделки се сключват на специално организирани срочни валутни борси и се използват за покриване на риска при сравнително малки суми. Те са удобни за спекулации, но неудобни за търговски компании, тъй като договорите са стандартизирани и условията по договора рядко съвпадат с конкретните особености на откритите позиции на компаниите. Фючърсите са удобни за спекулации, защото дават възможност да се сключат сделки за контракти с противоположни условия с един и същ ден на изпълнение, в който да се заплатят само разликите в различните курсове по отделните сделки.

Най-широко използваното средство за покриване на валутен риск е форуърдната сделка. Основните й качества се свеждат до факта, че тя дава възможност за точно определяне на бъдещия финансов резултат в местни пари. Също чрез нея се елиминира влиянието върху бъдещия финансов резултат от валутното вземане или задължение не само на измененията на валутния курс, но и на промените в лихвения процент. Негативен факт е, че форуърдния пазар е ограничен, а също и сумите, за които се сключват форуърди, са по принцип по-големи от сумите по спот сделките. Така, че малките и средни компании не могат да ползват винаги този механизъм за покриване на риска, защото размера на откритите им позиции е по-малък от обичайния.

В международната търговия често има неопределеност по отношение на сроковете на доставка и плащане, предизвикана от различни обстоятелства. Тази неопределеност не е в синхрон с точно фиксираните условия на форуърдната сделка. За преодоляването на това се използват суапови операции и форуърдни опции.

Пример за форуърдна суапова операция: Нека една компания има къса валутна позиция от 1000 щ.д. с дата доставка и плащане 04.10.98 г. Покриването на тази къса търговска позиция може да стане чрез форуърдна покупка на 1000 щ.д. с падеж (вальор) на 04.10.98 г. Ако се наложи плащането да закъснее с 1 месец – за 04.11.98 г., по този начин вместо с 2 взаимно покриващи се търговски финансово-валутни позиции, компанията се оказва с открити, макари противоположни позиции. Тяхното едновременно покриване става чрез форуърдна суапова операция, която включва:

1. форуърдна продажба на 1000 щ.д. с вальор (падеж) 04.10.98 г.

2. форуърдна покупка на 1000 щ.д. с падеж 04.11.98 г.

По този начин всички валутни позиции на фирмата са отново покрити.

Ако доставката е договорена не за точна дата, а в рамките на определен срок, например 01.Х-30.Х.98 г. за покриване на риска не може да се използва обикновена форуърдна сделка, а нейната разновидност – форуърдната опция. Също е сделка между клиент и банка, даваща право и задължение за клиента да купи или продаде определена сума от дадена валута, но не на точна дата, а в рамките на договорен бъдещ период. 

Валутните опции се появяват в началото на 80-те години на специализираните борси, подобно на валутните фючърси. Но за разлика от фючърсите, а също и от форуърдните сделки, с валутните опции купувачът придобива правото, но не и задължението да купи или продаде определена сума от дадена валута на договорена дата, по договорен курс – цена на изпълнение. Валутните опции са стандартизирани подобно на валутните фючърси. Опциите са по-гъвкаво средство за покриване на риска. В зависимост от това, какво право получава купувачът, валутните опции се делят на “купува” (call) и “продава” (put). Решението купувача дали да упражни опцията или не, може да се вземе в два варианта. При опциите от “американски” тип тя може да се упражни във всеки момент от сключването й до падежа й. Ако опцията е от “европейски” тип упражняването на правото на избор става в деня на падежа. Опцията има смисъл само, ако спот курса се развива неблагоприятно за откритата позиция на купувач. Ако е купена опция “кол” с цена на изпълнение 1850 лв/долар, а спот курса е 1750 лв/долар, купувачът на опцията няма да я упражни, а ще купи валутата от спот пазара. За правото си на избор, купувача плаща премия на продавача при сключването на сделката. Така валутния риск се прехвърля на продавача.

Други техники за управление на валутния риск са краткосрочните заеми, които са алтернатива на форуърдните сделки. Целта им е създаване на открита позиция на валутния пазар, която е равна по размер и противоположна по знак на установената търговска позиция. Разликата е, че тук се използват действителни средства, а при форуърдните сделки – не. Форуърдните сделки покриват едновременно валутния и лихвен риск, а при краткосрочните заеми лихвения риск остава за сметка на клиента.

Подобна техника за покриване на валутния риск служи за поддържането на текуща валутна сметка. Тя покрива риска по текущите плащания и постъпления на фирмата от външния свят.

Последният вид стратегия за предпазване от наличен валутен риск е диверсификацията. В основата й лежи принципът на взаимното покриване на откритостта по различни позиции. Правилото е, че срещу всеки възникнал актив в определена чужда валута се създава пасив в същата валута и размер и обратно. Конкретните техники за прилагането на този принцип могат да бъдат различни и зависят от характера на фирмата и нейните възможности, както и от съществуващия валутен пазар.

10.ЦБ. Място на ЦБ в системата на…

Националната, централната или емисионната банка е изключително важна финансова структура за всяка съвременна държава и нейното национално стопанство. Централната банка на България е БНБ, а нейната дейност е уредена в Закон за БНБ, в сила е от 10.06.97 г. и последващите го изменения и допълнения.

Основна задача на БНБ е да въздейства за поддържане стабилността на националната парична единица чрез провеждане на парична и кредитна политика и да съдейства за създаването и функционирането на ефективни платежни механизми. Тя има изключителното право да емитира банкноти и монети в страната. Също БНБ регулира и контролира дейността на другите банки в страната с оглед поддържането на стабилност в банковата система и защита интересите на вложителите. Неин прерогатив е и участието в международни организации – (организационно и финансово), които имат за цел развитието на международното сътрудничество в областта на паричната, валутната и кредитната политика, както и да участва от свое име в дейността на тези организации.

Основният капитал на БНБ е 20 млрд.лв. Освен това БНБ формира провизии в определен от УС размер за покриване на безнадеждни и съмнителни вземания. Тези провизии са елемент от счетоводните разходи и коректив на активите по баланса.

За покриване на загуби на банката се формира и фонд “Резервен”, който се образува от отчисления в размер 25% от годишното превишение на приходите над разходите на банката. След отчисляване на сумата за фонд “Резервен”, от годишното превишение на приходите над разходите се заделят необходимите суми за фондовете със специално предназначение. Остатъкът от годишното превишение на приходите над разходите на банката се внася всяка година в приход на държавния бюджет в срок 4 месеца след края на финансовата година. Когато в баланса на БНБ сумата на активите й спадне под сумата на нейните задължения и на основния й капитал, министърът на финансите предоставя на банката прехвърляеми лихвоносни ценни книжа, издадени от МС, на сума, необходима за покриване на недостига. Предоставените ЦК се изплащат от реализираното годишно превишение на приходите над разходите на банката преди отчисляването на суми за фонд “Резервен”. Този ред обаче се прилага само, когато са изчерпани средствата по фонд “Резервен” и по специалната резервна сметка на банката.

Важните функции и роля на централната банка във финансово-банковия сектор и в националното стопанство като цяло обуславят необходимостта от определена относителна самостоятелност и независимост на тази институция. Става дума за нейната самостоятелност и независимост преди всичко от изпълнителната власт. У нас е възприет модел на управление на БНБ, който й осигурява тази независимост, защото в административно управленско отношение тя е подчинена на Народното събрание. Законът за БНБ обаче повелява, при определяне на общите насоки на паричната и кредитната политика БНБ и МС да се информират взаимно за своите намерения и действия.

Органите за управление на БНБ са управителния съвет, управителят и тримата подуправители, избрани за ръководители на основните управления.

Управителният съвет се състои от седем членове: управителят, тримата подуправители и трима други членове. За клонове на УС се избират и назначават лица, български граждани, с високи нравствени качества, изтъкнати професионалисти в сферата на икономиката, финансите и банковото дело.

Управителят на БНБ се избира от Народното събрание. НС избира и подуправителите, а другите трима членове на УС се назначават от президента на републиката.

Мандатът на членовете на УС е 6 години. УС се събира да заседава най-малко веднъж месечно. Той:

1. обсъжда и приема основни насоки на дейността си.

2. Приема нормативни актове по дейността на банката.

3. Определя лихвените проценти по операциите на банката.

4. Определя процентите на минималните резерви, които банките трябва да държат и утвърждава условията и изискванията за изпълнението им.

5. Определя с наредби нормативите и изискванията за регулиране на банковата дейност.

6. Приема правилник за дейността си.

7. Взема решения за въвеждане и преустановяване на отделни дейности на банката.

8. Открива и закрива клонове и представителства на банката.

9. Приема решения за издаване на нови банкноти и монети и определя сроковете, след които те престават да бъдат законно платежно средство и в които извадените от употреба банкноти и монети следва да бъдат обменени.

10. Обсъжда периодично отчетите за дейността на основните управления на банката.

11. Определя реда и компетентностите за отнасяне в загуба на несъбираеми вземания на БНБ.

12. Приема решения за участие на БНБ в международни организации и в мероприятия и дейности, предприемани от такива организации.

13. Приема внесения от управителя годишен бюджет, годишен счетоводен баланс и други отчети.

14. Разглежда и решава други въпроси от дейността на БНБ.

Управителят на БНБ организира, ръководи, и контролира дейността на банката с изключение на онези дейности, които са от изключителната компетентност на подуправителите. Той представлява банката в чужбина. 

В БНБ се обособяват три основни управления – “Емисионно”, “Банково” и “Банков надзор”, всяко от които се ръководи от подуправител, определен от Народното събрание.

Основна функция на управление “Емисионно” е да поддържа пълно валутно покритие на общата сума на паричните задължения на БНБ, като предприема необходимите действия за ефективно управление на международните валутни активи на банката.

При възникването на системен риск за стабилността на банковата система управление “Банково” осъществява функциите на кредитор от последна инстанция.

Надзорът върху банковата система се осъществява от подуправителя, ръководещ управление “Банков надзор”. Издаването и отнемането на лицензия за банкова дейност се извършва с акт на управителя по предложение на подуправителя.

Вътрешният контрол върху финансовата дейност на БНБ се осъществява от главен ревизор, избран от УС на банката, след одобрение от председателя на Сметната палата.

Изключително право на БНБ е да пуска в обръщение банкноти и монети, които са законно платежно средство и задължително се приемат за плащания в палната им номинална стойност. Паричната единица на Република България е левът, разделен на 100 стотинки.

БНБ може, след като съобщи чрез “Държавен вестник” чрез средствата за масово осведомяване, да извади от обръщение пуснати от нея банкноти и монети след изтичане на определения от банката срок при заплащане на номиналната им стойност. След това те престават да бъдат законно платежно средство.

В закона за БНБ е уредена дейността на Централната банка в условията на “валутен борд”. Органът, който изпълнява функциите на “валутен борд”, е БНБ чрез своето управление “Емисионно”. Същността на “валутния борд” е, че общата сума на паричните задължения на БНБ не може да превишава левовия еквивалент на брутния международен валутен резерв, като левовия еквивалент се определя на основата на официалния валутен курс на лева към германската марка, който е 1000 лв. за 1 германска марка.

Общата сума на паричните задължения на БНБ включва:

1. всички банкноти и монети в обръщение, емитирани от БНБ.

2. Салдата по сметки, притежавани от други лица в БНБ с изключение на сметките на МВФ.

Брутният международен валутен резерв на БНБ е равен на пазарната стойност на следните активи на банката:

1. притежаваните банкноти и монети в свободно конвертируема валута.

2. Средства в свободно конвертируема валута, притежавани от БНБ по сметки в чуждестранни ЦБ или в други чуждестранни финансови институции, чиито задължения са оценени с една от двете най-високи оценки на две международно признати агенции за кредитен рейтинг.

3. Притежаваните от БНБ СПТ на МВФ.

4. Притежаваните от БНБ дългови инструменти, емитирани от чужди държави, ЦБ, други чуждестранни финансови институции или международни финансови организации, чиито задължения са оценени с една от двете най-високи оценки на две международно признати агенции за кредитен рейтинг, с изключение на дълговите инструменти, дадени или получени като обезпечение.

5. Салдото от вземанията и задълженията по форуърдни сделки или сделки с уговорка за обратно изкупуване на БНБ, сключени със или гарантирани от чуждестранни ЦБ или публични международни финансови организации, както и фючърси и опции на БНБ, задължени по който са чуждестранни лица и плащането е в свободно конвертируема чуждестранна валута.

6. Притежаването монетарно злато, оценено по 500 DM за една трой унция или по пазарната му цена, ако тя е по-ниска.

Когато законно платежно средство във ФРГ стане еврото, т.е. от началото на 1999 г., официалния валутен курс на лева към еврото се определя чрез умножаване на курса на лева към германската марка по официалния курс, по който марката се е конвертирала към еврото. 

БНБ е длъжна при поискване да продава и купува без ограничения на територията на страната DM срещу левове на основата на спот валутни курсове, които не могат да се отклоняват от официалния валутен курс с повече от 0.5%, включително начисляваните такси, комисионни и други разходи за клиента.

БНБ може да придобива, притежава и продава валутните активи, съставки на брутния международен валутен резерв и да инвестира своите международни валутни активи, като инвестициите в ценни книжа могат да бъдат само в ликвидни дългови инструменти.

Пазарната стойност на включените в брутните международни валутни резервни активи, деноминирани в различна от DM чуждестранна валута, не може да надхвърля с 2% общата сума на паричните задължения на БНБ, деноминирани в тази валута съответно да е по-ниска с 2% от тези задължения.

Общата сума на задълженията по заеми, ползвани от БНБ, които са деноминирани и платими в чуждестранна валута, не може да бъде увеличавана, а в резултат на това размерът им надвишава 10% от активите на БНБ към момента на последния обнародван баланс. Това не се отнася за задълженията на БНБ към МВФ.

БНБ има право да извършва:

1. кредитни операции срещу обезпечение.

2. Сделки с благородни метали.

3. Сделки с чуждестранни валути

4. Сделки с депозити и финансови инвестиции.

5. Операции, свързани с платежния оборот.

6. Комисионни сделки.

7. Банкови сделки с чужбина.

БНБ не може да предоставя кредити на банки, освен когато възникне ликвиден риск, засягащ стабилността на банковата система. Тогава БНБ може да предоставя кредити в левове на платежоспособна банка за срок до 3 месеца, ако те са напълно обезпечени със залог на злато, чуждестранна валута или други подобни бързоликвидни активи. Кредитирането може да се извършва само до размера на превишението на левовия еквивалент на брутния международен валутен резерв спрямо общата сума на паричните задължения на БНБ.

БНБ единствена има право да обявява основен лихвен процент за съответен период.

Всички нереализирани печалби на БНБ, възникващи от изменения в оценката на банковите активи или задължения в злато или изградени в злато или чужда валута в резултат от промяна в цената или в обменния курс на златото или чуждестранната валута по отношение на лева, се отнасят по специална резервна сметка. Тя се използва за покриване на загуби, възникващи от по-горните промени, а ако са недостатъчни, се прибягва до фонд “Резервен”. Ако пак не са достатъчни, Министерският съвет предоставя на банката олихвяеми и прехвърляеми ЦК в размер на недостига. Предоставените ЦК се изплащат от годишното превишение на приходите над разходите.

БНБ може:

1. да купува и продава златни монети, кюлчета и други благородни метали.

2. Да купува, продава или сключва сделки с чуждестранна валута.

3. Да открива и поддържа сметки при международни финансови институции, ЦБ и други финансови институции извън страната.

4. Да открива и поддържа сметки и да действа като представител или кореспондент на международни финансови институции, ЦБ и др.

БНБ може да приема за съхранение благородни метали, ЦК и други ценности, т.е. да изпълнява задължение на депозитар. Тя приема от банките, от МС, от министерства и други ведомства, от фонда за гарантиране на влоговете в банките, от международни финансови институции, както и от общини парични депозити по текущи или срочни сметки. При определени условия може да открие сметки на инвестиционни посредници за извършване на сделки с ДЦК.

БНБ във взаимоотношенията си с банките:

· определя с наредба задължителните минимални резерви, които банките са длъжни да поддържат при нея, метода на изчисляването им и условията и случаите за плащане на лихви върху тях.

· Утвърждава други условия и изисквания за поддържане на стабилността на кредитната система.

БНБ съставя и платежния баланс на страната. За целта всички държавни и общински органи, ФЛ, ЮЛ, са длъжни да предоставя на БНБ необходимата информация.

БНСБ е официален депозитар на държавата. Тя организира и осъществява касовото изпълнение на държавния бюджет чрез търговски и други банки. БНБ при договорени с министъра на финансите условия действа като агент по държавни дългове или по гарантирани от държавата дългове. Тя не може да предоставя кредити под каквато и да е форма на държавата или на държавни институции освен кредити за покупка на СПТ от МВФ при редица условия, посочени изрично в закона за БНБ.

По отношение на отчетността в БНБ съществуват редица правила, утвърдени със закона за БНБ. БНБ води счетоводство по Закона за счетоводството. Финансовата година на БНБ започва на 01.01. и завършва на 31.12.Разходите на БНБ се извършват съобразно годишния бюджет приет от НС. Разходите по управлението се извършват по решения на управителя или упълномощено от него подуправител. Отчетите по бюджетните разходи на банката се проверяват от Сметната палата, която изготвя специален доклад за резултатите от проверката. Отчетът на бюджетните разходи се представя в НС едновременно с годишния й от отчет. БНБ:

1. публикува всяка седмица баланса на управление “Емисионно”, което отразява състоянието на основните му активи и пасиви, включително брутния международен валутен резерв и общата сума на паричните задължения.

2. Обнародва в ДВ състоянието на основните си активи и пасиви при приключването на всеки месец като се представят и обособените баланси на управление “Емисионно” и управление “Банково”, годишния счетоводен баланс и сметката “Печалби и загуби” на банката.

Формата и съдържанието на консолидирания баланс на БНБ, както и на обособените баланси на управление “Емисионно” и управление “Банково” трябва да съответстват на изискванията на международните стандарти. Годишният счетоводен отчет на БНБ се заверява от международен одитор и се публикува заедно с одиторския  доклад в съответствие с изискванията на международно приетите счетоводни стандарти. Международният одитор се избира от управителния съвет за срок от 3 години на проведен публичен търг. БНБ представя на НС два пъти годишно отчет, в който прави преглед и оценка на дейността си през предходния период. Този отчет се публикува. БНБ предоставя на НС годишния отчет за своята дейност, носи счетоводен отчет заедно с одиторския доклад и отчета за изпълнение на бюджета си в срок не по-късно от 30 април на следващата година.

12. Оборотен капитал. Същност на оборотния капитал. Обращаемост на оборотния капитал и показатели за нейното измерване. Управление на оборотния капитал. Управление на запасите, на вземанията и управление на наличните пари. Краткосрочно финансиране на предприятието.

Оборотен капитал. Същност на оборотния капитал.

Функциониращия капитал трябва да бъде разграничен на основата на белега продължителност на кръгооборота, респективно на възвръщането или възпроизводството му. По този белег икономическата наука е разграничила капитала на основен и оборотен капитал.

Оборотният капитал губи напълно потребителната си стойност и изцяло пренася своята стойност върху стойността на готовия продукт само в рамките на един кръгооборот или практически за период по-малко от една година. Много често в теорията и практиката оборотния капитал се отъждествява с краткотрайните активи. Краткотрайните активи са необходимо условие за осъществяването на всеки производствен процес, тъй като от една страна обхващат разнообразните предмети на труда, а от друга страна паричните ресурси за финансиране на текущата производствена дейност.

Оборотният капитал на фирмата е съвкупност от стойността на КА, които обхващат:

1. стойността на материалните запаси.

· материали – отнасят се всички основни суровини и материали, които формират веществения състав на продукцията, в т.ч. полуфабрикати, горива, резервни части за ремонт, инструменти и др.

· незавършено производство – представляват различни елементи на произвежданата продукция, които или са в процес на обработка по работните места или изчакват по-нататъшната си обработка в междинни складове между отделните работни места.

· Продукция, стоки и амбалаж. Готова продукция е тази, която е произведена и готова за непосредствено потребление.

· Млади животни за угояване

2. вземания на фирмата.

· вземания по продажби – формират се от стойността на продадените, но все още неизплатени стоки и услуги.

· Вземания, свързани с участия – дължимите суми на фирмата, полагащи му се на основание дялово участие в други предприятия.

· Вземания по липси и начети – величината им зависи от финансовата дисциплина и лоялността на материално-отговорните лица към фирмата.

· Съдебни и присъдени вземания – те произтичат от неизпълнение на договорни задължения на неговите партньори, неустойки и др.

· Други вземания.

3. финансови средства.

· парични средства в левове.

· Парични средства във валута

· Движими ценности

4. разходи за бъдещи периоди – това са извършени разходи, които ще се включат в себестойността през следващите периоди. Те биват:

· редовни (месечни) – например плащане на наем.

· Променливи – те са свързани с обема на продажбите.

· Редовни, но редки (например тримесечни вноски по краткосрочни заеми).

Съществено е да се знае кои са източниците на финансови средства, ангажирани в посочените по-горе КА. Те са два основни:

· част от трайно инвестирания във фирмата капитал под формата на: собствен капитал и дългосрочни заеми.

· Краткосрочни задължения на фирмата под формата на: краткосрочни банкови заеми и задължения на фирмата към доставчици, персонала, бюджета, ДОО и други.

В зависимост от това за сметка на кой или на кои източници е осигурен оборотния капитал, той се разграничава на бруто-оборотен капитал и нето-оборотен капитал. НОК (нето-оборотен капитал) = КА ( за краткотрайни активи) – КЗ ( за краткосрочната задлъжнялост).

 НОК е тази част от общия оборотен капитал, която има за източник или е покрита за сметка на трайно инвестирания капитал.

Когато става въпрос за оборотен капитал се има предвид брутната величина. Тя се получава: БОК (бруто-оборотен капитал) = НОК + КЗ.

Използва се още и понятията:

· работен капитал или работещия капитал се свързва с текущите активи и много често се използват като синоними.

· Нетен работен капитал – той е разликата между стойността на текущите активи и текущите задължения или пасиви.

Обращаемост на оборотния капитал и показатели за нейното измерване.

Отделните елементи на КА имат различна възможност от гл.т. на скоростта, с която се осъществява кръгооборота на оборотните средства на предприятието по формулата за движението на капитала (П – С – П). Затова съществува система от показатели за оценка на обращаемостта на активите като цяло и показатели за обращаемостта и ефективното използване на отделни структурни елементи на КА. Към обобщаващите показатели отнасяме:

1. Коефициент на обращаемост (Ко) за даден отчетен период. Той изразява сумата от продажбите (по производствена себестойност) през определен период от време (година) – П, спрямо величината на оборотния капитал, установен като средна наличност на КА. Ко = П / КА . 

2. Коефициент на натовареност (на използване) на оборотния капитал. Той характеризира величината на КА, използвани за производството и реализацията на всеки 100 лв. продукция. Той се определя като реципрочна стойност на коефициента на обращаемост.  Кн = КА / П  .

3. Продължителност на кръгооборота на оборотния капитал в дни (Кд) – изразява продължителността на кръгооборота на оборотния капитал в дни през съответния период (Дп).  Кд = КА х Дп / П  . 

Тези показатели се изчисляват лесно. Обемът на реализирана продукция се установява по счетоводен път. По-сложно е определянето величината на оборотния капитал в лицето на КА. Те се изчисляват по метода на средната хронологична величина от наличните КА в началото на годината и в края на всеки месец от същата година.

4. прираст на обема на приходите от продажби за сметка на ускоряване на обращаемостта на оборотните средства. Той се определя по формулата:  Е = П2 х (ДО2 – ДО1) / Дпр    , където: 

Е – сумата на освободения или допълнително ангажиран оборотен капитал.

П2 – обемът на продажбите (по себестойност) през периода.

ДО2  - продължителност на 1 оборот в дни през анализирания период.

ДО1 – продължителност на 1 оборот в дни през предходния период.

Дпр- продължителността на периода (на анализа) в дни.

5. коефициент на обращаемост на материалните запаси.

Определя се като отношение на нетния размер на продажбите (П) към средната наличност на материалните запаси – за съответния период. Комз = нетни продажби (П) / МЗ (материални запаси)  .

Този показател характеризира броя на оборотите на КА под формата на материални запаси.

Броя на оборотите (n) по отделните елементи на МЗ е:

n = годишен (тримесечен) разход на материали / средногодишна (тримесечна) средна наличност на материали.

6. Оборот на вземанията и среден срок на вземанията. 

Определянето на обращаемостта и средния срок на вземанията позволява да се оцени колко време се чака, за да могат вземанията по продажби и други вземания, да се превърнат в реални пари за фирмата. За да се определи скоростта на обръщението на вземанията най-напред се определя средния размер на вземанията като средноаритметична величина на вземанията в началото и в края на отчетния период. На тази основа могат да се изчислят 2 показателя:

· оборот на вземанията = нетен размер на продажбите / среден размер на вземанията  .

· среден срок на вземанията = броя на дните на годината (360) / броя на кръгооборотите на вземанията   .

друг основен проблем, свързан с ефективното използване на КА е този свързан с оцеляването им. Този въпрос има 2 страни:

а) оценяване на доставените, придобиваните, притежаваните, създаваните и продаваните активи.


За тази цел се използва три вида стойностни оценки:

· цена на придобиване (за доставяните от вън материали. Тя се формира от покупната цена + всички разходи, свързани с привеждането на актива в подходящ вид, с транспортирането и съхраняването му.

· По себестойност – служи за оценяване на продукцията. Формира се от всички производствени разходи, но без финансовите, извънредните и разходите свързани с организацията и управлението на предприятието.

· Продажна цена – това е предполагаемата цена на продажбата, т.е. цена, която се формира от пазара и следователно изразява съотношението между D и S и уравновесява интересите на контрагентите.

Незавършеното производство се оценява на базата на фактическите извършени разходи, свързани с незавършеното производство .

Материалните запаси се оценяват по един от следните методи:

а) първа входяща – първа изходяща цена (FIFO)

същността му се свежда до реда на изписването на материалите от склада, като се има предвид реда на поставянето им, т.е. първи постъпили в склада и първи излизат оттам.

б) последна входяща – първа изходяща цена (себестойност) (LIFO)  - той е противоположен на предходния метод. При него материалите се изписват по ред, обратен на постъпването им в склада, т.е. първо се изписват последните партиди и постепенно се върви към предходните такива, респективно техните цени.

в) метод на средна претеглена цена за отчетния период – материалите се оценяват по претеглена осреднена стойност на наличностите от тях към датата на изписването или потребяването им.           Qi – кол-во от i-тата

n                                доставка на МЗ

Цср = ∑   ( Qi x Pi )    Pi –един. ц. на i-тата          i=1                      доставка на дадения

 материал

в) метода на конкретната цена по доставени партиди.

Този метод се прилага, ако предприятието има възможност да установи конкретната цена (себестойност) на партидите, доставени и потребени материали и има интерес да го прилага.

Избора на конкретния метод за оценка на стоковите запаси през даден отчетен период се осъществява от самото предприятие в зависимост от текущите цели на неговата стопанска дейност.

Управление на оборотния капитал. Управление на запасите, управление на вземанията, управление на наличните пари.

Двуединната цел на ефективното управление на оборотния капитал се свежда до:

· минимизиране на величината му 

· ускоряване на неговата обращаемост 

Тази двуединна цел важи и за отделните му съставни части (запасите, вземанията, паричните средства).

В своето непрекъснато движение всеки кръгооборот на КА при наднулева норма на рентабилност осигурява на техния собственик определена печалба, поради което той е заинтересован да ускорява тяхната обращаемост, с което се увеличава и масата на печалбата. Колкото по-висока е скоростта на оборота (повече кръгообороти) на тези активи, токова по-висока е платежоспособността на фирмата, нейната гъвкавост в конкурентната борба.

Скоростта на оборота на оборотните средства зависи от величината на отделните им елементи и времето през което тя се задържа във всяка фаза на възпроизводствения цикъл. Времетраенето на престоя във всяка фаза зависи от специфичните условия на производството (ниво на техниката, технологичните процеси) и условията на пазара (видът на пазара, силата на конкуренцията и др.). В зависимост от спецификата на тези условия се използват и различни начини за ускоряване обращаемостта на КА  в отделните фази. Колкото по-малка част от текущите средства се задържат в МЗ, незавършено производство, готова продукция на склад и повече в пари, толкова по-малка ще бъде потребността на предприятието от заемни средства, по-малък ще бъде размера на платената лихва за текущи заеми, т.е. при равни други условия ще бъде по-голяма и неговата печалба.

В бизнеса е известно правилото: “Печелившият собственик прави пари от ефективното управление на своето имущество, а не от притежаването му.

Икономическото значение на по-доброто управление на оборотните средства се изразява в това, че предприятието може да произведе и реализира за отчетния период същия обем продукция с по-малък обем оборотни средства или със същия обем оборотни средства да произведе допълнително количество продукция.

Най-съществен елемент или форма на оборотния капитал обикновено са суровините, материалите и други предмети на труда. Те по принцип се съхраняват в складове, поради което носят наименованието складови запаси. Във връзка с това възникват 2 основни въпроса: какво и колко да бъдат складовите запаси?. Отговорът на първия въпрос зависи от вида, характера и технологията на стопанския процес, за който са предназначени материалните запаси.

Отговорът на втория въпрос има предимно икономическо съдържание и може да се каже така: оптимално, дори минимално възможното, без разбира се това да се отразява неблагоприятно върху мащабите и нормалния ритъм на дейността на фирмата.

Ако нивото им е твърде високо, това ще означава, че замразяваме излишен капитал непродуктивно, че правим излишни складови разходи, че съществува риск от разваляне на стоките, както и риск, че една промяна в технологиите или в търсенето на пазара може да доведе до липса на реализация на непродадените стоки. Ако нивото е твърде ниско, съществува риск от спиране на производството. Целта е тяхното количество да бъде нито прекомерно голямо или много малко, важното е в складовете винаги да са налице необходимите видове и количества материални запаси.

Материалните запаси се набавят обикновено чрез закупуването и доставянето от други субекти, и тяхното количество на склад ще зависи главно от големината на доставките и интервала между тях. Колкото интервалите между доставките на материали са по-кратки и доставяните количества са по-малки, толкова по-малко материали ще остават на склад, толкова по-малко оборотен капитал ще бъде ангажиран в материални запаси и по-бързо ще се осъществява кръгооборотът и оборотът на оборотния капитал, т.е. по ефективно ще се използва. Идеалният случай е, когато доставките се правят ежедневно или в количества и асортимент, които задоволяват ежедневните нужди от материали. В подобни случаи не е необходимо да се поддържат складове и да се правят разходи в тази връзка.

Препоръката е складовите запаси да бъдат оптимални, това се постига чрез оптимизиране на количеството на отделните доставки и размерите на отделните материални запаси. За тази цел американския професор Форън предлага един сравнително достъпен апарат със следните параметри:

Q – максимално ниво на суровинно-материални запаси.

C – максимално равнище на запасите.

Q/2 – средно ниво на запасите.

С х Q / 2 – годишни разходи по съхраняване на запасите.

N -  количество МЗ, употребявани през годината.

B – разходи за 1 доставка.

N/Q  - брой на доставките

В х N / Q  - общи годишни разходи за извършените доставки

Корен втори от: 2 х В х N / С      -    оптималния размер на доставката в натурални единици. Каква ще бъде величината на вземанията и паричните средства (по-малка или по-голяма) зависи преди всичко от мащаба на производството, обема и начините на продажба, движението на стоково-материалните запаси, състоянието и организацията на финансовата дейност на фирмата. Затова тези КА имат конкретни стойности за всеки изследван период.

За управлението на оборотните средства, които обслужват сферата на обръщението (покупко-продажбите) важно значение има организацията на финансовата дейност. Необходимо е планиране, отчетност и контрол на движението на паричните потоци като средство за ускоряване на оборота на капитала. Планът за движението на паричните средства се основава на изготвяне на едногодишен бюджет за приходите и разходите. Бюджетът отчита постъпленията веднага след доставянето на стоката или извършване на услугите, а разходите – веднага след тяхното извършване, но не отразява кога действително се получават парите. Затова само планът за движението на паричните средства позволява да се види разликата във времето между действителните постъпления и разходи.

Първата стъпка е да се вземе отчета за приходите и разходите и да се пресметнат предвидените продажби в парични постъпления за всеки месец. След това може да се изготви списък на минималните вземания на предприятието, който показва действителните срокове на получаване. Продажбите през даден месец не винаги означават получаване на всичките пари през същия месец. Вземанията би било те да бъдат разделени по срокове: до 30 дни (30, 60, 90 и над 90 дни). Особено внимание следва да се обръща на “старите” вземания и на тези, които са просрочени и има вероятност да се превърнат в несъбираеми дългове. “Старостта” на вземанията се определя от отношението между вземанията по сметки и паричните приходи от реализацията. За да се ускори вземането по сметки от дебиторите е необходимо фактурирането да става веднага след доставката, да се съблюдават определените срокове, да се създават стимули за редовните и точните доставчици, следене на плащанията с настъпил падеж и т.н.

Интересите на фирмите диктуват: ангажиране в оборотен капитал колкото може по-малко финансови средства и най-ефективното им използване.

Краткосрочно финансиране на предприятието.

Обикновено дългосрочните източници на финансиране са по-скъпи от краткосрочните. Дългосрочните кредити са много по-рискови от краткосрочните. Краткосрочните заеми са свързани с риска, че след изтичането им може да не бъдат подновени и фирмата да изпадне в неплатежоспособност. Освен краткосрочни банкови заеми за финансиране на краткотрайните активи се използват и други краткосрочни задължения като: задължения по начислени, но невнесени данъци, задължения към персонала по начислени, но неизплатени работни заплати и др. Това са т.нар. устойчиви пасиви. Наименованието им се дължи на относително постоянния им размер, който улеснява финансовите мениджъри при тяхното предвиждане като източник на финансиране.

1.Понятие за пари. Съдържание на парите. Функция на парите. Паричната маса и измерване на паричната маса – парични агрегати.

Понятие за пари. Съдържание на парите

1. произход на парите.

С развитието на производителните сили и човешкия ???? отделните стопани се обособяват като специализирани производители. По този начин размяната се превръща от случаен акт в жизнена необходимост. Размяната е изиграла условие за прехода към стоковото стопанство. Тя противопоставя стокопроизводители и поражда противоречия между тях. Последното би могло да се преодолее стига да се постави посредник между производителите. Така логически се стига до идеята всеобщи еквивалент. В различните страни и в отделните региони на планетата ролята на всеобщ еквивалент се изпълнявала от различни стоки – добитък, бира, вино, сол и други. Следователно хората най-напред откриват парите като стока. Тази стока-всеобщ еквивалент, освен че има своите потребителни стойности, с които тя задоволява нуждите на хората, тя придобива и допълнителна обществена потребителна стойност:

· служи да изразява стойността на всички останали стоки.

· да бъде посредник между производителите.

Онова нещо (стока или вещ), което в условията на стоково производство служи за всеобщ еквивалент се нарича пари.

Парите не са субективен продукт, а обективна необходимост на стоковото стопанство.

С усъвършенстване на стоковото стопанство и размяната започват да се предявяват известни изисквания към стоката всеобщ еквивалент, а тези изисквания са:

1) Природни:

· Качествена еднородност – означава, че едно и също количество от паричната стока, независимо от това къде е произведена трябва да притежава едни и същи свойства. 

· Възможност за преминаване от една форма в друга.

· Висока стойност в малък обем.

· Лесна преносимост.

· Съхраняемост и устойчивост – тяхната физическа същност не трябва да се променя лесно под влияние на външни фактори.

· Делимост – стоката-пари трябва да може да се дели на части без да променя своето качество.

Парите трябва да притежават голяма трайност, за да могат да служат като средство за натрупване и пренасяне стойността в и пространството.

2) обществените условия:

· Всеобща обменяемост.

· Абсолютна ликвидност.

· Всеобща значимост на носителя.

На тези изисквания към паричната стока най-точно и най-пълно отговарят благородните метали – златото и среброто.

2. парите като социално-икономически феномен.

Според Маркс парите са обществено отношение, икономическа категория, чисто обществен феномен. Природата не създава нито парите, нито банкерите. Стоката - всеобщ еквивалент наред с потребителната си стойност притежава и друга роля – посредник и измерител на стойността на другите стоки.

Парите като икономическа категория изразяват отношенията на производителите помежду им в процеса на материалното производство.

Парите са всеобщо обществено отношение. От една страна това е отношението на човека към резултатите от неговия труд, независимо от съзнанието му. В това се съдържа генетичния момент на паричния фетишизъм (издигане в култ), от друга страна това е отношение м/у хората по повод отчуждаването на себестойността на резултатите от техния труд. Хората придобиват право на собственост в/у вещи произведени от други.

Парите отчуждават всяка собственост. Получава се така, че при размяната личността на купувача няма никакво значение. Важно е какво количество пари ще предложим на продавача. В един момент парите стават единствената обществена сила. Тяхното количество дава власт на хората.

3. Форми на парите.

· стокови пари. Хората откриват парите най-напред като стока. Различни стоки са играли ролята на всеобщ-еквивалент. Всяка една стока е имала своите предимства и недостатъци. Добитъкът не е бил делим, бирата при престояване не подобрявала свойствата си както виното. През ХІХ в. изключително в сферата на обръщението се използват металите – злато, сребро. Среброто е имало почитатели, но пък потъмнявало. Въпреки своето обаяние златото пък се поддава на фалшификации. Независимо от високата му стойност и оскъдност, то се е използвало като всеобщ еквивалент. 

· Парични знаци – наричат се така, защото дълго време след появата им те циркулират в обръщението не самостоятелно, а успоредно със златото и среброто, като техни заместители през втората половина на настоящия век паричните знаци се освобождават от “властта” на златото и среброто. Паричните знаци са стойностен израз нанесен върху материален носител (хартия, метал и сплав). Ограниченото единство между стойностния израз и материалния носител позволява на паричните знаци да изпълняват основните си функции. Паричните знаци биват книжни и кредитни пари.

· книжни пари – познати са от ХІІ в. в Китай (родината на книжните пари). Лесно съхраняеми могат да се натрупват. С придобиването на повече или по-малко суми те могат да набъбват и да се свиват. Използването на десетичната система ги прави делими по желание. Грижливото им изработване ги предпазва от фалшификации. С тях могат да се купуват други стоки и услуги независимо от това дали правителството ги е обезпечило с благородни метали. Обществото не се интересува дали книжните пари имат златно, сребърно или друго покритие. То иска те да бъдат признати като всеобщо разменно средство

· кредитни пари – сега е времето на кредитните пари – чековете издадени с/у депозити в банки или други финансови институции. В развитата пазарна икономика хората се нуждая от дребна сума за да плащат някои ежедневни разходи. Останалата част от тяхната заплата може да се превежда във влогови сметки, без да се изплаща в брой.

Еволюцията на парите и в наши дни продължава. Например разпространението на кредитни карти, електронните пари, транспортно-туристическите чекове и др.

Днес е много трудно да се установи кои парични знаци са книжни и кои – кредитни. Съвременните пари съдържат черти св-ва и особености както на книжните, така и на кредитните пари. От техническа гл.т. съвременните пари могат да се поделят на: налични пари, безналични пари, електронни пари.

В икономическата литература на страните с развита пазарна икономика се разграничават 3 основни съставки на парите, с които борави обществото: монети, книжни пари и чекови депозити. 

Парите могат да се разглеждат и като: национални и международни. кЪм международните пари се отнасят СПТ, евро и др.

Функция на парите.

Парите са средство за плащане и уреждане на дългове. Независимо от това дали за пари служи златото, среброто или банкнотите, те изпълняват едни и същи функции, а те са:

1. Функцията на парите като мярка на стойността – тя е първата исторически обособила се функция на парите. Чрез парите се измерват стойностите на останалите стоки. Това е възможно, тъй като и парите имат стойност. Трябва да се има в предвид, че не парите правят стоките съпоставими и съизмерими. Нещото, което ги прави съизмерими помежду им е това, че всяка стока има овеществен труд. За изразяване, измерване на стойността на стоките не са необходими пари.

Паричния израз на стойността на стоката представлява нейната цена. Равнището на цените зависи от стойността на стоката, от стойността на златото и от съотношението между търсенето и предлагането.

Функционалната мярка на стойността се измерва чрез мащаба на цените. Това е тегловото количество благороден метал, което се съдържа в една парична единица. Мащаба на цената се определя от държавата.

2. функцията като средство за обръщение (размяна) – тя е свързана с използването на парите в процеса на размяната. Парите служат във тази функция за заплащане на стоки и услуги. На иконом., в която фукц. пари противостои бартерната иконом., в която един продукт се разменя директно с друг продукт без посредничеството на парите. Такава размяна обаче е придружена с огромни разходи и време. Търговията с пари опростява размяната и съкращава разходите. По такъв начин те стимулират икономическата активност, улеснявайки размяната. Първоначално парите влизат в размяната във вид на кюлчета, благородни метали. В последствие започват да се секат монети, които представляват късче метал или сплав с определена форма, големина, налична стойност – това, което е записано, щемпел на държавата. Количеството благороден метал, което се съдържа в една монета се нарича проба, а останалите примеси лигатура.

Днес в обръщение са т.нар. билонни монети, те са носители от неблагородни метали или сплави и имат предназначението да опосредстват дребните плащания.

3. Функцията на парите като платежно средство – тя е свързана с продажбата на стоките на кредит, т.е. с отсрочване на плащането. Продавачът става кредитор, а купувачът длъжник, след изтичане на определен срок парите, с които се плаща изпълняват ролята на платежно средство. Парите са платежно средство също при изплащане на данъци, наеми, заплати.

4. Средство за смятане (разчетно средство) – потребителите искат по някакъв начин да сравняват огромното разнообразие от стоки и услуги, за да изберат желаните. Съзнанието за пресметливост подбужда предприемачите да сравняват цените на стоките с цените на ресурсите. Тъй като парите се използват в размяната, те стават удобно средство, с което се съизмерват стойностите на стоките и услугите.

5. Средство за натрупване или средство за съхраняване на стойността, позволява да се раздели момента на получаване на дохода от момента на неговото използване и той да се натрупа. Доходът или богатството могат да се съхраняват и в други форми, например като се превърнат в земя, акции, облигации, произведения на изкуството и др.

В сравнение с останалите активи парите са най-ликвидни, т.е. могат бързо и лесно да бъдат превърнати в друг вид стоки с малко трансакционни разходи и без видими загуби в налична стойност. Например ликвидни са банковите депозити. Трудно ликвидни са активите във вид на недвижимо имущество, особено когато е разположено в депресивни райони.

Парите могат да се обезценят поради повишаване на разходите и богатството, държано във формата на пари, с времето да се намали в реално изражение. Това става особено при хиперинфлация.

6. Функцията световни пари – на световния пазар парите функционират като:

· всеобщо платежно средство – когато една страна изплаща дълга си на друга с експорт на злато.

· Всеобщо покупателно средство – когато се изплащат стоки купени от други страни.

· Като съкровище – това са случаите, когато златото служи като средство за пренасяне на общественото богатство.

Конкретните примери са: прехвърляне на капитали по време на война, при изплащане на репарации и т.н.

Парична маса и измерване на паричната маса – парични агрегати.

1. парична маса.

Под парична маса се разбира количеството пари което се намира в обръщение на дадено национално стопанство. Тази парична маса не е едно хомогенно цяло, а се състои от различни съставки, които са обект на наблюдение от правителствата и банките на отделните страни.

Количеството на парите х скоростта на обръщение на парите = количеството на произведените стоки и услуги х техните разходи.    М х V = Q х Р => М = Q х Р / V  . 

Повишаването на паричната маса е причина за инфлацията. Повишаването на паричната маса обаче може да е необходимо, но не и достатъчно условие за инфлацията. Трябва да се отчита влиянието на паричната скорост. Ако при повишаване на паричната маса намалява скоростта няма да се прояви инфлационно влияние. От друга страна, влиянието на паричната маса в/у инфлацията зависи от фазата на икономическия цикъл. При рецесия и депресия повишаването на паричната маса по-скоро ще стимулира производството и заетостта, докато с доближаването на пълната заетост, то ще предизвика инфлация.

Паричната маса се разделя на 2 групи:

· Налична парична маса – това са парите намиращи се в населението , в касите на фирмите, в оборотните и запасните каси на банките. Това е движението на парите във функцията средство за размяна (обръщение, книжни пари, банкноти, билонни монети.

· Безналична парична маса – това са записванията по сметки на собствениците на парични средства в банките. При определени условия тези записвания могат да се превърнат в налични пари. Оборотите по безналичен път превъзхождат тези по наличен път.

Количеството пари необходими за обръщение = Σ СЦ – Σ СК +Σ СПП – Σ ВПП /  О  

СЦ – стоки уножени по цените

СК – стоки продадени на кредит.

СПП – стоки с настъпил падеж на плащане.

ВПП – взаимопогасяващи падежи.

О – брой на оборотите на едноименната парична единица.

Паричната маса може да се измери статично, т.е. в даден момент например в края на месеца, тримесечието или годината. Тази мярка представлява сума от остатъците на различните компоненти, влизащи в паричната маса. Тя може да се измери и в движение, чрез скоростта, с която парите минават от ръка в ръка, обслужвайки обръщението.

2. измерване на паричната маса – парични агрегати.

В практиката на стрините с развита пазарна икономика съществуват различни показатели (агрегати) посредством които се контролират и регулират състоянието и изменението на паричната маса в обръщение. Такива са паричните агрегати: Мо, М1, М2, М3, М4, М5, и др.

· Мо - характеризира т.нар. обща парична основа. Състои се от наличните банкноти и монети в обръщение намиращи се в населението, предприятията, оперативните каси на банки.

· М1 (бързоликвидни пари) – съдържа наличните пари в обръщение (Мо ) + безсрочните влогове и депозити независимо от това дали последните са лихвени или не. Той включва само безсрочните депозити в лева. Това е най-ликвидната част на паричните активи. За развитите страни е характерно, че наличните пари са значително по-малко от безсрочните депозити.

· Агрегатът квази пари включва паричните активи с по-ниска степен на ликвидност, това са: срочните депозити, спестовните депозити и депозитите в чужда валута. Срочните депозити са най-голямата и най-бързо нарастваща съставка на квази парите изобщо на паричната маса.

Спестовните депозити включват спестовните депозити на домакинствата в ДСК и ТБ, детските влогове и жилищно-спестовните влогове. Безсрочните депозити в чужда валута са повече средство за натрупване, а също за плащания по вноса, отколкото транзакционно средство.

· Мо – има технически характер = М1 + квази парите.

· Агрегатът “Широки пари” = М2 + специални депозити – това са блокирани  депозити за внос, депозити изисквани при регистрацията на фирми и някои други депозити. Тяхната величина е твърде малка и слабо се променя. 

Паричните агрегати се “произвеждат” от ЦБ. В развитите страни има други агрегати – М3 , М4  , М5, и др. – те обхващат т.нар. “разширено тълкуване на парите”.

Краткосрочните данни за паричната маса са по-малко надеждни като ориентир за промените на паричното предлагане, отколкото данните за дългосрочните изменения.

Парите по баланса на ЦБ се наричат резервни пари. Съотношението между широки пари и резервни пари се нарича паричен мултипликатор, показващ 1 парична единица от ЦБ в колко парични единици се превръща чрез механизма на депозитната емисия при ТБ.

При дефиниране и измерване на паричната маса се използват 2 подхода:

1. теоретичен – според него в паричната маса трябва да се включат активи, които изпълняват парична функция средство на размяна. Такива активи са очевидно наличните пари и транзакционните депозити. 

2. Емпиричен – в паричната маса се включват ликвидни финансови активи като се изхожда от това коя мярка на парите има най-силна корелация с основните икономически променливи като инфлация, икономическа активност и други и оттук може да се използва за прогнозиране.

Паричната емисия е пряко свързана с наличната парична маса. Право да емитира парични знаци във всяка една държава има ЦБ на страната. 

Може да се повиши паричната маса - когато скоростта на обръщение се увеличи; да се намали обема на п-ните стоки и услуги.

Основният смисъл на съществуването на парите е възможността те да се превърнат в реални стоково-материални ценности и услуги. Поради това стоките и услугите, които реално противостоят на парите в сферата на обръщението, са тяхното реално обезпечение. Двуяко е обезпечението: реално произведени стоки и услуги (БКП) стоково обезпечение и златният резерв на държавата (допълнително).

Обезпечението е гаранция за покупателната сила на парите – количеството стоки и услуги, които реално могат да се купят с една парична единица и зависи от индекса на цените. При намаление на разходите покупателната сила се увеличават и обратно.

Пп = 1 / Индекса на цените. 

Парите и тяхното движение имат изключително важно значение за цялостното управление на пазарната икономика. Цените, печалбата, РЗ, данъците, кредитът и лихвите съществуват в парична форма, т.е. организирани са като парични процеси и отношения. Чрез тях именно парите оказват регулиращо въздействие върху реалната икономика. Парите вземат централно място в с-мата на икономическите регулатори.

15. Застрахователи.

Въпросът за правната форма на застрахователните дружества дава възможност да се конкретизира начина, по който ще бъде създадено и управлявано дружеството, за да се постигне целта, която си поставят неговите учредители. Влияние в/у правната форма оказват структурата на останалите стопански единици, застрахователната политика, начина на финансиране на др-вата, организацията на вътрешната и външната служба и др. Тези въпроси у нас се уреждат с Закон за застраховането, обн. в ДВ, бр.86 от 11.10.96 г. и допълващите го нормативни актове.

Застраховел може да бъде АД, взаимозастрахователна кооперация или чуждестранен застраховател чрез клон, които имат за предмет на дейност застраховане. Застрахователят на може да извършва друга търговска дейност включително охранителна. Той няма право да поставя рекламни материали и други белези в/у застрахованото имущество, които да индикира взаимоотношения м/у застрахователя и застрахованите лица.

Предметът на дейност на застрахователя е застраховане, презастраховане или застраховане и презастраховане. В устава на дружеството се определят предмета на дейност и видовете застраховки, които ще извършва. Застраховател, който извършва застраховки по живот и с/у злополука, не може да извършва други застраховки, а застраховател извършващ имуществени застраховки, не може да извършва застраховки по живот. Застрахователят е длъжен да пази в тайна сведенията по застрахователното правоотношение. Разкриването на такива може да стане само със съгласие на другата страна по договора, на трето ползващо се лице, както и на трето лице, по чиито живот и сключена застраховката съгласно условията на сключения договор или на презастрахователи по този договор. Разкриване на сведения по застрахователното правоотношение може да стане и с постановление на Районния съд по седалището на застрахователя по искане на прокурора, когато има данни за извършено престъпление.

В зависимост от правната форма, застрахователните др-ва се делят на акционерни и взаимозастрахователни (кооперативни). 

АД е инструмент за обединяване на капитали в една маса, която се използва за предоставяне на ефикасна застрахователна услуга. АД е самостоятелно юридическо лице. Акционерите отговарят до размера на своите акции. Това е ограничаване на горната граница на риска, които ще понесе един акционер при фалит на дружеството. 

АД възникват от монтесите, чрез които италианските държавници сключват вътрешни заеми, за да финансират водените от тях войни. Тези заеми се разпределят на еднакви части, които се вписват в държавната книга за дълговете, поради което получават привилегии. Първото такова АД е създадено в Генуа, за задоволяване и експлоатация на колонии. Първото АД за застраховане на морския транспорт е основано в Париж през 1686 г. Първите две най-стари английски дружества за пожарозастраховане съществуват и днес. Първите две АД са основани в Хамбург през 1765 г. 

При създаване на едно АД е необходимо спазването на редица формалности, регламентирани в общите и специалните нормативни актове. 

При АД няма идентичност м/у застрахователя (акционера) и застрахованите. Акционерите са само посредници на застрахованите, обединени формално в застрахователния колектив. АД е като един предприемач, който с/у предварително определена застрахователна премия се задължава при реализиране на определен риск, включен в негова отговорност, да изплати определено застрахователно обезщетение или определена сума.

В България АД за застраховане се учредява, извършва дейността си и се прекратява по ТЗ, доколкото в Закона за застраховането не е предвидено друго. Минималният размер на капитала на АД и на депозита на клон на чуждестранен застраховател е:

1. При застраховки по живот и злополука – 2 млрд.лв.

2. При имуществени застраховки – 3 млрд.лв.

3. При презастраховане – 4 млрд. Лв.

Към момента на подаване на заявление за издаване на разрешение за застрахователна дейност капитала в парични средства трябва изцяло да бъде внесен в БНБ. Апортните вноски не могат да бъдат по-малки от 50% от изискуемия минимален капитал. Застрахователните дружества могат да откриват повече от един клон в отделно населено място, вкл. по седалището си. Акциите на застрахователното др-во са само поименни. ФЛ или ЮЛ, самостоятелно или чрез свързани лица, може да притежава повече от 5% от акциите на дружеството и/или застрахователния холдинг само с разрешение на Националния съвет по застраховане. За акции над 1% от капитала на АД заявителят удостоверява произхода на средствата за придобиването им и финансовото си състояние. ФЛ или ЮЛ, както и съдружник или акционер в ЮЛ, упражняващи охранителна или сходна с нея дейност, не могат да притежават акции от застрахователно дружество пряко или чрез свързани лица.

Органите на управление на АЗД са: Общо събрание на акционерите и Съвет на директорите – при едностепенна структура на управление; надзорен и УС – при двустепенна структура на управление.

Председателят на УС, на Съвет на директорите, Изпълнителен директор и актюер може да бъде лице, което:

1. Има местожителство или постоянно пребиваване в страната;

2. Има висше икономическо или юридическо образование а за актюера и/или висше образование по математика или по информатика.

3. Притежава необходимия опит в застраховането;

4. Не е осъждано на лишаване от свобода за умишлено престъпление от общ х-ер;

5. Не е било член на изпълнителен или контролен орган или неограничено отговорен съдружник на др-во или кооперация, прекратени по несъстоятелност, ако е останал неудовлетворен кредитор;

6. Не е лишено от правото да заема материално отговорна длъжност.

7. Не е съпруг или роднина до трета степен, включително и права или съребрена линия или сватовство, на член на УС, НС, съвета на директорите или актюера;

8. Не заема другаде платена длъжност, освен като сътрудник в научен институт или преподавател в учебно заведение;

9. Не е член на ръководен или контролен орган на др-во, извършващо охранителна дейност;

Изискване, специално за членове на УС, НС, съвета на директорите е те да не са съпруг или роднина до втора степен, включително по права и съребрена линия или сватовство, на друг член на съвета. 

За извършване на застрахователна дейност и вписване в търговския регистър е необходимо разрешение от Национален съвет по застраховане. Допълнително такова е необходимо от Дирекцията за застрахователен надзор за всеки нов подвид застраховка.

Към искането за издаване на разрешение за извършване на застрахователна дейност от АД се представя:

· устава, приет на учредителното събрание;

· списък на акционерите;

· прогноза за дейността на застрахователя през първите 3 години, която съдържа прихода от премии, щети, разноски за дейността, размер на средствата по специалните фондове и резерви;

· програма за презастраховане за първите 3 години;

· програма за инвестиране на временно свободните средства за първите 3 години;

· общи условия по застраховките, по които ще работи и тарифите по тях;

· документи, доказващи че не са нарушени изискванията, на които трябва да отговарят органите на управление и актюера;

· писмено доказателство за внесен минимален капитал;

· декларация за произхода на капитала на акционерите, записали 1% и повече от капитала;

· декларация от акционерите записали повече от 1% от капитала, че нямат просрочени задължения към държавата и общините;

решението за застрахователна дейност на АД се издава за застраховане, презастраховане, за двете заедно и за отделните видове застраховки. Националният съвет по застраховане се произнася в двумесечен срок от внасяне на предложението от Дирекцията за застрахователен надзор, а ново искане за разрешение може да се подаде не по-рано от 6 месеца от издаването на отказа.

За учредяването и дейността на взаимозастрахователна кооперация се прилага Закона за кооперациите доколкото в Закона за застраховане не е предвидено друго. Взаимозастрахователната кооперация има за предмет извършването на застраховка “Живот” женитбена и детска застраховка, застраховка “Живот”, ако е свързана с инвестиционен фонд, както и застраховка “Злополука”. Тя може да бъде учредена най-малко от 500 дееспособни физически лица. Учредителите са длъжни да се застраховат в кооперацията и да внесат застрахователната вноска по избраната от тях застраховка за първата година. Не може да бъде член-кооператор лице упражняващо охранителна или сходна с нея дейност. Председател на кооперация и на контролен съвет може да бъде лице, което:

1. Има постоянно местожителство в страната;

2. Има висше образование;

3. Притежава необходимия професионален опит в застраховането .

4. Не е осъждано на лишаване от свобода за умишлено престъпление от общ характер;

5. Не е било член на изпълнителен или контролен орган или неограничен отговорен съдружник на др-во или кооперация прекратени по несъстоятелност, ако е останал неудовлетворен кредитор;

6. Не е лишено от право да заема материално отговорна длъжност;

7. Не е съпруг или роднина до трета степен, включително по права или съребрена линия, на член на УС, контролен съвет или председателя на кооперацията;

8. Не заема другаде платена длъжност, освен като сътрудник в научен институт или преподавател в учебно заведение;

Управител на клон може да бъде лице, отговарящо на първите 6 изисквания.

Уставът на кооперацията освен предвиденото по Закона за кооперациите урежда:

· срока, за който кооперацията се учредява;

· видовете застраховки;

· размерът на гаранционния капитал, реда за формирането му и условията, при които кооперацията може да се разпорежда с него;

· начина на образуване, попълване и разходване запасния фонд и минималния му размер;

· средствата на кооперацията, вида и начините на внасяне на вноските, обема на отговорността и членовете и задълженията на кооперацията;

· реда на разпределение на печалбите и загубите;

· реда за образуване на резервите;

застрахователното отношение възниква и се прекратява едновременно с възникването или прекратяването на членството в кооперацията. Вноските на членовете и задълженията към тях са еднакви, ако обстоятелствата по застраховката са еднакви.

С искането за издаване на разрешение за извършване на застрахователна дейност от кооперацията се представя:

1. Нотариално заверен препис от решението на учредителното събрание.

2. Нотариално заверен препис от устава на кооперацията;

3. Списък на учредители.

4. План за работата на кооперацията за първата година.

5. Удостоверение, че учредителите са направили дължимите вноски по избраната застраховка за първата година.

6. Документите, установяващи изискванията за органите за управление и актюера.

Разрешението за застрахователна дейност се издава за една или повече застраховка.

Чуждестранен застраховател може да извършва застраховане и презастраховане на територията на РБ с разрешение на Национален съвет по застраховане, и то само чрез клон, чието седалище е в страната.

Клонът трябва да бъде вписан по реда на ТЗ и да има в страната средства равни на границата и платежоспособност, но не по-малко от минималния размер на капитала. Клонът е длъжен да води книгите си на български език и да съхранява документите, отнасящи се до дейността му в седалището си.

Към искането за разрешение чуждестранния застраховател представя приложенията, необходими по закона и аналогични с тези при акционерните др-ва както и:

· удостоверение от органа за надзор в страната или седалището си, че има право да извършва застраховане, видовете застраховки и че български застраховател може да извършва застрахователна дейност в тази страна;

· баланс и сметка за печалбите и загубите за последните 3 години;

· удостоверение от БНБ за внесени средства;

· документи, свързани с изискванията за органи на управление и актюера;

Средствата придобити по застрахователни договори, както и собствените средства се инвестират в страната.

Законът позволява и чуждестранно участие на местни застрахователи. Разрешено е едно или повече чуждестранни лица да участват в учредяването или да закупуват акции на българско АЗД.

